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INTRODUCCION

He tenido a mi cargo la citedra de Economia Polftica, duran
te varios afios en la Escuela Preparatoria No. Uno de la U, N. L. -
Durante ese tiempo, he observado que los programas sefialados por la
Academia réspectiva, para desarrollar en un afio lectivo, abordan tépi
cos de la Ciencia Econdémica, en una extensién, forma y- sistema, que
no son tratados por los textos gufas en la forma que se requiere, pe
-To han sido aceptados por la Academia cormrespondiente con ciertas 1

mitaciones.

Considerando esta situacién concebf el proyecto de formular
unos apuntes elementales que subsanaran en parte el defecto sefiala-
do. Con el presente trabajo pretendo proporcionar a los estudiantes
preparatoriahos, un conjunto de temas accesibles y compatibles con
el programa 'dé estudios que se les asigna; eliminando con ello, el
examen de temas dispersos, incomprensibles y desorganizados, que-
son motivo de confusién para el estudiante que se inicia en el estu
dic de la Ciencia Econémica. Cabe también sefialar, la importancta
que pudiera derivar de este ensayo, en el sentido de uniformar el tex
to a seguir en la hipdtesis de que él mismo reina las consideracio-

nes pedagdgicas requeridas.

El objetivo fundamental de estos apuntes, es el de lograr



que los estudiantes comprendan debidamente los principios esenciales
de la Economia Politica; de tal manera que les sea facil el entendi-;-
miento de los problemas que plantea dicha ciencia, en cursos superio
res. Se pretende en suma, articular la ensefianza de esta materia, -

entre los grados de preparatoria y profesional.

Es evidente, que partiendo del supuesto que se indica, el es
tudiante se proveerda de la terminologia indispensable y de un instru-
mental analftico que contribuird a la obtencién de mejores y més posi

tivos resultados en su aprendizaje.

En wirtud de que el programa de estudio de Economia Politica
que ée sigué en la Prepératoria, por razdén misma del grado a que se
destina, adolece de limitaciones, el presente andlisis se orientard -
fu_ndarnentalmente a proporcionar conceptos de la ciencia, juicios defi
nitorios y planteamiento de problemas que no requieren mucha acucio
sidad en el andlisis, por lo que el examen de los mismos no serd -
exhaustivo. Por otra parte, el trabajo que me ocupa, que es en cier
ta forma el fruto de mi escasa experiencia en la ensefilanza de esta-
disciplina, pecard de muchos defectos e inconsistencias, susceptibles
de corregirse. Tal vez este trabajo no logre las pretensiones que-
me alentaron para realizarlo, pero s{ contribuya, siquiera en forma mo
desta, al esclarecimiento y correcto planteamiento de los tdpicos bd

sicos que ha de dominar el estudiante en un curso introductoric de



economia.

Otra aclaracién que considero necesaria écerca de este traba
jo es que la naturaleza del mism-d,'no permite el planteamiento de hi
pétesis alguna, pues se circunscribe a la exposicién de ideas y teorf
as suficientemente fundamentadas. Trdtase de una labor de analisis
b4 sfniesis gue no se avoca al esclarecimiento de nuevas verdades que
acreéienten el acervo cientffico, sino sélo al planteamiento de cuestio

nes generalmente aceptadas.



CAPITULO: 1

EVOLUCION DEL PENSAMIENTO ECCONOMICO

A. Finalidades

la finalidad de este capitulo es dar a conocer la forma en
gue tuvieron origen muchos cie los conceptoé y teorias que forman -
parte actualmente de la ciencia econdmica. Los fenémenos econdmi
‘cos que se presentaron en cada una de las épocas histdricas fueron
motivo de una especial observacién pbr parte de aquéllos que busca
ban dar una explicacién a dichos fendémenos, tratando de encontrar -
su origen y los efectos que trafan consigo. Todas las personas que
en una u otra forma expresaron alguna idea sobre problemas econémi
cos, se vieron fuertemente ‘influenciadas por las condiciones socia—
les, culturales y politicas de su época; asi como por el grado de de
sarrolloc alcanzado en su sistema de produccién-. ]'.a-‘r magnitud de los
problemas relacionados con el trabajo, agricultura, salarios, etc.de
termind que. las personas interesadas en el buen funcionamiento y pro
greso de 1{:\ sociedad, los analizaran, logrando con ello dar origen a
conceptos y teorias que a través del tiempo evoiucionan v explican -
cada vez en forma mds correcta y aceptable los fendmenos econdmi-

cos.



Dividiremos el estudio de la evolucién del pensamiento econd

mico en las siguientes etapas que se consideran las méas representati

vas.

B. Primeros antecedentes histéricos

Los primeros temas econdmicos de que se tiene conocimiento
no fueron elaborados en forma cientifica. Los.conocemos a través de
costumbres y leyes de la época o bien expresados en forma accidental
en obras diversas. Los temas que llevaban implicitas ideas econémi-
cas eran aquellos que se referfan a la propiedad, al cultivo de la tie

rra, la reglamentacidn del trabajo y salarios, etc.

Las aportaciones econdémicas de la antigiiedad pretendian ex-
plicar la mayorfa de los fenémenos econdmicos de aquel tiempo; las -
cuestiones econdmicas estaban ligadas a la filosoffa, ética, religién
y derecho; ya gque en la antigliedad muy a menudo el hombre estuvo -

sometido al clero o al orden de un estado absoluto.

Los griegos son los que ocupan un lugar preponderante en el
pensamiento econdémico antiguo, ya que describen los fendmenos eco-
ndémicos a través.de sus obras, bajo principlos politicos y morales. -
Identifican a la economfa (oikos, casa y nomos, ley) como la adminis

tracidon del hogar, y ese concepto es suficiente para sus anadlisis, asf



como para estudiar la naturaleza y las necesidades econdémicas, ya -
gue la sociedad tipica de aquel tiempo estaba formada por unidades

familiares que eran a la vez productoras y consumidoras.

Antes de Platdn y Aristdteles, Jenofonte escribié varios trata
dos acerca de la administracién de las haciendas y el ho;_:jar. En uno
de .sus ensayos titulado "Oeconomicus‘%/elogia a ‘la agricultura, ala-—
bando a la naturaleza cémo fuente de toda produccién y al trabajo a
gricola como una ocupacién saludable. Era partidario de la esclavi-
tud pero insistia en que debia practicarse humanamente. La riqueza
la analiza con base en las necesidades vy la define como el exceso -
de bienes sqbre las necesidades. En otro de sus ensayos titulado:
"Procedimientos y medios para aumentar la riqueza de Atenas" ’Z’-_/ expo-

ne sus ideas sobre la divisidén del trabajo, de la hacienda publica y

dice que los precios son determinados por la oferta y la demanda.

Platdén expone algunos temas econdmicos en su libro "La Re
piblica”, en el que manifiesta su preocupacién por desarroilar los -
principios que deben regir una sociedad ideal. Defiende la existencia
del estado colectivo frente al individual, diciendo que las ciudades-es

tado surgén de las necesidades de cooperacién que deben establecerse

1/ Ferguson, John M. Historia de la Economia, p.14.
2/ Ibid, p.14.




entre los individuos para subsistir y satisfacer sus necesidades. Idea
liza la justicia como la organizacidén armoniosa de _las partes en un -
todo. Expone que las bases adecuadas de la organizacidén social de
ben ser la divisién del trabajo y la especializacién en cada oficio.
Habla de la produccidn al referirse a que cada familia y ciudad-esta
do, deben de producir los bienes que necesitan y ademds un exceden
te, para intercambiar con el excedente de otras ciudades y asi obte-
ner una mayor variedad de bienes en cada una de ellas. Clasifica la
poblacién en tres grupos y especifica cual es la actividad de cada-~
uno:

Artesanos: eran todos los miembros de la sociedad que se de
dicaban a la creacidén de los bienes que en la so
c;édad se requerian.

Guerreros: que se encargaban de la defensa.

Gobernantes: formada por hombres sabios que se encargaban de
impartir justicia y conducir acertadamente a la so

ciedad.

Argiifa que no se debia confiar en las masas que por lo gene

ral carecian de educacidén.

Platén, con sus ideas de justicia, no consideraba sana la a
cumulacién de capital y es aquf donde observamos la poca importan-

cia que se le concedia por desconocer sus funciones.



Artstételes, discipulo de Platén, emplea un método sistemdti
co basado en larobservacién. Aln cuando no escribié ningin tratado
especﬁl'fico- sobre economia, reunié en varias obras el conocimiento eco
ndmico de su época. Cambia la interpretacién de la palabra economia
v la usa para denominar las operaciones y reglamentos de la ciudad-
estado, llémando a la economfa doméstica, economia politica. Al igual
gue Jenofonte, considera la esclavitud como un fendmeno natural, va
que toda sociedad debe estar formada por dirigentes y dirigidos. Con
siderd la riqueza no como un fin en si misma, sino como un medio -
para lograr una mejor vida. Dice que es susceptible de adquirirse -
por dos formas: la naturai, mediante la explotacién de los recursos
brindados por la naturaleza y. la antinatural, que se adgquiere median
te el intercambio y el uso del dinero. Condena la segunda porque des
pierta el rdeseo de obtener .g'anancias mediante el comercio, que enri
quece a unos a expensas de otros. Es absurda esa idea actualmente
y se debe a que Aristdteles estaba influenciado por los principios mo

rales de su época.

Atribuye a los bienes la cualidad de utilidad y es por ello por
lo que son producidos y deseados en la sociedad y al ser intercam-
biados juegan un pape1 muy importante, tanto el costo de produccidén
del bien, como la utilidad que éste presta. Con estas ideas observa
mos que concede a los bienes un valor en uso, el que tienen en si

mismos y un valor en cambio o su valor en el mercado. Concede gran
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importancia al dinero como medio de intercambio ya que es una forma
de valorar los bienes, ademds de contar con otras funciones secunda
rias como la de conservacién del valor y servir como patrdon de pagos
futuros. A éstas ideas tan acertadas se contrapone la referente a la
remuneracién de los préstamos ya que, segun €l, no debfa existir la -
tasé de interés porque pensaba que el dinero no debia generar mds di
nero por s{ misrmo. Al igual que Platdén, decia que la poblacidn debia
estar en proporcién a la extensidén territorial y debia practicarse una
divisién de ocupaciones. Respecto a.la propiedad se contrapone a Pla

tén, al pugnar por la propiedad individual.

Formula principios generales que debian de guiar al individuo
en el mercade en sus transacciones diarias, llamdndolos principios de
‘justicia conmutativa:; ﬁero como el todo es superior a las partes, los
individuos quedaban ligados colectivamente al principio de la justicia
distributiva, el cual se refiere a las recompensas materiales que obtie
ne el individuo al participar, mediante sus servicios (trabajo), en la so
ciedad. Esa recompensa estaba de acuerdo con la contribucidén de las
personas en la sociedad o de acuerdo con la clase social a que perte

necian.

C. Edad Media

Europa Occidental en la época medieval estuvo influencilada -
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I

por el cristianismo. Prevalecia la ética cristiana que influfa para -
que toda relacién humana se dirigiese hacia la obtencidén de la salva
cién del alma. Los escoldsticos no concedieron importancia a las -

cuestiones econdmicas ya que, de acuerdo con sus patrones religio-
sos, consideraban la vida terrenal como una mepéracién para la salva
cion del alma y como la economia solo abarcaba un aépecto de la con
ducta humana, debia juzgarse de acuerdo al las normas morales. El -
comercio, la industria, las ventas, los préstamos, etc., tenian que ser

juzgados por el patrdon moral de la iglesia, por lo que se consideraba

2 la economia como una parte de la ética.

Por otra parte, la baja| Edad Media, se caracteriza por una -
creciente y poderosa.clase de mercaderes que contribuye a la creacidn
de las comunas citadiﬁas, gue eran organizaciones de comerciantes y
‘artesanos que pretendian protegerse de. la nobleza del lugar. Existian
una serie de ordenanzas y reglamentos en cada ciudad gue prohibian
ei tréfico comercial ciertos dias de la semana @n otras ciudades. Es
tas organizaciones elaboraron acuerdos sobre precios y salarios ten-
dientes a elevar los precios de los articulos manufacturados dentro de
su respectiva ciudad., Las ciudades comenzaron a explotar las areas
rurales estableciendo contratos para adquirir los productos agricolas -
a preciogs mds bajos de los que pretendfan cobrar los campesinos, al

vender directamente sus productos. 4
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La Teologfa alcanza su méxima expresidn con las obras de -
Santo Tomds de Aquino, cuya obra méds sobresaliente fue la Summa Teo
légica, en donde comparte con Aristételes la idea de la propiedad pri
vada, pero insiste en que su uso debe ser comin hasta cierto punto
v establece las bases para la existencia de un precio justo, que se
gin Santo Tomds, debe estar determinado por las condiciones de ofer

ta y demanda prevalecientes en el mercado.

En la Edad Mediaélos precios se establecian de acuerdo con
la costumbre, la mayoria de los bienes se producian y consumian en
el hogar y el intercambio y las ganancias generadas por el segundo -
se consideraban ilegales. 8Se elabora una teorfa del precio justo en
la que intervenfan tanto el costo de produccién del bien, COII-'IO la ne
cesidad del mismo. Las cosas tenfan valor porque los hombres las-
necesitaban para satisfacer necesidades, pero la cantidad de satisfac
tores era limitada por lo que el precio se establecia a través de la in
teraccion de la oferta y la demanda. Asi como el valor de los bie-
nes estaba en funcién de la utilidad que proporcionaban, los salarios
de los trabajadores estaban en funcién del nivel de subsistencia, o -

sea aquel que les permitia continuar viviendo,

Se empieza a conceder importancia al trabajo como justifica-

cién de los beneficios que permite obtener, asi como también, al ini
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cio del comercio y la industria. Fueron los escoldsticos los que ex
pusieron variadas ideas .con relacién al ‘interés y usaban la palabra -
"usura" para denominarlo,_y para ellos no significaba dicha palabra. un
interés excesivo comor en nuestros dias, ni siquiéra la fe_compensa dél
préstamo, sinb todas las violaciones al precio justo. Mas tarde se-
convencen de que el capital debfa recibir una compensacién yé, que co

rria el riesgo de que no se recuperase el préstamo.

"D. El Mercantilismo

Co:ﬁo va quedd establecido al iniciarse este capitulo, las -
condiciones sociales v econémicﬁs de cada berfodo histérico influyen
para que se elabo_rezi teorias o doctrinas con el fin'de resolver e inter
pretar problemas especificos de la época. Por lo tanto para analizar
las teorias mercantilistas, es necesario describir el sistema de produc

cidn que por varios siglos existid en Europa y se conoce con el nom-

bre de sistema feudal.

La mayof parte de la poblacidn residia en el campo, que se
encontraba dividido en feudos o sefiorfos gobernados por un sefior feu
dal. Se trataba de sistemas autosuficientes en los que prevalecia la
expldtacién agricola, donde la ‘mayor parte del trabaje lo desemperiaban

los siervos. Cada feudo contribuia con diversos tributos, que consti



14,

tufan los ingresos de los reyes.

La produccidén estaba organizada con base en gremios de arte
sanos y comerciantes que vigilaban el comercio exterior en las ciuda
des hasta llegar a formar casi un monopolio. Con los aumentos de la
poblacién y extensién de las ciudades se van creando gremios para -
cada oficio en particular, que inmediatamente proceden a promulgar re
glamentos sobre el trabajo, los precios, etc.; vy son los representan-
tes de los gremios los que ocupan los puestos mé&s importantes en la
ciudad. Predominaba lo que se llama un tipo de economfa localista;
ya que estaban protegidos del exterior por medio de aranceles y fuer

tes barreras aduaneras.

~ Poco més tarde se observan las desventajas de este sistema
y aparece el nacionalismo, politica tendiente a unificar los sefiorios
y formar un estado nacional yva que el crecimiento de la agricultura -

y manufactura necesitaban de un campo de accién méas grande.

El mercantilismo es un conjunto de ideas econdmicas y polf
ticas puestas en préctica por los comerciantes y gobernantes de los
principales paises de Europa Occidental durante 165 Siglos XVII v -
XVIII. Esta politica estd ligada a la nacionalista, y mediante la pri

mera se trata de hacer mds fuerte y poderoso el estado nacional. Se
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trataba de formar un estado independiente, autdrquico, y el mercanti

lismo representaba todos los medios tendientes a lograr dicho objeti-

VO.

Los primeros estados nacionales fueron Espafia, Portugal, Ho

landa, Inglaterra y Francia, gobermados por monarguias absolutas.

Estos estados no se concretaron a_ampliar sus posesiones -
en Europa, sino que se lanzaron al descubrimiento del nuevo mundo,
en busca de nuevas fuentes de explotacidn, (ﬁetales precicsos y ma
terias primas) que trafan consigo un incremehto considerable en el co
mercio. Los paises europeos se hallaban en condiciones de llevar a

cabo esa expansidn geogriafica, comercial, gracias a los adelantos -

cientfficos en la navegacidn.

Los mercantilistas, en un principio, concedieron gran impor
tancia a los metales preciosos, por lo que los pafses procedieron a

la acumulacidén de riqueza, representada por agueilos.

Aparece asi el término Balanza Comercial, {que es la parte

de la balanza de pagcs de un pais en que 'se anotan las importacio
nes y exportaciones de bienes) vy los que lo defienden reciben el -
nombre de metalistas. Cada pais trata de vender a ctro lo més posible

y comprarle solamente lo mAs necesario para lograr un saldo a su fa
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vor, el cual se pagaba en oro. Por ello el términoc mercantilista se

deriva de la interpretacidn que se le daba en esa época al intercam-
tis> de mercancias. Se desarrollan programas de fomento a las indus
ritas locales que producen bienes de exportacién, asf{ como también -
se disminuyen los impuestos que la gravan; se subsidia la navegacidn
y la construccién de flotas con el fin de producir y exportar una ma-
yor cantidad de bienes. Pierde importancia la actividad agricola por
considerarse menos productiva y toda se le concede al comercio, con

siderado anteriormente como una actividad denigrante.

Entre los mercantilistas se encuentran todos los monarcas de
Europa, pero entre los maés destacados se encuentran Colbert en Fran
cia, ministro de Luis XIV: Tomds Mun, en Inglaterra, director de la

Compaifiia de las Indias Orientales y otros escritores como Magquiave

lo, Bodino, etc.

Sintesis del pensamiento econdmico hasta el Siglo XVIII.- En
la antigiiedad, el precario conocimiento de los fendémenos econdmicos
determina un lento e incipiente desarrollo de las doctrinas econdémi-—
cas. No se formulan teorias acerca del consumo aunque se menciona
su importan‘cia. Acerca de la produccidén; la atencidn descansa sobre
los factores productivos, trabajo y recursos naturales. No se conce

dia importancia al capital porque ain no se reconocian sus funciones
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ni se consideraba independiente de la rigqueza. Otro tema que también

se descuid6 fue el del intercambio, porque se consideraba como una o

cupacién despreciable.

En la Edad Media, al aparecer la economia monetaria se trata
de elaborar ya una teoria acerca de las funciones del dinero. No pasd
desapercibida la distincidn entre el valor en uso y el valor en cambio
v la forma en que influye el dinero para facilitar su calculo. Debido
a que el terrateniente contrataba la produccién y era éste quien posefa
la tierra e instrumentos de produccién para la explotacidn agricola, asi co

mo la ausencia de la clase asalariada, no se le prestd importancia a la

elaboracién de una teoria de la distribucién. La atencién se concen-
tra en temas relativamente estrechos. Toma mucha importancia el and
lisis del cambio y se descuida el de la produccidén. Adquieren impor

tancia los problemas que se abordan al tratar de determinar el precio

justo v el de la percepcién de intereses.

Ya para terminar la época medioeval, con la aparicién de la
industria y el desarrollo del comercico que trajeron consigo mayor pode

rfo para los monarcas, los temas econdmicos que adquirieron importan

cia fueron el dinero y la hacienda piblica.

Tanto los autores de la antigliedad, como los de la Edad Me
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dia, contribuyeron escasamente al pensamiento econdmico y pueden
contrastar con las contribuciones hechas por los mercantilistas. El
tipo de ideas que entonces predominé estaba desligado de la filoso
ffa, asi como de la ética; la economia pasa a formar parte de la cul
tura de un gran nimero de gobernantes ¥ estadistas que la enfocan
hacia el enriquecimiento nacional. Es en este perfodo cuando se u
sa mas frecuentemente el término Economia Politica, (que aparece -
en 1615 gracias a Antonio de Montchséstien) que entonces significa
ba la forma mediante la cual un pais se hacia rico a medida que -
crecfa su extensidn territorial y sus existencias en oro., Se da una
gran importancia a los temas de produccidn asi como al cambio vy al

uso del dinero.

E. Circunstancias gue propiciaron lag teorfas econdmicas del Siglo

XVIII

En el Sigio XVIII se operan cambios de mucha importancia -
para la economia, pues los estados nacionales y el crecimiento del
capitalismo alcanzaron grandes progresos en la ciencia y en el pen

samiento.

Aparece lo que se conocid con el nombre de la "Edad de la
Razdén" en la cual se lograron grandes avances en el desarrollo cien

tifico y el pensamientc se enfoca al andlisis de las leyes naturales
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en que se fundan las éccione's de_l hombre. En esta época reciben el
nombre de "filésofos"” todos aquellos pensadores que aceptan la idea
de que el hombre, con el uso de la razén, puede arﬁpliar indefinida-
mente su radio de actividades, utilizando el método de observacidn -
que contribuye a la busqueda de la verdad. Se reconcce la inutilidad
de las monarquias que en nada favorecian al desarrollb v practica de
la razén, y s{ contribufan a 1a/ ruina de Europa. Se habia descuidado
el desarrollo de la agricultura y la mantenian estancada .con el esta-
blecimiento de una gama de impuestos que impedfan su desarrollo. To
do ello contribuye a que reccbre su importancia la explotacidn agrfcg
la v se desarrollen teorfas benéficas a su desenvolvimiento. Es asf

como aparece la fisiocracia.

F. La Fisiocracia

Las teorias fisiocrdticas tuvieron su origen en Francia ya que
es en este pafis donde se presentd con mavor intsnsidad el problema
de un sistema agricola frenado por excesivos y variados impuestos. -

Esto dio origen a la elaboracién de ensavos y estudios que estable—

cen sus bases.

Entre las ideas mds sobresalientes de estas doctrinas se en

cuentran: que la agricultura era la Unica actividad capaz de crear un
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excedente neto de produccidén; que es la naturaleza y no el trabajo,
la que proporciona el preoducto, incluyendo la explotacidén pesquera v
de minerales. Considerdbanse poco productivas las ocupaciones no

agricolas, como las de los fabricantes, comerciantes, y las de los

funcionarios publicos.

Que la actividad agricola debia ser gravada con un impuesto
unico sobre el excedente neto o utilidades, después de haber deduci
do los siguientes gastos: los salarios de trabajadores, el interés al

capital, y los beneficios sobre la inversién.

Que no debia el Estado ejercer ninguna intervencién, poniég_

dose en uso la frase: "dejar hacer, dejar pasar".

Entre las principales figuras de esta escuela encontramés a
Quesnay, que fue el fundador y principal representante de la misma
y cuya contribucidén mds importante fue la "Tabla Econdémica", donde
intenta hacer de la economia una ciencia exacta, tratando de explicar
cdmo la riqueza con origen en la explotacidn agricola, se mueve en-
tre las diferentes clases de la sociedad. Sucesores de Quesnay fue

ron: Victor de Mirabeau, Mercier de la Riviere, Dupont de Nemours,

e Trosne, etc.
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La doctrina fisiocratica constituyé_ una 417-'eacc16n natural con
tra el mercantilismo. Considera que eé parcial al interesarse . sdlo
por el oro y la plata, el florecimiento de la industria y el comercio
y porque pide la intervencién del Estado en todas las esferas de la
economia. La fisiocracia pide lo contrario—. Desea el fomento de la
agricultura y rehusa toda intervencidon del gobierno en la vida econd-
mica. Se coloca en el extremo opuesto al del mercantilismo, mani-
fe__sténdose en ella la oposicién secular entre la ciudad y el campo.
El mercantilismo representa los intereses de la ciudad y la fisiocra
cia los del campo, y para combatir su doctrina tiene gue desarrollar
un adelanto en la ciencia econdmica pues se ve obligada a profundi

zar mds hondamente en los fenbémenos econdmicos.

A finés del Siglo XVIII empieza a decaer la fisiocracia con el
influjo que sobre las ideas econdmicas, produce la publicacién de "la
Riqueza de las Naciones" de Adam Smith, en 1776. Se puede afirmar
gue la fisiocracia tuvo importancia en Francia, pero en otros paises
como Austria y Suecia, esfas doctrinas fracasaron. Siacaso no tuvo
éxito en la prédctica, si se reconoce la influencia que tu%ro sobre el -
Vdesarrollo de la ciencia econdmica, poniendo en préctica ideas sobre

la libertad de comercio que asestan un duro golpe a las doctrinas mer

cantilistas.
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G. Escuela Cléasica

Con el nombre de Escuela Cldsica se coﬁoce en economia a
la direccién que comenzando con Adam Smith, convirtié en una cien-
cia ind;‘:pendiente la teoria de la Economia Politica, va desarrollada -
en rasgos generales por los fisiécratas. Su denominacidén se justifi
ca por el profundo estudio de la materia tratada, asi como por lo ho
mogéneo de sus puntos de vista. 8Su florecimiento coincide con la a
paricién de la obra de Adam Smith “La Riqueza de las Naciones" en
1776 y se extiende hasta mediados del Siglo XIX, tratando de invest_i

gar las leyes naturales que dominan la vida econdmica.

Predica la libre concurrencia, que conduce a la divisién del
trabajo en bien de la sociedad. El centro de sus doctrinas lo ocupan
los costos de produccién que dominan lo mismo el valor de cambio -

que el precio, mientras estén influidos por la libre competencia.

Elabora una teoria de la distribucidén en la gque establece que
son el trabajo y el capital los méds importantes gastos en la produc-

= P
clon.

Desde Malthus y Ricardo se agrega a lo citado la teorfa de

la renta de la tierra, asi como la teoria de la poblacién. Comenzada
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por Smith, Ricardo desarrolld la teoria del dinero y éste junto con
Mill, la teorfa del comercio interﬁacional, con lo que aparecid la.-‘
estructura doctrinal cldsica com.o una exposicién de los fenémenos
econdmicos bien rézonada y con profundidad en todos los aspectos.
Por esta razén estuvo vigente mucho tiempo como explicacién com-
pleta de la vida econdmica y cuando se tratan de derrumbar sus -
principios, cuesta un gran trabajo sustituirla por un. sistema digno
que la reemp.lace. Muchos de sus principios constituyen atin los pi
lares de nuestra ciencia aungue con frecuencia son presenfados de

diferente manera.

Adam Smitﬁ, ilustre figura -del pensamiento econdmico, de o
rigen escocés, publica en 1776 su obra "La Riqueza de las Nacio-—
nes", que tiene un gran éxito ‘y es muy citada en nuesfros dfas. En -
esta obra el autor expone el fruto de muchos afios de observacién.
investigacidén y estudios sobre asuntos que le preocupaban y trata de
darles explicacién.. Obtuvo sus teorias utilizando el xﬁétodo deducti
vo ya que las condiciones de su época no ofrecfan otro medio mé&s

eficaz para la investigacidn.

’ > I ¥
Tiene contribucicnes muy importantes a la teoria econdmica
entre las que se destacan: la divisién y organizacidn del trabajo, as{

' como las ventajas de las mismas; el intercambio de productos gracias
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a la division del trabajo y al uso del dinero. Como se interesa en el
dinero elabora teorias del wvalor, en las que establece que una cosa es
intercambiada por otra en proporcidén al trabajo que costd producirla o
por la cantidad de trabajo que podia comprar. Expone también sus ide
as respecto al valér en uso y valor en 6ambio de lc;s bienes. En re
lacién con estas teorfas del valor, habla del precio natural y el precio
del mercado, siendo el primero aquel que cubre los costos de produc
- c1én y el segundo el que se determina en el mercado de acuerdo con

las leyes de oferta v demanda.

Al referirse a la distribucién dice que' en la sociedad existen
tres clases de individuos que reciben ingresos: los obreros reciben sa
larios, los terratenientes reciben renta y los capitalistas‘, benetficios -

0 ganancias. Cuando habla ‘del capital, hace ver su! importancia junto-
con la del empresario dentro de la produccidédn. Utiliza la palabra " stock"”,
para denominar la acumulacidén del capital vy dice gque es de dos clases:
el destinado al consumo inmediato: stock de bienes y el destinado a ge

nerar ingresos, que lo denomina: stock de capital.

Ofrece buenas ideas acerca de la nobleza de la tierra (por lo
que repetidas veces se le considera un fisidécrata) y lo lucrativo de la

agricultura que coloca en primer lugar en orden de productividad y des

pués se encuentran la manufactura y el comercio.



25.

Al referirse al Estado, justifica el pago de impuestos al mis
mo; ya que se encarga de proteger a la sociedad y e}erce poder para
que se respeten los derechos ciudadanos. Asi también, establece -

normas muy correctas acerca de la forma en que debfan cobrarse.

Es el representante del liberalismo econémico y lucha por la

ausencia de restricciones del gobierno, en la actividad econémica.

Reconoce al consumidor como una figura esencial dentro de la
sociedad econdmica; va que es &€l a quien debe satisfa;:erse con la -
creacién de bienes. Defiende la actividad individual y dice que ésta
favorece al bienestar social, porque un individuo al satisfacer su‘ ego

ismo, contribuye con ello al bienestar de toda la sociedad.

Da diferente valor al trabajo que se destina a la creacién de
bienes en relacidén con el que se dedica a la creacidn de servicios,
considerando productivo al primero e improductivo al segundo, por la
razén de que los servicios se consumen en ¢l mismo momento en que
se producen, mientras que la produccién de los bienes requiere un

large tiempo y su consumo es posterior.

David Ricardo, de origen Inglés, nace en 1772; Desde muy
joven trabaj® en la bolsa de valores de Londres. No tuvo especial e

ducacién pero se vio fuertemente interesado por la obra de Adam Smith,
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En contraposicién a éste, no tenfa estilo claro y desenvuelto para ex
poner sus teorias, por el contrario, lo hacia en forma abstracta. Lle
gbd a convertirse en 1817 en importante figura por sus andlisis en la

ciencia econdémica al publicar su libro "Principios de Economia Politica
v Tributacién", Esta obra tuvo gran aceptacién y aun en nuestros dias

es muy leida y discutida.

Sobre la renta de la tierra, Ricardo elabora una teoria mejor
estructurada y da mucha importancia al hecho de que son el precio -
de un bien y sus costos de produccién los que determinan dicha ren
ta. En cor{traposicién a2 Smith, no concede importancia suprema a la
agricultura, sino a la industria. Da importancia preferentemente a la
distribucién de los ingresos y dice que los salarios se fijaﬁ por el nud
mero de asalariados y la oferta de trabajo gue también estd regida -
por la poblacidon. Los salarios, decfa que estaban situados al nivel
de subsistencia y permitfan que el grupo social se alimentara y per-
petuase. Afirmaba que un alza en los salarios trafa consigo un nivel
de vida mayor que el de subsistencia, lo que influfa para que aumen

tase la poblacién.

Con relacién al trabajo habla también de las ganancias y di
ce que éstas se determinan de la siguiente manera: los patrones se -

encargan de pagar salarios a los obreros, y ésta es su carga princi
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pal; si los salal;ios‘ son mdas -altos, la carga para el patréon seria més
fuerte y disminuirian sus ganancias. Consideraba laé ganancias como
un residuo de los sala.rios. Su teo_rfa tiene mucﬁa relacidén con la de
Malthus que serd analizada posteriormente, y que considera a la pobla
cién como un determinante de los salarios, ya que al haber mayor po
blacién habrfa mayor oferta de trabajo y los salarios tenderfan a dismi

nuir.

Junto con Malthus v otros pensadores de esa época, elabora
el "Principio de rendimientos decrecientes" como fruto de sus investi
gaciones sobre la renta y'aclall'an'do que no sélo se aplica a la tierra
sino a cualquier otro factor de produccidn. Declara que no es el prin
cipal problema de la economia el andlisis de la riqueza de las nacio
nes, ya que deben tener mayor importancia las leyes de _la distribu-
cidén; por ser éstas las que nos explican la proporcidén en éue se dis
tribuye la rigueza entre el trabajo, la tierra y el capital correspon~--
diente a las tres clases sociales de la época: terratenientes, asalaria

dos y capitalistas .

John Stwart Mill. Es considerado como la mdés brillante per
sonalidad de la escuela cldsica, no obstante que su contribucién ma-
yormenie s una sistematizacién de las ideas ya exXpuestas por Adam

Smith y David Ricardo. Es gran defensor de las teorfas Utilitaristas,
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ideas que tuvieron origen y fueron introducidas por Jeremias Bentham.
Estas teorias dicen que el hombre se encuentra gobernado por el pla
cer y el dolor y tanto Bentham como Stwart Mill estuvieron de acuer
do en que el bien que los hombres debian buscar radicaba en propor
cionarse el_ placer y evitar el dolor. Sostienen también que no exis
te rivalidad entre el interés personal y el interés del Estado; ya que
el primero siempre estaba dispuesto a regirse por el principio de "El
mayor bien para el mayor numero". El utilitarismo fue un intento de
medir el grado de satisfaccidn gue experimenta una persona mediante
el consumo de bienes y servicios. Ello, a su vez servia para com-
parar los diferente_s grados de satisfaccidn proporcionada por distin—

tos bienes.

Tiene ideas muy claras acerca de la produccidén y la distribu
cidn. La primera decia gue estaba determinada por los recursos vy el
estado de la técnica y la segunda estaba sujeta a la voluntad del -
hombre y podia cambiarla. Pugnaba porque en la sociedad se practi
case un més alto grado de igualitarismo y que con tal fin, fuera me-

jor distribufda la produccidén y la riqueza.

Fue un gran reformador ya que reorganizd las ideas econdémi-
cas con el fin de ampliarlas y reconstruir la vida social y econdémica

de Gran Bretafia. Fue el economista cldsico que por primera vez de-
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fiende las ideas socialistas y se inclina a considerar al comunismo
como un sistema econdmico preferible al que entonces operaba. Le -

da mucha importancia al papel que desempefia el empresario dentrc -

de la sociedad.

Entre las ideas mds originales de Stwart Mill se encuentran
las que se refieren a la aplicacién de la teorfa cuantitativa del dine
ro, la naturaleza vy principios.de la especulacién, y contribuye al de
) sarrollé de las teorias sobre el comercio intermacional diciendo que -
éste descansa en la oferta y la demanda. Tiene una muy clara idea
acer.ca de que el precio o valor de los bienes tiende a oscilar cerca

del punto de equilibrio en que son iguales las cantidades ofrecicias -

vy demandadas.

Thomas Robert Malthus. Contribuye al pensamiento econdmi
Eo con su "Teorfa de la poblacién". Observd que ésta crecia a rit-
mos cada vez mayores y pensd que iba a llegar un momento en que
los recursos y el nivel de produccién no iban a ser suficientes para
gue una pobla'cién tan grande pudiese subsistir. Como también con-
tribuyd a la creacién del principio de los rendimientos decrecientes,
lo usaba como argumento para fortificar su teoria. Compai‘aba el rit-
mo de crecimiento de la poblacién con una progresidn Qeométrica y al

crecimiento de la produccidén de alimentos con una progresidén aritmé-
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tica. En su teoria dice Ique los salarios son determinantes de la po
blacidén en el sentido de que mientras éstos sean mds altos, habrd -
mayores incentivos para gque la poblacién se incremente yva que exis
ten buenas condiciones de vida y viceversa. Es interesante la forma
en que expone sus ideas acerca de las medidas con las que se frena
el crecimiento demogrdfico, entre las que se encuentran: las positivas
(epidemias, guerras, etc.) y las preventivas, reguladoras de la natali

dad.

Sus teorias fueron juzgadas como pesimistas pero se recono
ce que estaba influenciado por el periodo en que realizaba sus inves
tigaciones y no considerd los progresos del desarrollo técnico y cien

tifico que aumentan considerablemente la productividad.

El auge de la Escuela Clasica coincidié con el fabuloso au
mento de la produccién y del intercambio internacional de bienes a
consecuencia del maquinismo de la revolucién industirial, pero tres he
chos motivaron su crisis. El primero fue la limitacién del area geo-
grafica (Inglaterra y Francia), en la que incluso existfan ciertas dis
crepancias y donde intentd deducir leyes mediante la observacién de
los fendémenos econdmicos, obteniendo sdlo conclusiones de dificil a
plicacién. El segundo fue la situacidén de inferioridad en que, en la

competencia mundial, se sentfan los paises jovenes, sobre todo Ale-
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mania y Estados Unidés. El tercero se refiere a que no se cumplian
sus teorfas acerca de que el interés particular conducfa a un mejora
miento de toda la sociedad, porque se fue acepténdo la idea, sobre
todo en la clase media y de intelectuales, de que la iniciativa p;‘iv_g
da nunca iba a mejorar las condiciones de los humildés y particular-

mente de los trabajadores.

H. El Socialismo Utdpico

Como consecuencia de las fallas en la Escuela Clasica, cier
tos autores de Inglaterra y Francia en el Siglo XIX, frente a los que
se encuentran: Saint-Simon, Charles Fourier, Luis Blanc de Francia y

Robert Owen de Inglaterra, intentaron dar un nuevo enfoque a las ideas

econdmicas.

Todos ellos comparten la idea de que el hombre es fundamen
talmente bueno y que atesora en su naturaleza elementos de sociabili
dad vy cooperacién‘. Se limitan por lo tanto a delinear una imagen de
un munde perfecto, sin determinar con precisidén los procedimientos =
que habrian de materializarlo en la prdctica, S6lo Owen tratd de lle
Avarlas a la prdctica estableciendo cooperativas en Europa y en Améri

ca.
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Las ideas generales de los socialistas utdpicos giran alrede
dor de un sistema econdmico organizado con base en un conjunto de
pequefias comunidades que, dentro de un sistema comparable al de -
las modernas cooperativas, produce lo necesario para satisfacer las

necesidades de la colectividad.

Proponen se elimine la propiedad privada de los medios de
produccidén, pasando a ser propiedad comiGn. Que no exista la divi-
sidn de clases ni riqueza ni probreza. Que se reduzca la jornada -
de trabajo, al tiempo necesario que permita cubrir la demanda de la
comunidad, ya que no se persiguen fines de lucro; pero =l trabajo de
be ser obligatorio para la gente sana y joven, asi como la eqlucaéién.
Abogan también porque los consumidores sean regidos por un grupo se
leccionado de la sociedad, que permita libertad de religién e igual-

dad entre los individuos de uno vy otro sexo.
Podemos observar que estos pensadores se preocupan por -
los problemas econdmico-sociales y que sostienen una fuerte critica

a los defectos del capitalismo industrial.

I. Socialismo Cientifico

El principal representante del socialismo cientffico es Karl
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Marx, que a través de su libro "El Capital", publicado en 1867, vy al
cual contribuyé enormemente su amigo Friederich Engels, desarrolla -

una critica muy bien elaborada de las doctrinas capitalistas de su épo

ca.

Uno de los pilares fundamentales de la teorfa de Karl Marx,
es la Dialéctica Materialista del fildsofo alemé&n George Wilhelm - -
Hegel. El método dialéctico nos dice que cada idea engendra vy lleva
consigo los gérmenes de su propia negacién. En la blisgqueda de la
verdad surgen teorias que envuelven un argumento (‘l_:esis) gque no tarda
en encontrar controversias o contradicciones (anti-tesis) que dan lugar
al surgimiento de una nueva tesis, que termina con el conflicto entre
las dos primeras. A su vez, la nueva sintesis se convierte en tesis

v el ciclo se repite sin cesar.

Esta teorfa es aplicada a la interpretacidn de la historia v co
bra ésta un carécter dindmico. No pueden considerarse las diferentes
etapas de la historia como situaciones estdticas e inmbviles. Cada-
una es el resultado de todas las anteriores. Esta interdependencia -
existe también en el campo de los fendmenos econdmico-sociales y el
capitalismo, sometido a las mismas leves, lleva consigo los gérmenes
de su destruccidén inevitable debido a la forma én qgue opera. Dentro

del capitalismo la produccién tiene un cardcter social, pero la distri-
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bucién del productc se rige de acuerdeo con las instituciones de propie
dad privada establecida, separando cada vez mas a los productores de
la clase trabajadora, originando con ello una lucha de clases que se-

gin Marx, va a dar fin al sistema capitalista.

La teorfa del valor-trabajo de Marx, trata de explicar la ma-
nera en que la clase poseedora de los medios de produccidén se benefi
cia a expensas de la clase desposeida. En su teoria hace alusidn al
igual que las clasicas, de los términos valor en uso y valor en cam-
bio, adjudicando-al primero un wvalor cualitativo o subietivo que varia
de persona en persona y que es el que los guia en el consumo. Al -
segundo le confiere un valor cuantitafivo, cualidad que le permite es-
tablecer la razén en que un bien es cambiado por otros, en el merca
do. El valor de un bien por lo tanto, debe establecerse en funcidn -
del trabajo socialmente necesarioc que costd producirlo, sin aumentarlo
con las ganancias excesivas del producto y que representan la plusva
_1_f_q, gque es la diferencia que existe lentre el valor del trabajo efectua
do por el obrero y' la remuneracién que éste recibe. Se- considera el
trabajo como una mercancia sujeta a un precio determinado por las ne
cesidades de subsistencia del individuo, si el obrero se mantiene vivo
con una cantidad de Bienes_ que tuviesen el valor de cinco horas de -
trabajo, ello determinaba su salario y si trabajase mds de ese numero
de horas, el productoc en ellas obtenido iba a parar a manos del empre

sario.
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Dice Marx que la concentracidn de capitales es posible debi
do a la plusvalia, va que si un empresario concentra gfandes cantida
des, estd en condiciones de ampliar sus instalaciones, perfeccionar
sus métodos y producir un mayor volumen de mercancias con menores
costos. Al ir adquiriendo mas capital, puede entablar una lucha con
productores débiles; los cuales incurren inevitablemente en quiebras vy

asi tiene la oportunidad de contar con un mercado mas amplio.

Las predicciones de Marx estdn fundadas en un sistema capi
talistaA distinto al que existe actualmente ya que laé condiciones de la
clase trabajadora han evolucionado, tanto a través de los sindicatos v
bolsas de trabajo, gue ha llegado a éonstituirse una clase media que
cuenta con un nivel de vida 'aceptable, por lo cual no parece que se

hayan cumplido.
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CAPITULO: 1II

NATURALEZA DEL SISTEMA ECONOMICO

A. Campo de la economia dentro de las ciencias sociales. Teorfa Econd

mica

La Economia dentro del grupo de las ciencias sociales tiene
como fundamento un aspecto del comportamiento del hombre deniro del
grupo social, No todas las actividades del individuo dentro de la so
ciedad son de interés para la Economfa, sino que, como todas v ca-
da una de las ciencias sociales limita su campo de estudio a un de
terminado aspecto de la conducta humana. Marshall en su libro Prin

cipios de Economfa dice: "La Economia Politica o Economfa es el es

tudio de las actividades del hombre en los actos corrientes de la vi-

da; examina aquella parte de la accidén individual v social que esta-

mds Intimamente relacionada con la consecusitén y uso de los requisi
' 1/

tos materiales del bienestar", Estas condiciones constituyen la maxi

ma satisfaccidén que el individuo puede lograr a través del consumo de

bienes y servicios.

El estudio que la Economia emprende es abstracto debido pre

l/ Marshall, Alfred. Principios de Economia, 8a. ed. p.3.
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cisamente a que la conducta humana es complicada y en ella no exis
ten condiciones estables que sirvan como base para el analisis, siﬁo
por el contrario se desarrolla en un marco donde constantemente estdn
en evolucidon las preferencias, gustos e ideas del individuo, motivan-
do que el estudio de los hechos econdmicos sea complejo, ya que en
tre ellos estdn incluidas las miltiples decisiones que en la vida eco
ndémica hacen indistintamente el grupo social y el individuo considera
do independientemente. En consecuencia, es imprescindible, elaborar
una teoria gque haga posible el andlisis adecuado de los problemas que

plantean los hechos econdmicos.

La teoria elaborada con tal propdsito recibe el nombre de Teo
ria Econdémica; ella analiza hechos de diversa indole relaciondndolos

e interpretdndolos hasta lograr una visidn aproximada de la realidad.

La Economfa Aplicada intenta servirse del andlisis suministra
do por la Teoria Econémica para explicar las causas y significado de
algunos fendmenos econdmicos determinados, como son: la inflacidén -
baja productividad de los recursos, desigual distribucién del ingreso,
etc.; problemas todos ellos planteados y encauzados hacia la bisque
da de métodos para producir mayor cantidad de bienes gque satisfagan

al mdximo las necesidades experimentadas por el hombre.
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B. Relacidén entre la Economia. _y otras ciencias. Su método de Inves

tigacién

Nunca ha sido posible establecer fronteras precisas entre las
diferentes ramas del conocimiento humano, ya que existen entre ellas
multiples ‘relaciones. Tenemos el caso de la Fisica y de la Quimica
en el grupo de las ciencias exactas, las cuales cuentan con afinida-
des entre si, ya que experimentan en forma similar y es dificil esta-
blecer limites entre ellas. Lo mismo se observa entre la Eétadistica
v las Mateméticas, va que la primera reglamenta sus investigaciones
con normas proporcionadas por la segunda. Relaciones de la misma
naturaleza encontramos en el grupo dé las ciencias _sociales, donde
la Historia, la Geografia, la Politica, la Demografia, etc., proporcio
nan informacidén y material -de suma importancia para el andlisis eco-
némico. Por ejemplo: la Historia nos da idea de la evolucidén econd
mica; la Geéografia describe la distribucién de la pobiacién vy los re-
cﬁrsos naturales: la Polftida esta_blece formas de gobiermmo y la Demo

grafia estudia problemas de poblacidn.

Los métodos de investigacidén de las ciencias sociales difie-
ren de los utilizados por las ciencias exactas, va que d&stas uGltimas
realizan sus investigaciones y experimentos en condiciones favorables

que les permiten controlarlos manteniendo constantes ciertos factores
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para que no afecten a aguellos otros que se tienen en observacidén. -
Por ejemplo: él quimico que quiere conocer los constituyentes de una
substancia determinada recurre al andlisis vy mediante ese procedimien
to obtiene los elementos que la constituyen; en la misma forma cono
ce en qué proporciones deben mezclarse el 0 y el H, para obtener una
molécula de agua empleando un procedimiento sintético. Como se pue
de apreciar solo entran en juego un nuimero limitado de factores l-s -
cuales estdn bajo su control. En tales condiciones es posible que -
estas ciencias elaboren reglas, leyes y principios cuya validez vy a-
ceptacidn es indiscutible. Por el contrario, las ciencias sociales rea
alizan un estudio sobre un campo demasiado amplio, como lo es el de
la sociedad, en el que constantemente se encuentran interferencias de
bido a las miltiples formas de actuar del individuo. En la investig_a_
cidén econdmica no es posible separar de la sociedad a un grupo de in
dividuos con el fin de observar la forma en que reaccicnan ante un he
cho econdémico determinado y aln siendo posible, no se pueden genera
lizar los resultados de dicha observacién, a todos los individuos de
la sociedad. Por ejemplo: la conducta de un grupo de individuos, al
celebrar ciertos ritos y practicas con un fin determinado, puede ser -
condenada por otros que lo consideran absurdo. Asi pues, lo que en
cierto lugar o época fue o es considerado aceptable, puede parecer -
falso y carente de sentido en otro lugar y tiempo diferentes. Por es

tas razones los que se dedican a la -investigacién de la Economia se
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. . ~
basan en la observacién del comportamiento humano y sdlo pueden ela
borar principios que sin ser tan exactos, como los gue mencionamos -

anteriormente, si poseen esa aceptacidn universal.

I.a_ ciencia econémica ha logrado establecer algunos principios
v leyes para explicar el comportamiento humano que son vélidos en - .
cualquier lugar, pero por lo general se refieren a ciertas tendenciasde
comportamiento y con ellos sélo se obtienen resultados gque tratan de
“explicar la realidad. Usa los métodos inductivo y deductivo, que tam
bién son utilizados por las demds ciencias. Estudia hechos aislados,
los retne y sistematiza, vy después de repetidos procesos de observa-
cidén, se limita a exteﬁder un juicio tan gene;al_, que en muchas ocasio
nes parece carecer de validez individual, Los métodos estadfisticos ha
cen posible una gran parte del andlisis econdmico y con el método his
térico nos enteramos de cuales fueron nuestras acciones pasadas y cua
les los resultados obtenidos, girviéndonos de informacién para dirigir

nuestras acciones presentes.

C. las necesidades

Ya quedd anteriormente establecido que el objetivo final de la
actividad econdémica es el de satisfacer las necesidades humanas. Al

. hablar de necesidades nos referimos a toda sensacidén desagradable ori
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ginada por la carencia de algo y para cuya desaparicidn es necesaria

la intervencidén de un objeto ceonocido generalmente con el nombre de

satisfactor.

El hombre constantemente experimenta una serie de necesida
des enfre las que principalmente se encuentran las de alimentarse, -
vestirse, educarse, etc. Algunas de ellas no pueden prescindir de -
una satisfaccidén inmediata, porgque son indispensables para la vida -
del hombre; en cambio otras, pueden tener una satisfaccién mediata

por tener un cardcter secundario.

Las necesidades pueden ser clasificadas en miltiples formas
atendiendo las circunstancias en que se presentan; pero es de mayor

importancia atender sus caracterfsticas principales.

Las necesidades tienen la caracteristica de ser ilimitadas en
nimero y limitadas en capacidad. Por lo ~rimero se entiende que es
muy grande el grédo en que ellas existen, ademds de crecer infinita
mente a medida que se satisfacen y aumenta la cultura y nivel de vi

da del individuo.

Son limitadas en cuanto a capacidad, porque llega un momen

to, durante su satisfaccién er. que la necesidad desaparece por com-
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pleto, haciéndose innecesario sequir aplicando mayor nimero de unida

des.

D. Clasificacién de los bienes

AGn cuando ya hemos hecho referencia a ciertos bienes sin
molestarnos en su clasifica.cién, volversmos a mencionarlos pero va
en una forma més detallada. En primer lugar, podemos decir que es
tos pueden encontr_arse deniro de la categoria de bienes econdmicos y

bienes libres.

Cuando se | Heva & salie la Misborcidn s tercanbls de bie
nes utilizando recursos escasos., estamos hablando de la produccidn
de bienes en sentido econémico; ya qﬁe cuando ‘la naturaleza nos losl
brinda en forma abundante no -es preciso racionar su uso y en este ca
so nos referimos a los bienes libi‘es tales comof la luz solar, el aire,
etc.; gue aiin siendo de suma important.;ia, quedan fuera de nuestro es

tudic debido a su abundancia sin que tengamos que efectuar mucho es

fuerzo para obtenerlos.

En todo acto productivo se crean bienes y servicios. La dife
rencia entre ellos es que en los primeros estdn separados los momen

tos de produccién y consumo y en el caso de los servicios, estos se
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consumen en el mismo momento en que se producen. Entre los bie
nes podemos mencionar: frigo, ropa, calzado, etc. y entre los -servi
cios encontramos: los prestados por la policfa, médicos, abogados,

artistas, etc.

Durante el Siglo XVIII el economista cldsico Adam Smith no
consideraba domo actividad productiva la prestacidén de servicios. Yo’
lamente consideraba como productivas a aquellas actividades que es
" taban encaminadas a la creacidén de bienes materiales puesto que se
te_nfa que realizar un trabajo al incorporar utilidad a las cosas, y -
creia improductivo el trabajo de las personas que proporcionaban ser
vicios sin participar en su creacidon. Actualmente tanto la creacidn
de bienes como la prestacién de servicios gozan de igual importan-
cia, por el hecho de que ambas proporcionan satisfaccidén o utilidad

v son deseados por el hombre,

En general, los bienes se clasifican en la forma que se pre

senta a continuacidén:
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Durables

R

( De consumo
No durables
( Econdmicos g

Durables

De produccidn

Bienes /
No durables

\ Libres

En forma general los bienes econdmicos se clasifican en bie
nes de consumo y bienes deﬁ produccién. Los primeros son aquellos
cuya finalidad es la de satigfacer directamente las necesidades del in
dividuo como son los alimentos, vestidos, etc. En cambio, los bie
nes de produccién son aquellos gque se utilizan en la creacién de nue
vos bienes de consumo, como son la maquinaria, equipo, instalacio-
nes, etc. A su vez los bienes de consumo se sub-dividen en bienes
de consumo de uso durable; como rc=3pa, calzado, ‘habitaciones, etc.-
v no durables; como alimentos, medicinas, etc. Los primeros forman
el grupo de bhienes que nols proporcionan utilidad no solo una ve; si
no por un tiempo i;ldefinido si los mantenemos en buenas condiciones;

los segundos por el contrario son de uso Unico.

Los bienes de produccion se clasifican en forma similar a -

los bienes de consumo, asigndndoseles la cualidad de durables, a -



46.

aquellos que se mantienen en el proceso productivo durante un perf_o
do mds o menos largo de tiempo, como las mdquinas y herramientas
que se dedican a la produccién de automéviles por ejemplo y no dura
bles a los que se consumen en el momento en que son utilizados en
la produccidn: como los combustibles, ma_terias primas y todos aque-
llos bienes que estdn sujetos a8 una transformacién posterior para ofre

cerse en el mercado como bhienes terminados.

E. Utilidad

Nunca es posible medir exactamente el grado en que se satis
face una necesidad, a ello contribuye la variedad de gustos y prefe-
rencias existentes entre los individuos, cuyas necesidade§ varian de
acuerdo con su edad, nivel de vida, educacidén v relaciones sociales,
gque a su vez estdn condicionadas por el medio ambiente. Por ejem-
plo, las necesidades de un habitante de la zona frfa son muy distin

tas a las de otro que habita en los trdépicos.

En general, las necesidades se analizan con base en el prin
cipio de utilidad marginal decreciente, que dice: la primera unidad que
se consume de un bien, proporciona una utilidad mayor que las subsi
guientes. Esto quiere decir, que la utilidad proporcionada por cada

unidad consumida es cada vez menor ya que la necesidad va desapa
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reciendo, hasta llegar a ser cero el grado de satisfaccién que Ppropor -

ciona una unidad adicional, después 'del cual la utilidad es negativa.

Por ejemplo, supongamos que un individuo siente la necesi-
dad de alimentarse, la cual puede satisfacer con ‘el consumo de cier
ta cantidad de pan. Al aplicar la primera unidad, el grado de utili-
dad percibida serd mayor que cuando aplica la segunda, y asi sucesi
vamente al consumir la tercera y cuarta unidad. La utilidad derivada
de cada uno de ellos, seréd cada vez inenor, llegando a un punto en
que, habiendo satisfe¢ho completamente su necesidad, el consumo de
otra unidad, le agrega cero grados de satisfaccién. Si el individuo en
cuestidén, consume una uni_,dad mas, es posible qﬁe experiinente cierto
malestar o sea que la utilidad es negativa, liamidndose a esta situa-

cidn, desutilidad.

Lo anterior puede representarse gréficamente ‘.(Ve;.r Figura 2.1)
con el uso de coordenadas, desigﬁ,ando' el ejé vertical a la medicién
de la utilidad y el eje horizontal, para ‘indicar lag unidc-;des consumi
'das del bien.

En la Pigura 2.1 (5) se oﬁserva que la primera unidad qu*e‘se
© consume, proporciona cinco grados de utilidad; y al consumir una uni

dad mds, la utilidad que se agrega a la utilidad total es cada vez
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Figura 2.1

menor hasta llegar a ser cero, en el caso de la sexta unidad consumi
da. Después de ese punto si se consumen mas unidades, éstas pue
den producir una desutilidad. En la Figura 2.1 (a) se representa la -
utilidad total, ia cual registra menores incrementos mediante el consu
mo de una unidad adicional. Al consumir la sexta unidad, la utilidad

total es igual a 15,
La utilidad que agrega cada unidad consumida a la utilidad to
tal y que va disminuyendo a medida que la necesidad tiende a desapa

recer, recibe el nombre de utilidad marginal.

F. La actividad econdmica

Una perséna por si sola no llegarfia a producir todos los bie

nes que necesita para satisfacer sus necesidades; ni siquiera los més
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indispensables como lo son la alimentacién y el vestido. Dentro de
la sociedad cada individuo desempefia una tarea que aparentemente pare
ce aislada de las de los demds, pero siempre existe una serie de in
terdependencias-que establecen relaciones entre ellas. La divisidn -
del trabajo es la que hace posible la distribucién de la poblacién ac
tiva entre las diferentes 6cupaciones y trae cdmo consecuencia la es
pecializacidn, ‘que da lugar a que los individuos lse dediquen a aque
lla actividad; para la cual cuentan con mayor capacidad. Cada indivi
‘duo o grupo familiar tiene que reaiizar un esfuerzo para proveerse de
los bienes que precisa para su existencia; por lo que la actividad e
condmica es aquella que se desbliega dentro de toda sociedad y tie
ne como finalidad la creacién de bienes y servicios tanto para el con
sumo directo (alimentos, vestidos, etc.), asi como de los llamados

bienes de produccidén o capital que hagan posible la creacidn continua

de nuevos bienes de consumo, como lo son: méquinas, herramientas,

edificios, etc.

Si nos trasladamos a una sociedad primitiva, observaremos -
que entonces existian limitadas actividades de las cuales los hombres
obtenian loé bienes para sobrevivir; por lo que la divisién del trabajo
era insipiente, ya que una sola persona se veia obligada a desempe
flar varios trabajos a la vez. La caza y la pesca, les proporciona-

ban wvestidos y alimentos y los instrumentos que-usaban en ese nivel
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de produccidon se caracterizaban por ser rudimentarios y escasos, PIo
pios del sistema econdmico tan primitivo en que se desenvolvian. A
este sistema de produccidén, correspondfia una cierta organizacidén so-
cial donde las relaciones personales gozaban de un alto grado de igua

litarismo; va que no existia ain la propiedad privada.

A medida que la sociedad se desarrolla y penetramos a un pe
riodo histdérico posterior, observaremos que las actividades econdmi-
cas van aumentando y también han evolucionado los medios y sistemas
de produccidn. Se practica la agricultura y se dividen enormemente
" las ocupaciones. El producto que obtiene la sociedad es mds abun-
dante y la organizacién social prevaieciente en ese periodo es distin
ta, desapareciendo la igualdad que antes existia ya que qiertas per-
sonas se han apoderado de alguncs medios de produccién como la tie
rra, instrumentos de labranza, etc. y podian ejercer un cierto poder
sobre los que carecfan de dichos medios, quedando para elios la ma
yvor parte del producto. Posteriormente, en una fase superior del de-
sarrollo de las sociedades, observamos alin mayores adelantos técni-
cos creados gracias al desarrollo industrial siendo ya posible distin-
guir a dos clases de personas: los asalariados y los duefios de los
medios de producciéon. Los primeros proporcionan fuerza de trabajo -
por la que reciben un salario que les permita mas tarde abastecerse

de los bienes necesarios para subsistir.
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Actualmente todos los individuos ya sean obreros, profesio-
nistas, burdcratas, empresarios, etc. necesitan ejercer algunq acti\}_i
dad dentro del proceso de produccidén y dependiéndo del grado en que
contribuya cada uno de ellos, serd el monto de los ingresos que per
ciban, determinando en consecuencia la parte que, del producto crea-

do en la sociedad, les corresponde.

Veamos el .siguiente ejemplo para tener una idea de la inter
dependencia que se establece entre los individuos que forman una so
ciedad: un agricultor .de algodén tiene el interés particular de obte-
ner una buena cosecha, sin importarle quién va a consumir su produc
to. El hilandero compra el algoddn ,- e incurriendo en ciertos costos,
lo transforma en telas para que con ella's se confeccionen prendas -
de vestir. Por estos y of.ros diversos procesos de transformacion tie
ne qué pasar el capullo de algoddn para que obtenga finalmente una
camisa o un vestido. Cada uno de los participantes en el proceso
productivo anteriormente descrito incurre en ciertos gastos y dedica -
parte de su tiempo en el desempefio de la tarea que le corresponde
dentro del proceso productivo, pero solo contribuye en forma insigni
ficante en la creacidén del bien; va que ain terminado su proceso pro
ductivo, es necesario distribuirlo entre los diferentes centros de con

sumo donde se ofrece a la venta.
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En esta forma se crean todos los bienes que se encuentran en
el mercado para su consumo, haciendo posible el proceso de produc-~
cibns la’ divisién del trabajo vy el ugso del dinero. Ademds, la especia
lizacidén que es el fruto de la divisidén del trabajo, contribuye a lo-
grar una mejor calidad y una mayor cantidad de producto, realizando-
se con el minimo esfuerzo, beneficiandeo al mayor nimero posible de

consumidores.

G. El principio de la escasez

La activided humana presenta un aspecto econdmico en su lu
cha en contra de la escasez. El individuo constantemente sufre una
serie de necesidades, para cuya satisfaccién necesita de los bienes
y servicios creados en la comunidad. El hombre para crear los satis
factores dispone de recursos: tierra, capital, técnicas; los cuales -
son limitados. Las fuentes de recursos se encuentran mal distribui-
das en el espacio y son insuficientes para satisfacer en alto grado -
sus ilimitadas necesidades. Otro factor de importancia del que care
ce el hombre para proveerse de todos los satisfactores gue necesita,
es el tiempo; y, dada la limitacién de recursos y de tiempo, se ve pre
cisado a elegir una de las formas en que pueden ser aprovechados los
medios escasos de produccién. Es aqui donde se plantea uno de los

principales problemas de la economia: decidir qué bienes o satisfacto
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res se van a crear y de cudles se va a prescindir.

La solucién al probiema de la escasez, consiste en optimizar
la satisfaccidén de las multiples necesidades con los recursos existen
tes. El prqblema asi expuesto es un problema que a cada instante -~
se presenta a cada individuo v como el hombre es un ser pensante, la
solucidon de dicho problema debe hacerse en forma racional, estable-
ciendo una jerarquia entre las necesidades, para que asi se satisfa—
gan primero aquellas que tengan mayor importancia y que a su vez ten
gan un costo alternativo* (resultante de la subordinacidén de las otras
necesidades a aquélla a la cual se dedica el uso del recurso) inferior
al beneficio logrado por dicha decisién. Es pues, un problema de elec
cidén racional de qué necesidad satisfacer primero. El problema de la
eleccidén recae sobre cada miembro de la sociedad; sobre el aIﬁa de ca

sa, el ingeniero, el contador, el funcionario piblico, etc.

Eiemplifiquemos lo anterior analizando un sistema econdmico
que sdlo produce dos bienes, para cuya elaboracién cuenta con recur
sos escasos y un determinado nivel de técnica para satisfacer lcf:as ne
cesidades de una poblacién. Designamos a estos biehes como trigo v
automdviles. Los recursos pueden dedicarse en su totalidad a la pro

duccidn de trigo siendo en este caso nula la produccién de automédvi-

* Costo alternativo es aquél que reporta el mayor beneficio entre los dife
rentes usos que se le pueden dar a los recursos productivos.



54.

les y viceversa, si todos los reciursos se dedican a la produccidén de

éstos. Estas posibilidades las observamos con mayor claridad median

te el uso de los ejes coordenados que se presentan a continuacidn, -

en la Figura 2.2.

30 1

201

(MILES TtJNs)10 .

1 2 3 4 5
AUTOMOVILES

(M1 LES)
Figura 2.2

En el eje de las ordenadas, representamos la produccidén de
trigo con un monto de 30 mil toneladas si se dedica a su produccidn
la totalidad de los recursos. En igual forma, la produccidén de auto-
méviles se representa en el eje de la abscisa con un to1':al de 5 mil uni

‘dades al dedicar a la produccién de este bien todos los recursos.

Como los dos bienes son necesarios para la poblacidén, los
recursos deberdn ser distribuidos en la produccién de ambos. En esta
forma si en un principio se estaban dedicando todos los recursos a la

produccién de trigo y queremos contar con una cierta cantidad de au-



535.

tomdviles; nos veremos obligados a reducir la produccidn del primero
para hacer bosible la creacién de los segundos. Supongamos que se
quieren producir mil unidades de éstos, entonceé tendremos que redu
cir la produccidn de trigo a 28 mil toneladas Vy a medida que se -
- desee obtener mayor cantidad de automéviles se tendrdn que ir sacri
-ficﬁando-mayores cantidades de trigo. .En esta forma se estdn transfi
riendo recursos de la produccién de un bien a otro, haciendo posible

la creacién de ambos bienes.

En la grafica puede obsé;varse que sucesivamente nos trasl_a_
damos a diferentes puntosEdé la curva en que se representan cada vez
mayores' cantidades de automdviles én relacién con menores cantida
des del otro bien, utilizdndose todos los recursos. No serd8 posible
alcanzar ningin punto que esté fuc—;ra de la recta {Punto N), a no ser
que se incremente la cantidad dérrecursos disponibles. 8Si acaso nos
encontramos en un punto que esté por debajo de la recta (Punto D) se
estardn desperdiciando recursos productivos ya que podemos aumentar
las cantidades producidas de los dos bienes con sélo usar los recur

s0s ociosos.

H. Costos crecientes o rendimientos decrecientes

Con el ejemplo del punto anterior, que se refiere a la produc
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cién de dos tipos de bienes, con una cantidad limitada de recursos;
observamos que para hacer posible la creacién de los primeros auto-
mébviles, fue necesario sacrificar una determinada cantidad de trigo,
la cual ird en aumento al tratar de producir mayores cantidades de -
automéviles_. Asf, al tener 30 mil toneladas de trigo y querer produ
cir mil unidades de automédviles fue necesario dejar de producir 2 mil
toneladas del primer bien, 8Si se desea obtener otra cantidad igual-
de automdviles va a ser necesario sacrificar cada vez una mavyor can
tidad de trigo, llegando a ser de 10 mil toneladas al producir el -~
quinto millar de automéviles. La produccidén de automdviles se ird ha
ciendo cada vez més costosa al tener que adoptar para ello, algunos
recursos como la magquinaria usada exclusivamente para producir trigo.
Por lo tanto, en la produccidén de automéviles se observan los rendi

mientos decrecientes, que es lo mismo gque costos crecientes.

Otro ejemplo mé&s claro, a la vez que tipico, para la explica
cidén de los rendimientos decrecientes, nos lo ofrece la agricultura.-
Supongamos que se van a explotar diez hectdreas de tierra en la pro
duccidén de trigo vy se va a emplear un numero determinado de obre-
ros, hasta el lfmite en que sea costeable su ocupacidén. Veamos qué
sucede con el volumen de produccidén total obtenida y qué sucede con
la productividad de cada uno de los obreros, al ir aumentandolos en

nimero. Para abreviar nuestra explicacién, en el Cuadro 2.1 pode-
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mos presentar en forma objetiva, el principio que nos proponemos de

sarrollar.

CUADRO 2.1

RENDIMIENTOS DECRECIENTES. FACTOR FIJO DIEZ HECTAREAS DE TIERRA

Nimero de hombres| Producto obtenido | Producto obtenido al
(unidad de trabajo)| . (kilos) 4 ir aumentando en una
unidad al factor trabajo

0 | 0 . 0

1 J; 3 000 | 3 000

2 4 500 1 500

3 5 300 800

4 5 600 300

5 5 700 L 100

En el cuadro anterior se puede observar que a medida que se
aumenta una unidad de trabajo, la produccidén total experimenta un in
cremento, pero en proporcién cada vez menor ya gue van siendo meno
res los incrémentos logrados en la produccidén por cada trabajador adi
cional. Ello se debe a que se estd manteniendo fijo el factor ;ie pro
duccidn tierra y sblo se estd aumentando' el nimero de obreros, por -
lo que cada trabajador adicional tendrd una menér proporcidén de tierra

para trabajar.
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Lo anterior puede ser presentado graficamente en nuestros va

conocidos ejes X e Y de la Figura 2.3; el eje Y representa la produc

cion de trigo y el eje X representa el nimero de obreros.

6000 -

PRODUC CION
TOTAL

3000

1000 -

1 2 3 4 5
HOMBRES OCUPADOS
Figura 2.3

Con el ejemplo anterior podemos formular una ley que define
al fendémenc y se llama "Ley de rendimientos decrecientes" y dice: -
Cuando en la produccidén de’'cualquier bien, se mantiene un factor fi
jo. mientras se realizan incrementos de otro factor variable, se wva a
observar un incremento en el nivel de produccién hasta un punto des-
pués del cual empezard a descender debido a la aparicién de los ren

dimientos decrecientes.
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1. Produccidn e intercambio

En los puntcs anteriores,_ya. discutimos, algunos conceptos
que dan una idea de la conducta econdmica de los hombres en cual
quier tipo de sociedad, sobre todo los que se refieren a sus dificul
tades para proveerse de bienes. Es necesario distinguir ahora dos -
grupos o clases de individuocs a loé cuales ya nos hemos referido an
tes y que mantienen muy estrecha relacién dentro de la sociedad. Es
tos son los consumidores y productores, que cornstantemente se en-—
cuentran realizando actos de intercambio, ya sea de bienes por dine
ro, o dinero por la fuerza de trabajo que es proporcionada por ellos.
Para tener una idea mds exacta del-funcio_namiento del sistema-econd
mico veamos cdmo se realiza dicho intercambio y para tal fin estable

cemos los siguientes supuestos:

1. Nos referimos a una economia cerrada; es decir, donde -
no existen relaciones con el resto del mundo.

2. No existen mds relaciones que las que se establecen en
tre los consumidores y productores.

3. El gobierno no interviene en la actividad econdmica.



"60.

(1) BIENES Y SERVICIOS

(2) DINERO

EMPR ESAS : CONSUWMIDORES

(3) DINERO

(4) RECURSQS PRODUCTIVOS

(1) Corriente que indica el flujo de bienes y servicios proporcionados
por las empresas a los consumidores.

(2} Corriente de dinero, que representa el pago por los bienes que re
ciben los consumidores.

(3) Corriente de dinero pagado por las empresas por el trabajo, tierra
y capital, proporcionados por los consumidores.

(4) Corriente de recursos productivos proporcionados por los consumi-
dores a las empresas, que se usan en la creacidn de bienes.

Obsérvese que en el sistema se establecen dos flujos circu-
lares: uno es el de bienes y servicios (1) y de recursos productivos
(4). El otro representa la circulacién de dinero del sistema: pago por
los bienes y servicios recibidos por los consumidores (2) y el pago de
sueldos, salarios e intereses, efectuados por los productores a los -

consumidores que son quienes los proporcicnan (3).

En nuestro ejemplo; las dos corrientes circulares son iguales,
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3s decir: las cantidades de dinero que en forma de salarios, sueldos,
.ntereses, utilidades, etc. reciben los consumidores, es la misma que
istos gastan en la compra de los bienes y servicios proporcionados -
por las empresas. As{ también, todos los recursos proporcionados por
los consumi_dores, son usados en la elaboracién de bienes y serviciors,

gue mas tarde las empresas ponen a disposicién de los consumidores.

Este ejemplo aunque un poco alejado de la realidad, nos ayu
da a comprender cual es la parte que a los productorés v conéumido—
res, les corresponde desempeﬁar dentro del sistema econdémico. Los
supuestos gue para este caso se establecieron, lo apartan de la reali
dad, pero nos permiten comprenderlo con mayor claridad. Es indiscu
tible que el gobierno de cada pais interviene regulando la actuacidén -
de los .individuos; va que es su finalidad establecer la armonfa entre
ellos vy colaborar en todo sentido para elevar el bienestar publico. -
Nuestro ejemplo se acerca més a la realidad al incluir las activida—
des del gobierno, asi como las transacciones que realizan cada uno de

los paises con el resto del mundo.

J. Nivel de wvida

Para  conocer el nivel de vida en una sociedad se necesita to

mar en cuenta dos factores: a) el producto o cantidad de bienes que -
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se ha logrado producir en dicha sociedad, y b) el nimero de habitan

tes que la integran.

Si dividimos a entre b o sea el producto total* obtenido, en
tre el nimero de habitantes entre quienes se distribuye, obtenemos co
mo cociente una cierta cantidad de rbienes por perscna. La cantidad
de estos bienes determina el grado de satisfaccidn obtenida por cada
uno de los miembros de la poblacién. En consecuencia, a una mayor
cantidad de bienes disponibles, corresponde un més alto grado de sa

tisfaccidén individual.

En resumen, puede afirmarse- con base en estos principios, -~
que una sociedad es més rica que otra, cuando cuenta con un mayor
numero de satisfactores por persona. Podemos establecer comparacio
nes entre el nivel de vida de un pais a otro, con el uso del indica-
dor que en teoria econdmica se conoce con el nombre de ingreso per
cépita. Recibe esta denominacién porque es el cociente de dividir el

producto total entre la poblacidén, no indicando en realidad cuénto

recibe cada persona en particular.

Si un pais cuenta con una gran variedad de recursos, con u

na poblacién activa que cuenta con eficientes sistemas de produccidn

* Prcducto total es el valor de todes los bienes-y servicios producidos en
una comunidad en un perfodo dado.
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y tenga el desarrollo técnico adecuado, va a proporcionar a sus habi
tantes un nivel de vida méas alto que el de otro pais pobre, con una
gran parte de su poblacién inactiva, sin conocimientos técnicos para

producir y carezca de los recursos indispensables para la elaboracidn

de bienes.

K. Definicidén de economia

Con lo expuesto en este capitulo, tenemos ya suficientes -
conceptos que nos ayudan a interpretar lo que en un principio defini
mos como las condiciones materiales del bienestar de que habla Mar
shall., Procedamos, a definir a la ECONOMIA como la ciencia que -
tiene por objeto el estudio de los problemas de la produccidén, para
la cual el hombre cuenta coh récursos escasos para aplicarlos a fines
alternativos, tratando de lograr siempre el maximo beneficio con el mi

nimo costo y esfuerzo.
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CAPITULO: III

LOS FACTORES DE LA PRODUCCION

A. Definicidén

Se denomina factor de la produccidén a toda clase de elemen
tos que intervienen en el proceéo productivo pafa ia creacién de bie
nes y servicios. Una hectdrea de tierra, un edificio en buenas con
diciones, una tonelada de trigo, la capacidad de dirigir de un empre
sario, etc.; son factores de la producciéﬁ,

4

B. Su clasificacidén

Para su andlisis, vamos a clasificar a los factores producti
vos en las siguientes tres categorfas:

* Trabajo

* Recursos naturales

* Capital v técnica

Algunos autores discuten la forma en que deben ser clasifica
dos los factores, elaborando una divisién ma&s detallada. Es decir,
distinguen varias clases de trabajo de acuerdo con sus grados de pro

ductividad, como el de un obreroc, un profesionista, un empresario, -
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etc. Otros consideran suficiente el dividir los factores productivos
en recursos humanos: trabajo y recursos no humanos: capital y técni
ca; y otros, consideran al factor tierra, incluido en el capital y a
ellos se oponen los que sostienen la idea de que la tierra debe ser
considerada como un factor separado del mismo, argumentando que -
éste es un don de la naturaleza, mientrés que capital es todo lo -

creado por el hombre.

Sin tomar mucho en cuenta los anteriores puntos de vista,
procedamos a definir cada uno de los factores productivos de acuer
do con la clasificacién establecida:

El trabajo es el esfuerzo desarrollade por el h;:)mbre en la
sociedad, para proveerse de los bienes que necesita para subsistir.
Se incluye tanto el trabajo ffsico como el intelectual. Es necesario
mencionar también, que en el trabajo se incluyen otros factores ta-
les como el grado de edt_u:acién y preparacién de los habitantes, que

influyen sobre su capacidad para la creacién de bienes.

Los recursos naturales son todos aquellos medios que la na
turaleza deja a disposicién del hombre (tierra, bosques, minerales,
etc.), para que con su esfuerzo obtenga los bienes necesarios para

la satisfaccién de sus necesidades.
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El capital v la técnica estdn constituidos por toda clase de
elementos materiales (maquinas, edificios, etc.) e inmateriales (dine
ro liquido), que en el proceso productivo elevan el rendimiento del

trabajo v el grado de aprovechamiento de los recursos naturales.

El volumen de los bienes producidos en todo sistema econd
mico va a depender de la abundancia o escasez de los factores antes

mencionados, asi como del uso que de ellos se haga.

C. Caracteristicag de los factores productivos

Las caracteristicas esencia:les de los factores de la produc
cién son:

* Su escasez

* Su gran variedad de usos

= éapacidad de ser combinados en diferentes préporci_ones -

para producir el mismo bien

La mayoria de los factorers productivos ‘son escasos en el -
sentido de que existen en cantidades limitadas en relacién con los
bienes, que cdn ellos se desea producir. Por tal motivé, se les lla
ma recﬁrsos econdmicos. 8Si todos los recursos fuesen abundantes nb

existir{an problemas eccondmicos, porgue entonces podriamos producir
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una cantidad tan grande de bienes que posiblemente llegaria a ser muy
bajo su precio. El factor trabajo, por ejemplo, que desempefia un pa
pel tan decisivo en la produccidn, no puede ser expandido en un pe
riodo corto ya que es la poblacién la que lo determina y toma cierto
tiempo el allterar su volumen. Lo mismo sucede con el capital, el -
cual no puede incrementarse rapidamente debido a la fuerte propensidn
al consumo, que reduce el margen de ahorro, que es finalmente el -

que lo determina.

En cambio, los recursos productivos -salvo en algunos casos
en que el Capital esta invertido en maquinaria especializada- tienen
la ventaja de poder asignarse a muy diferentes usocs. El trabajo de -
un individuo puede ser dirigido a la elaboracién de una gran cantidad
de bienes y en el mismo caso se encuentra la tierra, cierta cantidad
de madex:a, un edificio, etc. Como la divisidén del trabajo permite la
especializacién de los factores en una actividad especifica, podemos
decir que el.. perfodos mayores de un afio es mayor la variabilidad de
usos que posee un recurso; scobre todo el factor trabajo, en compara-

cién a los usos que pueden dirsele a corto plazo.

Muy pocos © ningin bien requiere que se produzca con una -
combinacién invariable de los factores de la produccién. Generalmen

te existe la posibilidad de substituir unos factores por otros. Supon
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gamos que se va a producir algin producto agricola , como café; los
factores necesarios para producirlo pueden cbmb‘marse empleando una
mayor proporcién de tierra y menores cantidades de capital, técnica
y trabajo o viceversa: siendo méas d menos igual el monto del produc
to que puede ser obtenido tanto en un caso como en el otro, pero -

siempre habrd una combinacidn que dé mejores resultados.

Dada esta caracteristica de los recursos productivos, cada
uno de los paises o sistemas econdmicos, resuelven sus problemas
de la creacién de bienes, empleando en mayor proporcidén, aquellos
recursos ¢gue posee en abundancia, dirigiéndolos a la produccion de

los bienes més necesarios en la sociedad, con el fin de lograr los

mayores niveles de satisfaccidn.

D. El factor trabajo

En forma general se habla de fuerza de trabajo para desig
nar a aquella parte de la poblacidén, que se encuentra disponible y
apta para participar en los diferentes procesos productivos. En la-
fuerza de trabajo se incluye a todas las personas cuyéé_ edades fluc
tian entre 14 v 65 afios; la poblacién comprendida entre estas eda-
des puede taﬁbién ser subdividida en poblacidén activa e inactiva, de

acuerdo con su participacién en la actividad econdmica.
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1. Determinantes de la fuerza de trabajo

Los principales determinantes de la fuerza de trabajo son:
a) El monto de la poblacién

b) Su estructura por edades

El monto de la poblacién a su vez estd determinado por la di
ferencia que existe entre las tasas de mortalidad y de natalidad que

nos dan la tasa de crecimiento neto de la poblacidén.

No es posible afirmar gque miéntras mayor sea el monto de po
blacién de un pais., éste cuenta con una mayor fuerza de trabajo y por
ello va a ser altamente prociuctivo.' Existen paises que contando con
una poblacién muy grande no han logrado un grado considerable de de
sarrollo, porque le hacen falta otros elementos que eleven la producti

vidad de la mano de obra y el grado de utilizacidén de los recursos de

que el pals dispone.

Otro problema planteado por una abundante y creciente pobla
cidn, es el de que no cuente con la asignacién y variedad de recur-

sos suficientes para el consumo, y por lo tanto gozard de niveles de

vida mas bajos.

Otro determinante de la fuerza de trabajo, como se dijo ante
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riormente es la estructura por edades ya gque tiené consecuenéias econg’_
micas y sociales muy importantes, al determinar la poblacién econo-
micamente activa e'inactiva. A individuos de ciertas edades les co
rresponde realizar la produccic')h que va a permitir la subsistencia de
los nifios y ancianos. La poblacidn que forma la fuerza de trabajo

de un pafs es la comprendida entre los 14 y 65 afios, aproximadamen
te. En este sentido pueden distinguirse poblaciones jévenes y pobla
ciones viejas. Las poblaciones jovenes tienen de 40 a 45 porciento
de poblacién en el grupo de jévenes (de 0 a 14 afios), un 50 a 55 por
ciento de adultos (entre 15 vy 64 afios) y alrededor de 3 a 5 porciento
de persconas de més de 65 afios. Este grupo de paises se caracteri-
za por tener una alta fecundidad vy ﬁna mortalidad mediana; es el caso
de la mayorfa de los paises latinoamericanos (con excepcidn de Argen
tina v Uruguay). Las pobléciones viejas tienen estructura envejecida
por la disminucidn relativa de los jévenes y aumento relativo de los
ancianos. El grupo intermedio, que es el que forma la fuerza de tra

bajo, es més alto que en el primer tipo.

Las poblaciones j6venes tienen coeficientes de carga de de-
pendencia mas altos, porque la carga asumida por los individuosr‘prp_
ductivos es mds elevada v por lo tanto, la parte del ingreso qué el
individuo deseaba destinar a ahorros e inversiones se reducé. As{, -

en las poblacicnes jévenes existe una persona ocupada por cada per
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sona demasiado joven o anciana para trabajar, mientras que en una
poblacidén vieja, la proporcién es casi de dos por una. Esto se tra
duce en el peso de los inactivos y en el financiamiento de la forma
cién profesional de las generaciones jévenes, inversiones sociales-
v demogréficas, tales como locales escolares, construccion de casas
habitacién, formacién de maesiros y la creacién de medios de produc
cion para éstos. El problema de tal estructura es grave a nivel na
cional, pues generalmente se presenta en los paises menos industria
" lizados. MA&s adelante observaremos que en poblaciones de este ti
po., la mayor parte de su poblacién activa, se dedica a actividades

poco productivas y por lo tanto mal remuneradas.

2. Crecimiento demogrdfico: El caso de México

En nuestros dias, la mayoria de los paises latinoamericanos
experimentan tasas de crecimiento de poblacién que se acercan a un
3 porciento, debido a que la tasa de mortalidad ha disminuido por -
los adelantos en la medicina. En algunos casos, como en México,
Salvador v Costa Rica, alcanzan un nivel de 3.5 porciento. Mientras
tanto, los pafses industriales que han alcanzado un alto grado de de
sarrollio y nivel de vida, desde hace varios afios han tratado de man

tener dicha tasa fluctuando alrededor de la unidad.
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Ver las cifras del cuadro siguiente que nos muestran el cre-

cimiento demografice en México, de 1900 a 1960,

CUADRC 3.1

MEXICO: CRECIMIENTO DEMOGRAFICO 1900 a 1960
Afios l Tasa media anual de
crecimiento demogréfico (%)
_ 1900 - 1910 1.087
1910 - 1921 -0.510
1921 - 1930 1.612
1930 - 1940 1.731
1940 - 1950 . ' 2.755
185C - 1960 3.07I8
]

FUENTE: 50 Anfos de Revolucion Mexicana en Cifras,
Nacional Financiera, 8. A. México, 1963, p.21.

En el cuadro anterior puede observarse dque en los primeros -
afios se registraron cifras gue muestran un lento crecimiento, inferior
al 2 porciento anual. Pero de 1940 en adelante la tasa media anual
de crecimiento es mas del 2 porciento y llega a sobrepasar el 3 por-
ciento en el decenio 1950-1960. Un crecimiento desmedido de la po
blacién puede traer como consecuencia una redistribucidén de los bie-
nes creados para satisfacer las necesidades de la misma; lo cual re

presenta menos cantidad de bienes por persona.
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3. La poblacién econdmicamente activa en México

Es necesario aclarar, que el término de poblacidén econdmica

mente activa, no debe confundirse con el de fuerza de trabajo. En el

primer concepto se incluye éolamente a ia poblacién ocupada y tempo
ralmente desocupada, que estd desempefiando o disponible para desem
pefiar diferentes trabajos en cada uno de los sectores productivos de
la economia. mientras que en el segundo se incluye a todos los inld_i

viduos cuyas edades fluctian entre los 14 y 65 afios.

Si analizamos cudl era el monto de la poblacién econémica-
mente activa y su distribucién por acﬁvidades en México, durante los
afios de 1900 a 1960; observamos que solo un 33 porciento de la po-
blacién total estaba ocupada en la creacién de bienes y servicios. El
resto de la poblacién, estaba constituido por amas de casa,ancianos,
estudiantes y todas aquellas personas que ain encontrdndose dentro -

de las edades propicias para trabajar, no se encontraban en condicio

nes de desempefiar trabajos.

En el Cuadro 3.2 se presentan las cifras gue muestran en ng_
meros absolutos a la poblacidén total y a la poblacién ocupada y el -~
porciento que de la primera representa la segunda. En el mismo cua
dro se tiene fambién, la forma en que la poblacién ocupada se distri

buye entre las diferentes actividades.
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Las cifras de distribucién de la poblacién activa por ocupa
ciones demuestra el por qué nuestro pais es considerado ain dentro
del grupo de los paises subdesarrollados, va que la principal carac-
teristica de éstos, es la de contar con una gran proporcidn der la po
blacidén activa, dedicada a las actividades agropecuarias. En 1900,
el 65 porciento de nuestra poblacién econdémicamente activa se dedi
caba a las éctividades agricolas; llega a 75.2 porciento en 1921, para
descender después de ese perf;:)do hasta 52.8 porciento en 1960. Ob
servemos también como aumentd el porcentaje de la poblacidén ocupa
da en la industria a través del periodo considerado, pues de un 10.7
porciento de la poblacién activa comprendida en east-;,l sector en 1900,
pasa a 15.5 porciento en 1960. Otras actividades tales como comer

cioc y servicics privados registran también un ligero incremento.

A medida que se desarrollan la industria y el comercio, au-
menta la migracién de las Areas rurales a las &reas urbanas y cen-
rros industriales. Este desplazamiento opera debido a las fuerzas de
atraccidén que ofrecen los centros urbanos, al ofrecer condiciones de
vida que incluyen mejores servicios educativos, y de asistencia pi-
blica y sobre tode mejores salarios pagados por la industria. Por o
tro lado; las &reas rurales ejercen una influencia segregadora, ya gque
al tecnificarse las labores agricolas se desocupa mano de obra, la-

cual tiene dificultades para sobrevivir en ese medic y se ve obligada
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a emigrar a las ciudades y dedicarse a labores industriales, comercia

leg, profesionales, etc.

muestran el crecimiento de las Areas urbanas.

CUADRO 3.3

MEXICO: POBLACION RURAL Y URBANA (1900 - 1970)
{Miles de personas)

A continuacidén se presentan cifras que nos

Poblacién| Poblacién| Poblacién] % Poblacién | % Poblacién
Afios total urbana rural Urbana Rural
1900 13 607 1 657 | 11 550 12.2 87.8
1910 | 15 160 2 034 13 126 13.4 86.6
1921 14 335 2 239 12 096 16.2 83.8
1930 16 553 3 272 13 281 19.8 80.2
1940 | 19 654 4 298 15 356 21.9 78.1
1950 25 791 7 453 | 18 338 28.9 71.1
1960 | 34 923 13 081 21 842 37.5 62.5
1970 | 48 317 .{ 21 888 26 429 45.3 54.7
FUENTZ: 50 Afios de Revolucién Mexicana en Cifras, Nacional Fina_rl
ciera, S. A., México, 1963, p.22.
Nota:

Se considera poblacién urbana a la que vive en localidades de
mas de 10 mil habitantes. :

La poblacidén urbana se incrementa de 12.2 porciento en 1900,

a 37.5 porciento en 1960 y las estimaciones para 1970 son de 45.3

porciento.

Este desplazamiento de poblacién activa se‘ ha estado mo

vilizando de las actividades poco productivas hacia otras més 'remung
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rativas como lo son la industria, el comercio v los servicios privados

o profesionales.

E. Recursos naturales

Los recursos naturales son todos aquellos bienes que estdn a
disposicién del hombre para qu.e con su esfuerzo los transforme en pro
ductos que satisfagan sus necesidades. Entre los recursos naturales
encontramos: la tierra: que se dedica a la explotacidn agropecuaria y
suministra todos los productos agricolas, ganaderos, minerales, etc.,
que después de sufrir ciertas transformaciones mediante el trabajo fisi

co y mecanico, llegan a convertirse en satisfactores.

Los bosques es otro importante recurso que ademés de propor
cionér materia prima como: maderas, aceites, recinas, etc. para la in
dustria, ejercen una influencia controladora sobre el clima de las re-
giones donde son abundantes. 8Su aprovechamiento debe estar protegi

do con sistemas racionales de explotacidn que permitan la regeneracidn

de los mismos.

También existen otros factores que en forma indirecta contri-
buyen a la creacién de bienes. Estos recursos no pueden ser propie-

dad del hombre por no estar sujetos a la compra y venta, y por ello,
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permanecen fuera de las decisiones econémicas,' reéil_)iendé el nombre
de bienes extra—econdmicos, como por ejempio:.la luz solar, las llu-~
viag y el clima,:‘que influyen en la_ obtencién de buenas o malas co-
sechas v en la determinacidn dei precio de las diferentes. clé_lses de tie
ra agricola, siendo mds alt.o el de aguéllas que:tengan .mejores condi-
ciones. En este caso es el servicio que- presta el factor y no el fac

tor mismo, el gue contribuye a la produccidn.

Los rios, lagos v mares: también desempefian un papel muy
importante dentro de los recursos natufales,. ya que son de gran utili
dad para la agriculiura, la electrificacién, la pesca y ademds son uti
lizados co:ﬁo vias de comunicacidn qﬁe facilitan la explotacidn de los

recursos forestales.

Los recursos naturales lson esCcasos ¥ ‘debemos Pregcuparnos
:anto por su conservacién como por darles el uso més adecuadoﬁr ef_i‘
ciente en nuestras decisiones acerca de los bienes que se van a pro
ducir para satisfacer atinadamenj:e las necesidades del grupo social.-
También debemos tener en cuenta que a medida que se intensifica el
uso de un factor limifado, aparecen los rendimientos decrecientes por
mas trabajo humano y mecénico que se aplique a su explotacidn;y que
ilega uh momento en gque se alcanza el maximo rendimiento del recur

sO0 v es entonces cuando deben tomarse ciertas medidas. La tierra -
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puede aumentar su rendimiento mediante el uso de fertilizantes y abo
nos orgdnicos; con obras de irrigacidén en aquellas que no cuentan -
con condiciones climatoldgicas favorables y mediante la rotacién de
cultivos que devuelve a la tierra las substancias orgdnicas necesarias

para que conserve su rendimiento.

A través del tiempo, el hombre ha dado diferente grado de im
portancia a los recursos. A medida gue aumentan y evolucionan sus
‘necesidades va empleando los recursos de tal manera que cada uno -
de ellos contribuya cada vez mdas eficientemente en el proceso de pro
duccién. En un principio prevalecieron la recoleccién de frutos, la ca
za vy la pesca, como las formas de subsistencia, pero a medida que
van siendo mayores lés requerimientos de la sociedad, es necesario-
combinar los recursos en proporciones mas eficientes para obtener -
més altos niveles de produccién y satisfacer un nimero mayor de ne
cesidades; es asi como llegamos a una etapa posterior en que se prac
tica la agricultura en forma sedentaria, obteniéndose con cierta regu-

laridad una gran variedad de productos.

Durante la revolucién industrial, los recursos minerales ad-
guieren una gran significacién y son utilizados para crear mdaquinas,
sistemas y equipos de produccién que elevan el rendimiento del traba

jo y el grado de aprovechamiento de las materias primas. El hombre
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siempre ha empleado los recursos que la naturaleza le brinda, en la

medida que lo permite su capacidad tecnoldgica y siguiendo los limi

tes trazados por lag tradiciones.

F. Capital

Después de haber analizado los factores trabajo y recursos
naturales, podemos decir gque éstos son los factores primarios de la
produccién. Examinemos ahora el capital, considerado como el factor
auxiliar del trabajo. Estd formado por todos los medios materiales e
inmateriales que c?ontribuyen a incrementar la productividad de trabajo
y el grado en que se aprovechan los recursos naturales. Algunos au
tores han tenido a bien denominar con el concepto "Tecnologfa" a e_§.
tos medios que elevan el réndirnierj.to del esfuerzo humano y el apro
vechamiento de los recursos. Segun Marx, "La Tecnologia revela el
modo en que el hombre trata con la naturaleza y establece también -

las formas de relaciones sociales y las ideas y representaciones que

de ella se derivan".

‘La Tecnologia es una forma o parte de la cultura, es el gru
po de tradiciones que cada sociedad posee. Los pueblos recolecto-
res son las sociedades que se encuentran en el nivel tecnoldgico més

bajo ya que su conocimiento del medio sélo les permite dedicarse a
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la obtencién de lo que la naturaleza les ofrece en forma espontdnea.
La caza y la pesca, son innovaciones que le permiten explotar més -

intensamente la naturaleza.

Las précticas agrfcoias permiten una mejor aplicacién de los
factores trabajo y capital al recurso tierra, aunque el capital asuma -
formas burdas (herramientas rudimentarias). La técnica agricola tan -
reducida en un principio sdlo permitia excedentes tan pequefias que o
casionaban constantemente crisis de hambre; perc a medida que se va
experimentando, se van creando mejores sistemas técnicos de produc

cién que hacen posible la creacién de un mayor producto.

Fa

La transicién de la época medieval a la moderma, no puede
seguirse a través de una linea definida, pero se hizo posible gracias
a factores como: cambios en la técnica, aparicién de nuevos instru~
mentos de produccidén que elevan considerablemente la preductividad y
juntos a ellos aparece una divisidén cada vez mé&s completa del traba
jo, el desarrollo del intercambio y la separacién cada vez més acen

tuada entre los medios de produccidn y los productores.

Hasta la revolucién industrial de la que ya hablamos anterior
mente que tuvo lugar en Inglaterra a finalés del Siglo XVIII, la humani-

dad subsistfa a base de una tecnologfa ineficiente. Los medios de pro
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duccidn estaban formados por costumbres e instmmentos utilizados en
la produccién de tipo doméstico practicada entonces. La Revolucién
produjo cambios muy radic;alesl al acabar con el trabajo manual tran_é_
formando la produccidén sobre principios nuevos y racionales, aplican-

do sisteméaticamente a ella los descubrimientos de la ciencia.

Entre los eiementos materiales que constituyven el capital, se
encuentra el capital réal que esté formado por los medios de produc-
cidén como herramientas, edificios, maquinaria e instalaciones emplea
das en la elaboraciétn de bienes. Queda comprendido dentro de este
grupo todo bien ci'eado por el hombre que contribuye directa o indirec
tamente, a ia creacién de bienes de' consumo o de produccidén. Los e
lementos inmateriales de que se habla en la definicién estdn constitu
i{dos por el capital financiero, gque es de gran importancia en el proce

so productivo de una economia de libre mercado.

El capital financiero estd constitufdo ﬁor los valores moneta
rios liquidos que pueden emplearse para adquirir o crear més éapital
real. El capital dinero sdélo adquiere significacién econdémica en el mo
mento en que se invierte en equipos de produccién, que al combinar
se con los demés factores de la produccién contribuye a la elabora-
cidén de bienes y servicios. Asi, por ejemplo: una persona puede @i_i_g

poner de una suma de dinero, que si lo conserva en forma liquida in
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intervenir directa o indirectamente en la creacidén de bienes, no tendra im
portancia en sentido econdmico; por lo que el capital no debe perma
necer ocioso, sino invertirse mediante el uso de recursos en produc
cion de bienes de consumo que satisfagan directamente nuestras ne-
cesidades o de bienes de produccidn que se dediquen posteriormente

a la creacidén de un mayor volumen de bienes de consgumo.

G, Productividad de los factores

Se habla de la productividad alcanzada por cada uno de los
factores al referimos a su capacidad para producir bienes y se obtie
ne dividiendo la cantidad de bienes producidos entre la cantidad de
bienes producidos entre la cantidad de cada uno de los factores em
pleados en la produccidén de los mismos: asi hablamos de la produc-
tividad del factor trabajo, si dividimos la cantidad de bienes que fue
posible obtener, entre la cantidad usada de ese factor y en la misma
forma se estima la productividad del capital y los demds recursos. -
Mientras mayor sea el volumen de bienes obtenidos, mayor es la pro

ductividad de cada factor.

Finalidad de la Tecnologia.- La aplicacién constante de los
avances tecnoldgicos tiene como finalidad aumentar el rendimiento -

del trabajo, asi como también la de disminuir el esfuerzo humano en
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el proceso productivo. En esta forma, entre mas eficientes sean los
_medio's técntcos de produccién, el hombre puede incrementar su efi-
ciencia en el trabajo a la vez que reducir el esfuerzo realizado. En
tonces se puede decir que mejores técnicas de produccidén elevan Ia.

productividad del factor trabajo vy algunas veces la de otros factores.

Es muy discutido el juicio de que la aplicacidén constante de
nuevas técnicas de produccién traen como consecuencia un mayor nd
- mero de desocupados; es decir, desaloja del proceso productivo a una
parte de la fuerza de trabajo, ocasionando con ello los problemas del
desemplec. En el caso de la agricultura, por ejemplo las labores de
desmonte, preparacién de suelos para ei cultivo_, de cosecha, etc. si
se carece de madquinaria se precisan muchos trabajadores para reali-
zarlas, pero al introducir tractores y cosechadoras, gran parte de los
trabajadores pierden su emplec dada la eficiencia y productividad de
la magquinaria. No es muy grave el problema que presenta la gente -
desocupada en esta actividad, ya que se les estd brindando la opor-
tunidad de dedicarse a otras actividades tales como la industria, el
co;nerciag' profesionales, etc.; que si bien reguieren un entrenamiento

especial, proporcionan mejores remuneraciones.

Sl 7 '.8in embargo, en el caso de un pafs que cuente con tasas de

desocupac¢ién muy elevadas y ya no sea posible absorber un mayor ni
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mero de trabajadores, deberda preferirse el uso de aquellos adelantos
técnicos que no den lugar a una mayor desocupacién, sino que por -
el contrario, aquéllos en que participe en una forma mds intensiva -

la mano de obra.

Ctro aspecto de la tecnologia que es oportuno mencionar es
el referente al intercambic que entre todos los paises se efectia. -
Aquellos paifses que han logrado desarrollarse vy que a su vez han lo
gradc obtener muy grandes rendimientos en lcos procesos de produc—
cién, generalmente exportan material técnice o bienes de capital ha
cia aquéllos, gue por su grado de desarrollo o por la no existencia
de los recursos apropiados para la elaboracién de los mismés, se -
ven en la necesidad de importarlos. Esto ha suscitado grandes dis
cusiones, porgue los paises importadores de técrnica guardan una fuer
te dependencia econdémica con aguéllos que se la suministran. Debe
mos recordar que dada la desigual asignacidon de recursos, s nece-
sario que exista dicha dependencia, cuando el pais atin no ha logra
do desarrollar la técnica mds indispensable. 8in embargo, también
existe el argumento de que el pafs importador resulta beneficiado con

I 4
el intercambio de cualquier otro tipe de bienes, por los de caracter
técnico, ya que no se ve precisado a incurrir en fuertes gastos de in

vestigacién que tendria que realizar para elaborar su propia técnica,

aprovechando asi el desarrollo con que yva se cuenta en otros paises.
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CAPITULO: 1V

TEORIA DE LOS PRECIOS

A. Importancia en la economia

La teoria de los precios es una de las herramientas de la
Teoria EconoOmica soi)re la cual se el;xboran muchos de sus analisis
y que con su ausencia no seria posible realizarlos. - En una econo
mfa de libre mercado, son los precios uno de los_ factores mas im-
portantes de la actividad ecohémica; pues son ellos los gue propor
cionan datos que son tomados en cuenta tanto por las empresas co
mo por las unidades de consumo para realizar la parte que a cada

uno de ellos les corresponde dentro del sistema econdmico.

La teoria de los precios en una economia capitalista es la
que nos ayuda a explicar el por qué se paga un determinado precio
por cada uno de los bienes y servicios que forman parte de nuestro
consumo. Tanto los productores como los consumidores se guian -
por los movimientos de los precios; si los precios aumentan, log -
productores incrementan su produccidén para aumentar sus utilidades:
si la oferta de un producto es escasa, los consumidores tienden a
economizar mas que antes. "As{, por medio del sistema de precios

los consumidores hacen saber a los productores sus deseos, v ellos
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mismos llegan a obrar segin cambie la escasez relativa, sin necesi

1/

dad de una organizacidén planeadora central".

Podemos afirmar que esta teorfa no nos proporciona una des

cripcién exacta del mundo real, ni nos explica el por qué un mismo
bien tiene diferente precio en diversos lugares; sin embargo nos ayu
da a comprender la realidad de la actividad econdmica y nos préesen

ta la forma en que se determinan los precios mediante la oferta y de

manda de los mismos.

B. Los precios

La primera pregunta que nos hacemos al estudiar la teoria -
de los precios es sin duda la siguiente: ;Por qué tienen precio los

bienes econdmicos? vy las siguientes razones pueden darnos la res-

puesta.

Tienen precio porque son capaces de satisfacer nuestras ne
cesidades, las cuales se manifiestan en el mercado a través de la-
demanda. Ademds es necesario pagar por los bienes, porgque en su
creacidon fue necesario invertir tz;abajo y materias primas, los cuales

también estdn sujetos a un precio en el mercado por ser escasos.

1/ Benham, Frederic. Curso Superior de Economia, p.19.
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Existe otro tipo de bienes que tienen la c-ara'cterl’s‘tica de sa
tisfacer algunas de nuestras necesidades comé la de resgpirar, saciar
nuestra sed, alumbrarmos, etc. como lo son el aire, el agua en los -
lugares en gue abunda en estado natural y la lué ‘solar que ya hemos
mencionado anteriormente. Por estos bienes no pagamos ningin pre-
cio, ya que nos los brinda la naturaleza en forma abundante y no te
nemos que realizar ningin esfuerzo para obtenerlos y es por ello que
reciben el nombre de bienes libres y quedan fuera de la teoria de los

precios.

La utilidad y 1a escasez son los factores que determinan el
que los bienes tengan un precio. En el precio se manifiesta el grado
de utilidad que proporcionan, asi como el grado en que son escasos.
El grado en que un bien es Util se muestra a través de la demanda -
que tiene en el mercado y su grad-o de escasez es dado a conoc;ar a

través de la oferta del mismo.

C. Las teorias del valor

En la formacién de las teorias econdémicas siempre ha sido de

. ' )
gran interés el estudiar las causas que determinan el valor de los bie
nes. Las teorfas elaboradas con tal fin en un principio se denomina

ron teorfias del wvalor vy evolucionaron hasta nuestros dias llegando a
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establecer la forma en gue se determina actualmente el precio de un

bien.

En un principio los economistas cldsicos tenfan la idea de
que el precio de un bien‘e,staba determinado por la fuerza de trabajo
que costaba producirlo. Estas teorfas tenfan un cardcter objetivoc -
{Teoria objetliva' del valor) va que sdlo tomaban en consideracidén el
valor intrl’nsec'o del bien y no la utilidad proporcionada por el mismo

al satisfacer una necesidad.

Esta teorfa objetiva del wvalor, sufre ﬁna modificacién bajo -
el andlisis econdmico de Karl Marx (Escuela Socialista) al afirmar -
que el valor de ‘un bien estaba determinado por la cantidad de traba
jo socialmente necesario que- costaba el producirlo; va que no debian
formar parr'te del mismo las utilidades, que sobre las normales, queda

ban en manos del productor.

Posteriormente, los representantes de la Escuela Marginalis
ta: Menger, Von Wieser, Boeh'm Bauweck, de la Escuela Austriaca:
y Alfred Marshall en Inglaterra, descartan parcialmente la teoria ob-
jetiva vy argumentaﬁ gque el valor de un bien tiene un caracter subje~
tivo o sea el que le conceden los consumidores de acuerdo con la u

tilidad que proporcionan. Esta teoria subjetiva, nos afirma que el -
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preéio que un consumidor esta dispuesto a pagar por un bien, varia
con e_l grado de utilidad proporcionada por el mismo. La primer uni
dad consumida de un bien, produce una gran utilidad, segin el prin
cipio de la utilidad marginal decreciente, pero no por ello se va a
. pagar un alto precio por ella, sino que se pagard una cantidad que
esté de acuerdo con la satisfaccidn que proporciona la tGltima uni-—-
dad del bien que se consume. La utilidad marginal es el incremen
to en la utilidad total, producida al consumir una unidad adicional.
Respecto a estos principios de utilidad marginal podemos decir que-
cuanta mayor cantidad de un bien posea una persona, menor sera el
precio que estd dispuesta a pagar por una unidad adicicnal del mis

Imo.

El grado de saciedad de las necesidades wvaria de acuerdo
con el nivel de ingreso de las personas. Una persona que dispone
de altos ingresos puede saciar su necesidad al consumir. la unidad -
ntimero 10, mientras que otra con menor ingreso disponible puede al
canzar su maxima satisfaccién al consumir la unidad nimero 5. El-
precio del bien en cuestién, serd el mismo para ambos, aunque les

proporcione diferente grado de utilidad total.
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D. Demanda

Para tener una idea aproximada de la demanda de un consu
midor para un bien dete’rminado; es necesario conocer las cantidades
de dicho bien, que estd dispuesto a consumi:; a los diferentes pre-
cios. Por ejemplo: si a un consumidor le preguntamos gué cantidad
de camisas compraria si el precio de éstas fuera de 40 pesos, posi
blemente su respuesta seria la de comprar una camisa, pero si el -
precio de éstas es de 35, 20, v 10 pesos, etc. el consumidor pue
de ir demandando cada vez un mayor nimero de camisas como: 2, 3,

7, etc.

Las cantidades de un bien que un consumidor estd dispues
to a comprar, estdn determinadas por el precio del bien, sus gustos
v preferencias, el precio de los demés bienes y por el ingreso de

gue dispone.

Elaboremos en una tabla la demanda de un consumidor, ano
tando las cantidades del producto X, que estd dispuesto a comprar a

los diferentes precios.

En la Tabla 4.1 puede cbservarse que cuando el precio del

producto es de un peso, el consumidor demanda 38 unidades v a me
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TABIA 4,1

DEMANDA DEL PRODUCTO X

Precio Cantidad
1 38
2 31
3 25
4 20
5 15
6 1l
7 . 7

dida que el precio se eleva, la cantidad demandada se va reduciendo

"hasta llegar a sdlo 7 unidades cuando el precio de ellas es 7 pesos.

La principal caracteristica de la demanda, es que a medida
que el precio de los .bienefs- disminuye, es mavyor la cantidad que de
ellos '-se demanda; o lo que es lo mismo, a medida gue aumenta el -
precio de un bien disminuye la cantidad demandada. Se observa gene

ralmente una variacién inversa entre precios y cantidades.

La tabla de demanda podemos representarla graficamente si -
trasladamos la lista de precios y cantidades a los ejes coordenados.
En el eje de las Y representamos los predios v en el eje de las X, =
las cantidades demandadas del bien. Cada relacién de precio y canti

dad ocupard un punto en el plano y sl éstos soun unidos por una lines,



obtenemos una curva de demanda que se desliza de arriba a abaijo,

de izquierda a derecha (Figura 4.1).

d
6 =
5 -_-
4H
PRECIO

s 3 5
2 b
1L d

10 20 30 40
C ANTIDAD
Figura 4.1

La inclinacién de la cuﬁa dd se debe en gran parte al prin
cipio de utilidad marginal decreciente; segin el cual, mavores can-
tidades sdlo serdn demandadas a precios mds bajos, porque la utili
dad que el bien proporciona wva siend§ cada vez menor. Ademds, -
puede ser que un consumidor sdélo esté dispuesto a demandar el pro
ducto cuando el precio sea bajo, debido a que su limitado ingreso-

no le permite comprar ninguna unidad cuando el precio del mismo es

alto.
E. Oferta

En la misma forma en gque se presenta una tabla de demanda,
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también podemos formular una tabla de oferta que nos muestra la con

ducta seguida por un productor en el mercado en que vende sus bie-

nes.

Definimos a la oferta, como las cantidades gue un productor
estd dispuesto a colocarr en el mercado a los distintos precios. Vea-
mos el caso de oferta que se presenta en la Tabla 4.2.

TABLA 4.2

OFERTA DEL PRODUCTO X

Precio Cantidad

5
11
16
20
24
28
30

N OOk W

En la tabla de oferta obs_ervamos que la conducta del produc
tor es distinta a la del consumidor, ya que mientras el consumidor ac
tia en funcidn inversa al precio, comprando el may;or numerc de uni-
dades al precio més bajo, el productor trata de maximizar sus utilida
des, ofreciendo un mayor nimero de unidades, al precio mds alto po
sible. Asi vemos, que al precio de un peso sdélo estd dispuesto a -
ofrecer cinco unidades del bien que produce y a medida que aquél au

menta eleva las cantircjaqes cfrecidas en el mercado.
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En el caso de la oferta, los precios y cantidades se mueven
en razén directa, es decir experimentan aumentos o disminuciones si

multdneamente y en el mismo sentido.

También en el caso de la oferta, vamos a representarla en -
forma gréfica dejando el eje de las X para designar las cantidades o

frecidas vy el de las Y, para anotar los precios de oferta. (Figura 4.2).

G L
5 =
4 =
PRECIO
3 -
2t
1+
’'a i 1 K 2 L.
10 20 30 40
CANTIDAD
Figura 4.2

Podemos observar que la curva de oferta oo se desplaza ha
cia arriba, de izquierda a derecha debido a que precics mas altos in
ducen al productor a aumentar la cantidad ofrecida y ello se debe a
que para aumentar su nivel de produccidn tiene que demandar mayores
cantidades de recursos que elevan sus costos de produccidén y por lo
tanto sdlo estd dispuesto a hacerlo cuando existen altos niveles de -

precios que le permiten obtener utilidades, ain incurriendo en mayores
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costos de produccidén.

F. Punto de equilibrio

Si sobre la curva _de demanda que ya conocemos Y que repre
senta la conducta del consumidor, sobreponemos la curva de oferrta en
las que se muéstran las cantidades que el productox; estd dispuesto a-
ofrecer a determinados precios, observamos que coinciden en un punto
en el gue al mismo precio la cantidad demandada y ofrecida son exac
tamente iguales. Presentamos enseguida las tablas de oferta y deman
da eri forma Conjunta asi como sus repfesentaciones grdficas superpues

tas (Figura 4.3).

TABLA 4.3

TABLADE Oy D DEL PRODUCTO X

Cantidad Cantidad
Demandada P Ofrecida .
B
38 1 5 5
1 2 11 PRECIO $
25 3 16 3
20 4 20 2
15 S 24 N
11 6 28 0 » ") )
7 7 30 CANTIDAD

Figura 4.3
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Si observamos la tabla de oferta y demanda wveremos que al
precio de 4 pesos, la cantidad demandada es igual a 20 unidades y
son también 20 unidades las ofrecidas, es €ste el precio de equili—
brio que momentdneamente regird en el mercado para el producto X. -
Obsérvese en la grdfica que es en el punto E donde las curvas coin
ciden, estableciéndose en él, el punto de equilibrio correspondiendo
a ese punto un precio y una cantidad, que se llaman respectivamente
precio de equilibrio {P) y cantidad de equilibrio (C). Aquf el estudian
te puede ya darse cuenta de la importancia del uso de las graficas,

va que mediante ellag se simplifica mucho el andlisis.

Ningin otro precioc prevalecerd en el mercado va que es sdlo
uno en el cual los deseos de consumidores y productores estdn de a
cuerdo. Por ejemplo: al precio de 6 pesos, la cantidad demandada -
es igual a 11 unidades, mientras gue la cantidad que a ese pr;cio -
los productores estdn dispuestos a ofrecer es de 28 unidades. Es fa
cil observar que la oferta excede a la demanda en ese precio y cuan
do de un articulo se ofrecen demasiadas unidades que no se deman-
dan en el mercado, obviamente los productores que deseen Vdeshace_r

se de su producto se verdn obligados a disminuir el precio, el cual

tenderd a establecerse en el precio de equilibrio.

El mismo andlisis puede repetirse para el caso de un precio



1LOY..

que esté pof 'ciébajo del de equilibrio; por ejemplo: al precio de 3 pe
sos la cantidad demandada es igual a 25 vy la ofrecida igual a 16. -
Ahora tenemos un exceso de la deménda sobre la oferta y cuando la
cantidad demandada de un artfculo es mayor que la cantidad ofrecida,
el precic experimentard un alza ya que ios consumidores estdn dispues

tos a pagar un precio més alto, en esta forma el precio tenderd a es

tablecerse en el precio de equilibrio.

(. Variaciones en la demanda y oferta

En los andlisis anteriores constantemente estuvimos hablando
de cantidades demandadas y ofrecidas y pﬁdimos darncs cuenta que cgl
chas cantidades variaban a medida que los precios sufrfan un cambiao.
Cuandeo el precio varfa de 2 a 3 pesos, la cantidad demandada pasa-

ba de 31 a 25 unidades., © sea que se produce un desplazamiento so

bre la misma curva.

Lo anterior no debemos confundirlo con cambios en la deman

da o en la oferta, ya que por ello se entiende cambios en la deman-

da u oferta a los mismos precios. Cuando se demandan mayores can

tidades de un bien, a los mismos precios, (debido a que han cambia

do los gustos y preferencias o aumentado los ingresos de los consu-

midores) se dice que se ha producido un aumento en la demanda. Su
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pongamos (basdndonos en nuestra misma tabla de demanda) que las
cantidades demandadas a cada uno de los precios son ahora mayo-
res. (Ver la Tabla 4.4 y Figura 4.4).

TABLA 4.4

P C.D. Nueva cantidad

demandada

1 38 48 i -

2 31 41 B

3 25 35 - 3

4 20 30 - PRECID

5 15 25 2

6 11 21 - : ‘

7 7 17 . 4 PP
10 20 30 &0

5 P CANTIDAD

Figura 4.4

En la gréfica tenemos ahofa una nueva éuwa clle demanda mar
cada con las letrés d'd' y en ella puede verse que a los hmismos pre
cios es ahora mayor la cantidad -demandada y las cantidades demanda
das originalmente representadas con dd, sdlo pueden conseguirse a un
precio mds elevado. Pues bien, un aumento de la demanda significa'
un desplazamiento de la curva de demanda hacia la derecha vy hacia-
- arriba. Pero también la demanda puede sufrir un cambio contrario, es
decir puede disminuir; entonces se estdn demandando menores cantida
des de producto a los mismos precios y la curva se habrd desplazado
hacia la izguierda y hacia abajo. Se puede utilizar para este caso la
misma grafica, solo que ahora la curva d'd' serd la demanda original

v la curva dd serd la que nos represente la disminucién.
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¢ Culdl es el efecto sobre el precio de equilibrio, producido
por el aumento o disminucién de la demanda si la oferta se mantie-
ne constante? Haciendo el andlisis grdfico (Figura 4.5) observare-
mos que el aumento de la demanda traerd como consecuencia un au

mento en el precic de equilibrioc v una disminucién de la misma lo -

hard establecerse a un nivel mas bajo.

6 =
5 -
4 -
PRECIO

3 e
2 L
1 -

) i A i ; 8 ] L _'L

0 20 30 40

CAMNTIDAD
Figurs 4.5

Asi también, la curva de oferta puede sufrir aumentos y dis

minuciones si a los mismos precios los productores estdn dispuestos

a ofrecer mayores o menores cantidades. Volvamos al andlisis grafi

co de la tabla de oferta (Ver Tabla 4.5 y Figura 4.6).

Digamos que a los mismos precics el productor esté dispues
to a ofrecer 10 unidades mds (debidw « que sus costos de produccidn

hayan disminuido).

Ello se indica con una nueva curva de oferta
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TABLA 4.5
P C.0. Nueva cantidad
ofrecida -~
1 5 15 | *
‘ -
2 11 21 " PRECIO
3 16 26 3r
4 20 30 2F
5 24 ' 34 _ 1 F i .
6 28 38 Liozlol 3!0‘1}0
1 ‘ ; i
7 30 40 ‘ CANTIDAD

Figura 4.6

o'o'. En_ cambi&_:, el productor también puede disminuir su oferta, és
decir a loé misinos préciéé ‘c;frecér menores cantidades (si acaso sus
costos ahora son mayores); ello se revresentaria con una nueva curva
que se desplace a la izquierda y que indique la disminucidén ya que -
el aumento se indicd con un despiazamiento hacia la derecha. Puede
utilizarse el mismo gréfico para el andlisis sSlo que ahora es necesa
rio considerar o' o' como la. curva driginal Yy o0 como la nueva curva

de oferta.

iCudl es el efecto sobre el precio de equiliBrio producido -
por las variaciones de la oferta, permaneciendo la demanda constante?
Que un aumento en la oferta traerd como consecuencia una disminu-—
cién en el precio de equilibrio; y una disminucidn en la misma esta-
bleceraz el precio en uri nivel mds alto. (Eso siempre y cuando la de
manda tenga la forma que se presenta en la grdfica, porque si es -

una linea recta horizontal, las variaciones de oferta no producirén nin
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gin cambio en el precio de equilibric). El nuevo punto de equilibrio

se representa en la Figura 4.7.

d

PRECIO

N W s M
T

it
1

CANTIDAD
Figura 4.7

H. Elasticidad de la demanda

La elasticidad de la demanda es un concepto que frecuente
mente encontramos en el andlisis econdmico. Se refiere a los cam-

bios que experimenta la cantidad demandada de un bien, como conse

cuencia de lasg variaciones en su precid.

Cuando el precio de un bien wvaria, los consumidores pueden

modificar de diferente manera la cantidad que de éste compran: Por
ejemplo: cuando baja el precio de la carne. es muy probable que la

mayoria de los consumidores incrementen la cantidad que consumen -

de este bien; perc en cambio no aumentardn mucho su consumo de sal,
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cuando el precio de este bien disminuya, porgque su uso es tan limi

tado que los consumidores mantendrdn estable el consumo del mismo.

De lo anterior deducimos que los bienes tienen muy diferen
te grado de elasticidad; segin sea la variacién en la cantidad deman

dada como consecuencia de las variaciones en precios.

Si el precio de un bien cambia en cierta proporcién y produ
ce un cambio de mayor porporcidén en la cantidad demandada, deci—

mos que su demanda es eldstica.

8i las variaciones de precio, producen variaciones en la mis

ma proporcidn en la cantidad demandada, la elasticidad es unitaria.

Cuando las variaciones en la cantidad demandada son propor
cionalmente menores gue las variaciones del precio, nos encontramos

en el caso de una demanda ineldstica.

El andlisis de la elasticidad de la demanda es de gran inte
rés sobre:todo para los productores, que al conocer el grado de elas
ticidad de la demanda de su producto, estdn en condiciones de saber

cudl va a ser el efecto que sobre la cantidad demandada van a pro-

ducir las variaciones en el precio.
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1. Diferenteg grados de elasticidad

No todos los bienes de consumo tienen ei mismo grado de
elasticidad como se dijo anteriormente, La elasticidad ;:lel bien, va
rfa de acuerdo con clertas condiciones: la parte del ingreso que se
destine a su compra y el tipo de necesidades que el bien satisfacs.
Utilicemos nuevamente el ejemplo de la sal de uso doméstico; como
sabemos es indispensable para sazonar los alirﬁentos, pero de ella
sdlo se necesitan muy pequefias cantidades y se gasta en la misma
una parte muy pequefia de nuestro ingreso. Por "!‘éﬁ que el precio-
de la sal baje, los consumidores sdlo comprardn la cantidad necesa
ria y nunca incrementardn su demanda, mds alld del limite en que -
se necesita. Entonces, al bajar el precio de la sal en cierta pro
porcibn, la cantidad demandada sl se incrementa lo hard en muy pe
quefia proporcién., De lo anterior se deduce que la elasticidad de -

demanda de la gal, ez Ineldstica.

Existen otros blenes como el trigo, mafz, aceites, etc.; -
que gon de uso indispensable por formar parte de la alimentacién bé
gica; pero también en este caso, al bajar el precio de los mismos,
se iucrementard la demanda ce logs consumidores, pero sdlo en la pro -
porcidn en que la necesidad de esos bienes quede saciada, No por-

que el precio del trigo baje un peso, vamos a comprar grandes canti



108.

dades del mismo. Generalmente se incrementari la demanda en el ca
so de aquellas familias, que por sus bajos ingrescos, no se encontr_g'
ban en condiciones de consumir la cantidad necesaria del bien, has-
ta satisfacer su necesidad. Bstds bienes también tienen demanda ine
ldstica, yva que la cantidad demandada no se incrementa mucho cu.an-

do el precio baja.

Ahora pasemos a analizar el caso de los bienes que tienen
un alto grado de elasticidad. Aquf encontramos aquéllos bienes -~
que nos proporcionan deleite y no satisfacen meramente una necesi-—
dad, sino un deseo; como 18s cigarrillos, perfumes, libros, viajes,
etc. A medida que el precio de los mismos baja, la cant‘idad deman
dada aumenta ya que deseamos saciar nuestros deseos en una escala

cada vez mayor.

También poseen gran elasticidad los bienes que en el merca
do tienen muchos sucedéneos (bienes substitutivos) como el café, -
que puede ser gubstitufdo por el té o el chocolate; la carne de cer-
do que también cuenta con muchos substitutos que satisfacen la mis

ma necesidad, etc.

Entre mayor sea el nimero de sucedédneos de un bien, mayor

serf el grado de elasticidad para cada uno de ellos. Por ejemplot -
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sl acaso el precio del café es de 10 pescos el kilo v el del té de 5
pesos y el precio del primero disminuye a 4 pesos, la demanda de
café se incrementard, va que los consumidores compraran mayores -
c;antidades, v los consumidores de té, gue por su bajo ingreso no -

consumfian café, ahora el precio de 4 pesos el kilo sf pueden hacer

lo y substituyen el té por café.

A un lado de los bienes substitutos, existen los bienes com
plementarios como: café y azicar; ladrillos y cemento, etc., que ge
neralmente se consumen en forma conjunta vy por lo tante el grado de

elasticidad de uno de ellos ejerce una gran influencia en el bien com

plementario.

Podemos concluir que enire los determinantes de la elastici
dad de la demanda de un bien se encuentran: la cantidad de sustitu

tos que posea, el nimero de usos que se le pueden dar y la parte

del ingreso que a &l se destina.

J. Calculo de la elasticidad

Usaremos una férmula sencilla para conocer el grado de elas
ticidad de la demanda: recordando siempre que si el resultado obteni

do en los coeficientes de elasticidad es igual a 1, se trata de una



:emanda unitaria, en la que el porcentaje de wvariacién del precio,
roduce igual wvariacién en la cantidad demandada; cuando el resul-;
-ado es maybr_que 1, quiere decir que es mayor la variacién que -
:n la cantidad demandada, produce la variacion del precio; v sies
nenor que la unidad, la variacién del precio no produce una varia-

-idn significativa en la cantidad demandada.

La férmula que nos proporciona el grado de elasticidad es la -

siguiente:

Variacion en cantidad precio medio
Variacidén en precio cantidad media -

E'jemplos: de nuestra tabla de demanda analicemos algunos
de sus puntos. Primero, cuando el precio cambia de 4 a 3 pesos vy
la cantidad demandada de 20 a 25 unidades y posteriormente, cuan-
do el precio varia de 7 a 6 pesos y la cantidad demandada pasa 4~

7 a 11 unidades.

La elasticidad en el primer caso sera:

.5

menor que 1

En el segundo caso tendremos:

26

4 6.5
m L a R 4 =D mayor que 1
& 1 ) 3 yor 9
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A continuacién se presentan algunos tipos de elasticidad de

la demanda.

P P P P P
g | C | C . C ¢
(a) (b) . (c) (d) (e
| Figura 4.8

En la Figura 4.8 (a), tenemos una demanda perfectamente e
ldstica, va que no es necesario efectuar variaciones de precio para

que la cantidad demandada aumente infinitamente.

La Figura 4.8 (b}, contraria a la anterior, nos muestra un ti
po de inelasticidad perfecta, va que el precio varia de 0 a infinitoy

la cantidad demandada es la misma a cualquier precio.

En la Figura 4.8 (c), tenemos una demanda con elasticidad

unitaria o igual a 1, ya que los cambios de precio producen un cam

bio semejante en la cantidad demandada.

Las Figuras 4.8 (d) v 4.8 (e); presentan el caso de demandas

relativamente eldstica y relativamente ineldstica respectivamente.
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K. Los ingresos totales

Otro método usado para- medir la elasticidad de la demanda

es el de los ingresos tdtales.

Los ingresos totales que recibe el productor, se obtienen de
multiplicar la cantidad vendida de bienes por el precio al cual se -

venden.

Si el precio del bien disminuye y la cantidad demandada au
menta, elevando el monto de los ingresos recibidos por el productor,
la demanda serd eldstica o mayor que uno. Si la cantidad demanda
da aumenta pero los ingresos permanecen constantes, la demanda se
ra unitaria o igual a uno; y si las bajas de precio aumentan la canti
dad demandada pero no en proporcién suficiente para que aumenten -
los ingresos del productor, la dernénda serd inelééti_ca © menor que

uno.

Con el ejemplo siguiente se comprenderd mejor lo anteriormen

te expuesto.
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TABLA 4.6

DEMANDA POR CIGARROS (Cajetillas)

Precio Cantidad Ingresos ~ Grado de
totales elasticidad
$3.00 200 600 .
$2.50 300 750 Elastica
$2.00 350 750 Unitaria
$1.50 400 500 Inelastica

Si el precio de los cigafros es de 3 pesos, se demandan
200 unidades que representan un ingresc de 600 pesos para el pro
ductor: pero si el precio baja a $2.50 la demanda se incrementa a
300 unidades v los ingresos totales se elevan a 750 pesos; por lo
que la demanda entre dichos precios es eldstica. En cambio, si-
una nueva baja en el precio de 2.50 a 2 pesos, produce un aumen
to en la cantidad demandada que no es suficiente para elevar los
ingresos, gque permanecen en el mismo nivel, la demanda entre -

e€s0s preclios es unitaria.

Si se baja aun méas el precio de los cigarros, la cantidad
demandada se incrementa, pero no se consigue incrementar los in-
gresos totales, entonces podemos afirmar que la demanda a esos

niveles de precio se ha vuelto ineldstica.
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L. Elasticidad de la oferta

El mismo andlisis que se sigue para conocer el grado de elas

ticidad de la demanda es aplicable para el caso de la oferta.

Podemos téner el caso de oferta eldstica, cuando las varia
ciones en la cantidad ofrecida sean mayores que las variaciones en
el precio. Ineldstica, cuando sean menores las variaciones de la-
cantidad en relacidén a las del precio y unitaria, cuando dichas varia

ciones sean exactamente iguales.
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CAPITULO: V

LAS UNIDADES DE PRODUCCION

A, Teoria de la produccidén

En el capftulo III nos referimos a la teoria de los precios e
hicimos un breve andlisis de la oferta y la demanda que son las le-
ves econdmicas a través de las cuales se determinan los precios de
los bienes y servicios. Ahora, vamos a referirnos a las unidades de
produccién que se encargan de elaborar los bienes v servicios gque -

satisfacen las necesidades de todo sistema econdmico.

La oferta de un bien depende de ciertos factores entre los -
que se encuentran: la demanda del bien, el precio del bien, los pre
cios de los otros bienes, y los recursos productivos, el tamarfio de -

L4

las empresas que los producen vy su grado de desarrolio técnico. Pa
ra analizarla es necesario contar con una teoria de la produccién gue
dé respuesta a preguntas como las siguientes: si aumenta la demanda
por ciertos bienes, scdmo van a ser adquiridos? fcon qué rapidez -
va a ser satisfecha la demanda de los consumidores? ¢qué precio -

van a pagar por esos bienes? (cudles empresas son més eficientes,

las grandes o las pequefias?.
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En este capiiulo sdélo trataremos de describir a las empresas
v su forma de operacién va gue no es posible estudiar ampliamente
la teoria de la produccidn, pues ello implica el andlisis de funcio-
nes técnicas de produccidén v de los diferentes tipos de mercados -
existentes, que harfan complejo el estudio que aqui nos proponemos
realizar., Al final del capitulo se incluﬁre un breve andlisis de los
costos e ingresos de produccidén de una empresa imaginaria sdlo pa

ra dar una idea de la naturaleza de los mismos.

B. Empresas

Empresa es toda unidad de produccidén donde se combinan -
los recursos prodiictivos para hacer posible la creacién de bienes. -
Estos bienes son vendidos a las unidades familiares, a otras empre
sas, al extranjero y al gobierno, a precios mayores que el costo ne
cesario para producirlos, quedando un margen de utilidades a su fa

vor que le permite continuar produciendo.

La empresa es la unidad gue hace decisiones acerca de la
produccidn y venta de bienes: pero cuya actuacidn solo. serd posible
si cuenta en tormo suyo con otras unidades como son los consumido
res. Puede decirse gue las empresas son las unidades que merecen

la mayor importancia dentro de la actividad econdémica, ya que son



117.

las que producen el mayor porcentaje de los bienes y servicios, ocu

pando a la mayor parte de la poblacién econdmicamente activa.

Se pueden distinguir los siguientes grupos de unidades de -
produccidn:

* Unidades de producecidn individual

* Unidades de produccidn familiar‘

* Empresas privadas

* Empresas publicas o gobiernc

En la clasificacién anterior, se incluyve la produccién de tipo
individual aunque no existe en el sentido estricto de la palabra; ya
gque no es posible que un solo individuo actuando en forma indepen-
diente, produzca todos agquellos bienes gque necesita para su consu—.
mo, o para desempefiar la parte gue dentro del proceso productivo le
corresponde desarroliar. El caso de un trabajo aitarnente especiali-
zado, puede aproximarse al estado de produccidén individual, ébmo -
por ejemplo el de un pintor. Pero si analizamos lo que éste utiliza
para crear sus obras (lienzo, pinceles, pinturas, aceites, etc.) des
cartamos la idea de considerarlo comeo un productor individual porgque
todos los materiales usados en su trabajo fueron elaborados por:-ofras
personas por lo que su independencia es sdlo aparente, ya qué en -

toda actividad econdmica existe una gran interdependencia entre los
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individuos que la desarrollan. Para dejar mas claro este concepto a

nalicemos el siguiente ejemplo:

Un minero gue obtiene carbdén solamente dirije su esfuerzo a
la extraccidén de este mineral. Posteriormente el carbédn es llevado
a donde se utiliza en la produccidén de energia eléctrica. La energia
puede ser utilizada en muy diversas factorias, siendo una de ellas -
por ejemplo, una fdbrica de tractores. Uno de estos tractores puede
dedicarse a la produccidn de trigo y aun el trigo, a su vez, tendra
que sufrir otra serie de transformaciones.para llegar a ser un produc
to final que satisfaga directamente una necesidad. Ademds, en cada
fase de transformacidn, se requiere cieﬁa combinacidn c?le mano de -

obra con otros recursos productivos.

La unidad de produccidn familiar es la que se refiere al tra
bajo realizado por un grupo familiar al explotar ciertos factores pro-
ductivos, como la tierra y el capital, sin necesidad de contratar ma
no de obra. Los casos mas comunes de explotacién familiar se en-
cuentran dentro del sector agricola y del comercio. Es muy frecuen
te encontrar granjas que se dedican a multiples actividades o estable
cimientoé comerciales, donde el trabajo‘lo desempefian los miembros
de una familia. Es muy grande el nimero de este tipo de untdades

de produccidén, pero por lo general su existencia no es muy prolonga
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demanda para su producto y por la accion de la competencia.

Entre las unidades de produccidén la mayor importancia recae
sobre aquéllas que desarrollan un papel predominante dentro de la e-
conomia, como el de las empresas privadas y el de la empresa piabli

Za.

1. La empresa privada

Las empresas privadas, como su nombre lo indica, son aque
llas que tienen como base dé su funcionamiento la propiedad privada
de los medics de produccién y contratan, de las unidades familiares,
el trabajo y capital que necesitan para llevar a cabo sus fines produc
tivos. Incluyen una gran variedad de negocios de todos los tamafios;
en un extremo estdn aquellos que operan sus mismos propietarios co-
mo los de tipo familiar y todos leos establecimientos pequefios en gue
la direccién recae sobre una sola persona. En el otro extremo encon
tramos a las grandes empresas como aquellas que se dedican a la pro
duccidén en gran escala de automdviles, cerveza, cigarros, etc.; en -
las cuales las decisiones acerca del nivel de produccidn, de ventas,

etc., son tomadas por muy diferentes personas.
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Las empresas se pueden clasificar atendiendo a varios concep
tos, segiin sea la clase de actividad a que se dedican, el tamaifio, la

forma de organizacién y de propiedad, etc.

En la misma forma en que se Vdistribuye la poblacién activa -
por actividades, podemos clasificar a las empresas en cuanto a su ti
po de produccidén, tomando en cuenta la similitud que existe entre los
articulos que producen. Asi podemos referirnos a la industria ‘textil,
para designar a todas las empresas que producen hilados y tejidos en
un solo conjunto; a la industria del calzado, del fierro y el acero, -
etc. En este caso, la importancia recae sobre la industria y no sobre
una empresa en particular ya que es mas importante intefesamos por -
la oferta total del producto, que es la suma de las cantidades ofreci-
das por cada una de las empresas que constituyen la industria y no -
en la contribucién de cada una de ellas en particular. |

Si tratamos de ordenar las empresas con base en su tamafio,
nos enfrentamos al problema de que no contamos con bases muy preci
sas para hacerlo. 8i nos basamos por ejemplo, en el nimero de los
obreros que ocupan, ésta serd una medida muy relativa porque una em
presa de 100 trabajadores puede considerarse grande o pequefia segin
sea el lugar en que se encuentra, asi como la actividad a la cual se

dedica. Existen empresas que cuentan con un reducidoc nimero de obre
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ros pero tienen invertidas grandes sumas de capital en instalaciones
costosas como en el caso de las compafifas de teléfonos, © que cuen
tan con un proceso productivo aitamente mecanizado que reduce la -
fuerza de trabajo necesaria y por lo tanto deben ser clasificadas des

de otro punto de wvista.

Dé lo anterior podemos deducir que el capital invertido en la
ernbresa es otro factor gue puede servirnos como base para clas".ifica_z_‘
las seglin su tamafio, ademds del nimero de obreros. El capital a -
que en este caso nos referimos, es el valor de las instalaciones di-
rectamente productivés, as{ como lo es la tierra, en el caso de las

empresas agricolas.

Dentro de la actividad econdmica existe también otro tipo de
empresas cuyo capital no se encuentra invertido en bienes de produc
cion sino en bienes de consumo, por ejemplo: los supermercados. Es
tas empresas son las que desempeflan un papel de intermediarios en
tre las empresas productoras de bienes v el pablico consumidor; pero
se mantendrdn al margen de nuestro estudio por realizar operaciones
desligadas de la creacidn directa de bienes ya que sdlo contribuyen
a proporcionar dichos bienes, a los consumidores, en los lugares en

v

que éstos los demandan.
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En una forma mds general, se acostumbra a clasificar a las
smpresas segin su forma de organizacidn, atehdiendo al numero de
miembros gue las integran y las participaciones de capital de cada
uno de ellos, asi como la forma legél en gue se constituyen.‘A con
tinuacidén se describen los tipos de empresas més comunes de acuer

do con dicha clasificacién.

a) Clasificacion de las empresas segun su forma de organiza-
P
cidn

Las empresas pueden clasificarse-en los siguientes grupos:
* Empresas individuales
* Sociedades de personas

* Sociedades andnimas

La empresa individual es la forma mas sencilla de organiza
cién.~- 8Se establece sin la colaboracién de otras personas, va que el
propietario de los medios de produccidén, es un solo individuo. Es -
€l quien aporta y dirige el capital con que la empresa produce; el-
cual posiblemente no puede ser muy grande para realizar fuertes in

versiones ni contratar la mano de obra de un gran nimero de perso

nas.

La principal ventaja de este tipo de empresas es que el pro
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pietario tiene entero poder sobre ellas y la dirige de acuerdo con sus
‘intereses. Otra de sus ventajas es la de pagar impuestos una sola

vez, ya que su ingresc gravado es el que obtiene de las operaciones

de la empresa.

Su desventaja es que el tamaﬁ(‘) de la empresa estd limitado
por la suma de c-a.pital que un solo propietario puede llegar a invertir;
ademas de ser él, el Unico responsable por las deudas contraidas por
el negocio. Para que la empresa prospere, es necesario aumentar el
nivel de produccidn y adoptar continuamente los més eficientes méto-
dos productivos. Lo anterior sdlo serd posible mediantela arociacidn
del empresario, con otras per.son.as‘ que ‘ap30r1:an sus capitales vy es asi

como surgen las sociedades de personas.

Las sociedades de personas pueden contar con mayores sumas
de capital invertido en comparacién con las empresas individuales, lo
cual les permite extender sus actividades y aprovechar.los rendimien

tos o economias a escala que sdélo se alcanzan a niveles altos de pro

duccidn.

En las sociedades de personas, frecuentemente existen dos ti
pos de socios: activos y pasivos. Los primeros son aquéllos que ade

mis de aportar su capital, intervienen directamente en el funcionamien
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1o de la empresa, vy los segundos, son aquellos gque sSlo aportan ca
pital confiando la direccién de la empresa a los primeros; quienes -

son los responsables de la buena marcha del negocio.

La desventaja de este tipo de asociacidén, radica en el hecho
de que cada socio no es responsable sclamente con el monto del ca
pital invertido en la empresa; sino que responde ademds con sus pro
pios bienes en el caso de que las deudas contraidas por la empresa

lleguen a ser superiores a su capacidad de pago.

Lo anterior influve para que surjan las llamadas empresas de
responsabilidad limitada en las que por ley se establece que los so
cios sdlo deben responder hasta por los montos del capital invertido

“sin que sean invadidos sus intereses personales.

Las sociedades andnimas son corporacicnes que por lo gene
ral operan con fuertes sumas de capital, ya que pueden vender accio
nes, bonos y obligaciones al pdblico, con los que en algunos casos
se transfiere a sus poseedores, parie de la propiedad de la empresa,
como sucede con las acciones. Debido al gran nimero de propieta-
rios que puede llegar a tener la empresa, se deduce gue no todos -
ellos pueden intervenir en la direccidon de la misma, sino gque su ad

ministracién es delegada, a un consejo que es el que decide sobre
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la politica a seguir por la empresa.

El aspéctd més importanfe de esta forma de organizacidn es
gue la empresa tiene una personalidad propia e independiente de la
de los socios que la constituyexi, limiténdose la responsabilidad de
los mismos al monto del capital intervenido en acciones, como suce

de en el caso‘ de las sociedades de responsabilidad limitada.

Entre las desventajas, desde el punto de vista de los accio

nistas, se encuentra la de tener una influencia limitada sobre las de

cisiones. que son tomadas por la empresa, sobre todo cuando poseen

un nimero reducido de acciones. Otra de las desventajas de las so

ciedades andénimas es que la utilidad que obtienen estd doblemente

gravada por impuestos con lo cual se reducen los beneficios de los

accionistas.

b) Formas de financiamiento de las empresas

El capital de las empresas estd formado por las contribucio
nes de los socios y el que se adquiere a través de terceros. Regu
larmente, una parte del mismo se invierte en la adquisicién de acti-

vos fijos como equipos productivos, edificios, etc., y otra parte se

mantiene en forma liguida para dedicarla a los gastos de produccidén

corriente.
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Una empresa siempre tiene necesidades de capital y puede -

adquirirlo a través de las' siguientes modalidades:

i) \fenta de acciones al sector privado

ii) Mediante préstamos por la venta de bonos y obligaciones
iii) Préstamos bancarios

iv) Reinversic’m de utilidades

v) Nuevas aportaciones de los socios

~

vi) Subsidios oficiales

i} Las acciones son valores que ‘representan las inversiones
de los panicula}es en la empresa y debido al riesgo que soportan, -
reciben beneficios. Las acciones pueden ser de dos tipos de acuer
do con los beneficios gque reciben: comunes y preferentes. Las pri-
meras tienen derecho a vote y reciben beneficios que varfan de acuer
do con las utilidades obtenidas que pueden ser negativas o positivas,
no tienen un limite méximo establecido. Las preferentes son aquéllas
gue reciben un rendimiento fijo, pueden tener o no dJderecho a voto vy
pueden ser acumulativas, cuando sus beneficios se retienen durante -
varios ejercicios sociales o-no acumulativas; ademas, el riesgo que

soportan €s menor yvya que sus beneficios son pagados antes que el -

de las acciones comunes.

ii) Los bonos y obligaciones representan créditos a favor de
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personas no propietarias de la empresa. Son promesas de pago u -
obligaciones contraidas por la empresa, dque ref_:iben una cierta remu
neracién durante el periodo, que eh esos documentos se especifica.
Esta promesa de pago tiene que ser cumplida por la émpresa aun cuan
do no obtenga beneficios. Tienen la ventaja de gue sus dividendos
son pagados antes de los que perciben las acciones de cualguier tipo.
Por otro lado, los poseedores de bonos no pueden reclamar sus su-
mas invertidas hasta que haya expirado el plazo que fue especifica—
do. Pueden transferirse o .ser vendidos a otras personas si se deséa

recuperar la inversidén antes del perfodo regquerido.

La bolsa de valoresé as el‘ lugar- en gue se realiza con mavor
frecuencia la compra y venta de cada uno de los valores antes descri
tos. Cuando algunos valores se venden a otras personas; se dice -
gue han s?do transferidos v ello no implica ningGn problema para la
empresa émisora, guien cumple sus compromisos con los nuevos po-
seedores. La empresa estd interesada en la cotizacidn de sus valo
res en el mercado; ya que és ésta la que refleja la capacidad de la
empresa para obtener utilidades y puede servir de buena o mala refe

rencia para gue sus valores sedn o no negociables.

ii1) La empresa también puede recurrir a los bancos comercia

les para solicitar préstamos a corto plazo. Si una empresa necesita



materias primas o algunos otros recursos para elaborar su producto y
tiene buen crédito, puede obtener dichos préstamos con solo firmar -
documentos a favor del banco. También puede adquirir dinero median
te el descuento de documentos de su propiedad, por no poder esperar
a su fecha de vencimiento para cobrarlos. Los préstamos bancarios -
pueden ser o no garantiéados: es decir, la empresa puede adquirirlos
por su buen crédito o mediante la garantia de algunos de sus activos
fijos. Cuando las necesidades de la empresa requieren préstamos a
largo plazo, con el fin de adquirir bienes de capital, recurre enton-
ces a las instituciones autorizadas para concederlos, sometiéndose a

las condiciones que ellas establecen.

iv) Para una empresa ya establecida a diferencia de una nue
va, una forma adicional para obtener fondos es a través de la re-in
versidén de sus utilidades. Por lo general las empresas retienen par
te de las utilidades obtenidas durante sus ejercicios, creando reser—
vas de capital para emplearlas posteriormente en la ampliacién de su

capacidad productiva.

v) Otra forma de financiamiento de las empresas es la de a
ceptar aportaciones adicionales de sus socios, incrementando de esta
manera su capital social, con la ventaja de que el control de la em

1

presa permanece en manos de los soclios originales.
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vi} Las empresas también pueden obtener subsidios del gobier
no si se encuentran ocupadas en la elaboracién de un producto especi

fico que esté de acuerdo con ciertos programas sociales o de desarro

llo del sector publico.

¢c) Acumulacidén de capital

Uno de los rasgos més caracteristicos de las empresas moder

nas es que cuentan cada vez con mayores sumas de capital invertido

en mas eficientes técnicas de produccidn. El trabajo se ha converti-

do en un factor subordinado al capital sin perder su gran importancia

dentro del procesc productivo.

Si comparamos a las empresas actuales con agquéllas que exis
tfan a finales del Siglo XVIII y principios del Siglo XIX, observarfamos

que las de aquel tiempo se caracterizaban por ser meramente manufac

tureras, sin un uso intensivo del capital. En ellas se concentraba un

ntmerc variable de obreros v se practicaba cierta divisién del trabaijo,
pero no contaban con sistemas técnicos de produccidn eficientes, los
cuales fueron apareciendo a consecuencia de la revolucion indusirial.
Los primeros sistemas de produccidn representaron un gran adelanto si

pensamos en el trabajo de tipo artesanal y domiciliario que se practi

caba en épocas todavia mas remotas.
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La empresa moderna necesita organizarse sobre bases nuevas
que requieren equipo mecdnico en diferentes proporciones. Hay méto
dos de produccién que requieren equipos complicados y costosos como
por ejemplo en la industria automotriz; equipos que son incompatibles
conk la produccidn en pequefia escala, como los que son usados en u

na fabrica de calzado que son menos complicados.

De cualqﬁier modo, el volumen de expansién de una empresa,
ademas del que permiten sus instalaciones técnicas, esta condiciona-
do por un factor que no puede ser controlado por los dirigentes de la
misma: el tamaﬁo- del mercado. No existe ningun incentivo para que
una empresa realice grandes inversioneé, adquiriendo técnicas con las
que se produce un gran numero de unidades, si acaso nc; tiene una de
manda suficiente para absorber su producto. El tamafio del mercado -
estd determinado, entre otros factores, por el grado de desarrollo del
pais y es dicho grado de desarrollo el que condiciona el desenvolvi-
miento técnico alcanzado por las empresas. Los paises en via de de
sarrollo cuentan con un- mercado potencial cuya demanda estd por enci
ma de la demanda efectiva. La demanda efectiva es aquélla que se
representa a través de un cierto poder de compra sobre el mercado, -
diferencidndose de la demanda potencial, la cual sdlo estd representa
da por los deseos de los consumidores por adquirir un mayor volumen

de bienes, pero no tienen el poder o ingresos suficientes para reali-
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zarlos.

No es de gfan beneficio para un pais tener empresas con me
canismos de produccidtn muy avanzados, si acaso no cuenta con un-
mercado consumidor gque haga posible su aplicacién. Entre aquellos -
pafses, que han alcanzado un grado semejante de desarrollo, tanto tec
nico como del mercado consumidor, pueden emplearse técnicas de pro
duccién muy avanzadas v establecer entre ellos el intercambio de las
mismas, resultando todos ellos beneficiades. En cambio, son muy di
ferentes las relaciones de intercambio que se practican entre los pai-
ses de distinto grado de desenvolvimienfo, va que los menos desarro
llados importardn de los mds adelantados, técnicas de produccidn que
no podrdn usar en toda su. capacidad debido al reducido tamafic del -
mercado, resultando incosteable su mantenimiento; aungue no debe ol
vidarse que estos paises se evitan fuertes gastos de invé_stigacién en

la basqueda de mejores técnicas de produccidn.

No debemos pensar que la eficiencia de una empresa aumen-
ta siempre en relacidén con su tamafio. Para toda empresa, siempre -
existe un .h'mite en su nivel de produccidn, pasado el cual, no lo puede
seguir increfnentando porque corre el riésgo de sufrir pérdidas o -
disminuir sus utilidades. Los administradores pueden perder el con-

trol y conducir a la empresa al fracaso, ya que no siempre es posible
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seguir obteniendo las ventajas o economias a escala que favorecian
el aumento del nivel de produccidn en un principio, debido a que em

piezan a operar los rendimientos decrecientes.

No es posible dar estimaciones concretas sobre cual debe
ser el tamafio Optimo de una empresa. Cada una de ellas, segun -
sea el volumen de sus costos, tipo de produccidn vy el tipo de com

petencia en que se desenvuelve, va a determinar por si sola el ni-

vel mds conveniente de produccidn.

La expansién de las empresas en la mayoria de los casos
se ha realizado a través de la acumulacién-y concentr;cién de capi
tales. .La.acumulacién de capital se realiza dentro de la misma em
presa. El empresario v los 'alccionistas pueden ser poseedores de -
mayores inversiones dentro de ‘lé misma, si reinvierten parte de las

utilidades obtenidas en cada ejercicio, incrementando de esta mane

ra, el capital social de la empresa.

La centralizacidén consiste en la combinacién de los capita

les va existentes mediante la unién de varias empresas. Por ejem-

plo: una fdbrica productora de cerveza puede absorber en el mercado
a aquellas otras que elaboran articulos que para ella representan ma

terias primas, como: vidrio, cartdén, hojalata, etc., La integracién-
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de empresas reduce considerablemente los costos de produccidén, ya

que ahora estd en condiciones de producir todos los articulos que -

necesita para elaborar su producto.

Otra forma de centralizacién de capitales en manos dé unos
cuantos empresariqs, es mediante la absorcién de otras empresas -
que se encuentran produciendo el mismo articulo en el mercado y a
las que no les es posible sobrevivir por la competencia, sobre todo

cuando no cuentan con el capital necesario para ello.

La principal ventaja de la concentracién de capi’éal es la de
permitir que ciertas ramas de la industria se desenvuelvan v apli-
quen cada vez, en mayor proporcién, la tecnologfa moderna. Por otra
parte, influye para que desaparezcan los sistemas de produccién aié
lados, donde se aprovechan las {rentajas de la divisién del trabajo
a gran escala transformédndolos en procesos de produccidn eficiente-
mente dirigidos; en los que el nivel de produccidén y la calidad de
los bienes elaborados serd mavor que el alcanzado con métodos de

produccidn atrasados y una administracidén deficiente.

Entre las desventajas se destaca el peligro de que aparez
can los monopolios © pseudomonopolios; o sea el crecimiento desme

dido de las empresas que las deja en situacién de dominar el merca
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do, estableciendo las condiciones mds favorables para los empresarios,

sin dejar que opere la competencia que beneficia a los consumidores.

d) Finalidad y funcionamiento de la empresa privada

El principal objetivo de la emprésa privada es el de obtener
utilidadés. Siempre trata de_a obtener una ganancia y con ese ﬂn se -
dedica a la produccién de bienes y servicios. Abandona el proceso
productivo tan pronto como la actividad a que se dedica le deja de re
portar utilidades. Logrard su propdsito siefnpre vy cuando los ingresos
totales que reciba médiante ‘la venta de biene.sr, sean mayores que los
costos totales en que incurre para obtener.los.i .Ma’s adelante se pre
sentard un ejemplo en el que se analizan los costos e ingi-esos de una

empresa y tendremos oportunidad de estudiarios con mayor detalle.

La empfesa obtiene ingresos .mediant"e la venta de sus produc
tos o la prestacién de servicios. El monto de los ingresos estd deter
minado generalmente por la cantidad y el precic de los productos ven
didos o de los servicios prestados; mieniras mayor sea la cantidad -
vendida y el precio al que se vende, sus ingresos le permitirdn obte

ner mayores utilidades.

La competencia es un fendémeno que constantemente afecta a
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las emprésas en sus deseos de obtener utilidades. Existen numerosas
empresaé. que'compiteﬁ-entre ,Sf , rivalizando para colocar cada una de
ellas, la mayor cantidad posible de su producto en el mercado. No so
lo compiten las empresas que elaboran productos similares 6substitu—
tos, sino también todas agudllas cuyos esfuerzos estdn encaminados

a la obtencidn de utilidades. Por ejemplo: con las empresas de calza
do, ademds de la compétencia que se establece entré ellas, compi;cen

todas las demés empresas, en el sentido de que todas ellas desean -
que el consumidor gaste en su producto la mayor lparte de sus ingre-—
s05. Si un consuniidor destina cierta parte de su ingreso a la compra
de calzado, su ingreso restante lo puede empiear en la compra de -
. otros bienes; pero si el consumidor incrementa sus compras de calza-
do, desﬁnando a la compra de este bien una mayor parte de su ingre

so, menor sera la cantidad que pueda emplear en la compra de otros

bienes.

ALos gastos de la empresa estdn representados por sus costos
de producciétn que son los valores monetarios que describen los pagos
Ia los factores empleados en la produccién. Una parte de esos cos-
tos estd constituida por las asignaciones para la- depreciacién de los

activos, gque son las sumas empleadas para reparar o reponer el equi

po que se desgasta por su uso, o deprecia a través del tiempo.
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Los dirigentes de un negocio generalmente no cuentan con los
medios necesarios para reducir los costos como deseen, ya que el -
precio de los factores usados en lé produccién, se determina segiin
sea la oferta y la demanda de los mismos; por lo que la accién del

empresario sobre ellos, es muy limitada.

Para saber en qué grado debe ser utilizado un factor, dado
su precio, se toma en cuenta su costo de oportunidad (el que estd de
jando de ganar si se emplease en otra actividad) y se compara con -
los ingresos que obtiene la empresa. El costo de usar un factor en
la produccién de un bien determinado, es el sacrificio de la utilidad
gque pudo haberse obtenido al usar dicho factor en otro de sus usos

alternativos con mavor o menor eficiencia.

Cuando ios ingresos no son suficientes para cubrir loé COoS=-
tos de producci&n, ello se debe a que los recursos productivos no es
tdn siendo usados; eficientemente y pudieron haber encontrado un em-
pleo més beneficioso, en la creacién de otro tipo de bienes que estén
dentro de los gustos y prerferencias de los consumidores, o que los -

mismos recursos debieron haberse combinado de otra manera.

Hay més de una forma para producir un articulo determinado,

vya que si sOlo hubiese una, no existirfa el problema ¢cdémo producir?.
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Es posible e_laborar productos agricolas por ejemplo, sembrando peque
fias céntidades de tierra y contratando mavyores cantidades de los fagr
torés trabéjo y capital. El mismo pfoducto puede ser obtenidb con me
nos trabajo y capital pero usando una mayor proporcién de tierra. -
¢ Cuél de dichas combinaciones se va a preferir?. Se va a se.l--ecci_g‘
nar aquella alternativa que represente el menor costo de produccién ¥
éste va a estar determinado por los precios de cada uno de los. fg_c‘_:
tores, asi como por el grado de produ_ctividad. de cada uno de ellos.
Si el empresario conoce las diferentes alternativas o pfocedim.ieﬁtos

de produccién mas aconsejables; asi como la utilidad que rinde cada

una de ellas, decidird emple'a‘r aquel método que le reporte el mavyor

margen de utilidades.

Los nuevos métodos de produccidn; sobre todo aquéllos que
elevan considerablemente la productividad del trabajo y hacen posible
una disminucidén en los costos, deben ser adoptados con anticipacidn
por el empresario para ganar terreno a sus competidores y asi poder
gozar de mayores utilidades durante el tiempo que les lleva a los de

més empresarios situarse en el mismo nivel de competencia.

Para incrementar los ingresos por medic de la demanda ya -
se dijo anteriormente que era necesario un aumento en la cantidad -

vendida de bienes o un aumento en el precic de los mismos. Para au
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mentar la cantidad vendida es necesario aumentar los niveles de pro
duccién y para ello se requiere contratar mas trabajadores, comprar
més materia prima, etc.; que traerdn como consecuencia un incremen

to en los costos de produccién.

El empresario sdlo decidird aumentar su produccidén si por -
cada peso éastado, recibe uno o mds de un peso de ingreso. Maés a
delante nos referiremos a esta situacién, al hacer un andlisis més -
detallado del nivel de produccidén en que el empresario obtiene las

maximas utilidades.

Antes de que el empresario decida_- aumentar su nivel de pro
duccién, debe observar cual es el domportamiento de los cc;)stos en
el nivel de produccién en que se encuentra. Si estd produciendo a
niveles muy bajos donde atn no se han aprovechado las economias
a escala (ya q.ue los costos fijos se distribuyen entre un reducido nd
mero de unidades producidas y a medida que aumenta la produccién
va disminuyendo el costo por unidad) se dice que estd produciendo
con costos decrecientes o rendimientos crecientes a escala y convie
ne por lo tanto que se incremente el nivel de produccién ya que los
costos totales estdn aumentando mds lentamente que los ingfesos to

tales.
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Puede darse también el caso de los costos constantes o ren
dimientos constantes a escala, cuando los incrementos en los costos

son exactamente iguales al aumentar el nivel de produccidn.

El caso de costos crecientes o rendimientos decrecientes apa
rece cuando ya no se tienen economias a escala porque los factores
fijos que intervienen en la produccidn hén dado va su ma&ximo re_ndi-l
miento. Estos no sdlo aparecen como en el caso de la agricultura,
al mantener fijo el factor tierra, sino que se presentan en cualquier
actividad en que se mantenga en forma constante uno de los factores
de la produccién, mientras varia el empleo de otros. No sdlo por el
uso intensivo de los factores fijos en la broduécién, se preseﬁta -
ese tipo de costos, sino tan_xbién' cuando se ocupan factores de muy
baja calidad. como io son tierras menos fértiles u obreros no lcalif_i‘

cados, etc.

Podemos concluir que sobre las empresas pueden operar dos
tendencias opuestas. Pof un lado, la exdstencia de costos decrecien
tes que son producto de las ventajas de la produccion en gran escala
v por la constante aplicacién de los avances tecnologicos. Por el
otro, operan los costos crecientes que equivalen a rendimientos de-
crecientes, por el mal uso o uso intensivo de algunos factores, o -

por el empleo de recursos de una menor calidad, comparada con la de
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aquéllos que fueron utilizados en un principio.

Después de considerar las aiferentes situaciones a que puede
enfrentarse el empresario al tratar de aumentar su nivel de produccidn,
es necesario observar los efectos, que sobre el precio de los produc
tos pueden traer consigo, los aumentos en el nivel de produccidn. Si
la oferta de un bien 'aumenta vy no sucede lo mismo con la demanda,
el precio del mismo tenderd a bajar. 8i el empresario contaba con la
existencia de los.mismos precios y bajan éstos, puede ser que al au
mentar su nivel de produccidén tenga que soportar una pérdida o por lo
menos una reduccidén en el fnonto de sus iﬁgresos; a no ser que la -
demanda haya aumentado en la misma proporcién en que se incremen-
td la of.erta v el precio' se mantenga en el mismo nivel.

Los ingresos del empresario quedaréx; determinados por el gra
do de elasticidad de la demanda. Si la demanda por su prbducto es
muy eldstica, los aumentos en la oferta no van Va producir una baja
considerable en el precio vy si va a ser posible que incremente sus
ingrésos ain cuando la demanda no experimente un aumento similar al

de la oferta.

e) Andlisis de costos e ingrésos de produccidn

El empresario producird mientras obtenga beneficios, es decir,
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mientras exista una diferencia entre sus costos e ingresos totales,
aumentando el nivel de produccidén hasta el punto en que sus utili
dades sean mdximas. Esta es una verdad fundamental, cuyos deta

lles nos proponemos ahora analizar.

Principiamos por definir el concepto costo. Para el pro-
ductor el costo total es la suma de los pagos necesarios para re-—
munerar a los propietarios de los factores empleados en la preoduc
cién. Es la suma de los sueldos y salarios pagados a obreros y
empleados, las rentas pagadas a los duefios de la tierra o edifi-
cios, los intereses pagados a quienes le prestan dinero para la pro
ducecién y los beneficios normales pagados a los duefios de la em—

presa, por arriesgar su dinero y tiempeo en ella.

Los costos pueden ser fijos vy variables.' Los primeros son
aguéllos que no pueden evitarse, adn siendo cero el nivel de pro-
duccidén y permanecen constantes cualguiera que sea la cantidad pro
ducida, por esa razdn reciben el nombre de ';costos fiios" e inclu-

ven renglones tales como terrenos, edificios, sueldos de algunos em

pleados, la depreciacién de la maquinaria, etc.

En cambio, existen otros costos que se incrementan a medi

da gue aumenta el nivel de produccidén, llamdéndose "costos variables®



142.

como los sueldos v salario's de la mayor parte de los trabajadores, el

capital invertido en materias primas, energfa, combustible, etc.

Los costos medios totales o costos unitarios se obtienen de
la suma de lbs _costosA fijos divididos entre la cantidad producida y
" los costos variables también divididos entre la cantidad de producto
obtenida. Pero en nuestro anilisis grifico| nos referiremos solamente
a loé costos ,totalés gue son la suma de los costos fijos y los cos

tos variables.

Otro concepto de costo que es necesario. explicar es el -
"costo marginal”, que representa la cantidad en que se incrementa

el costo total al aumentar la produccién en una unidad.

En el Cuadro 5.1 se preseﬁtah.los costos fijos, wvariables,
totales y margiﬁales de una empresa imaginaria. Posteriormente vol
veremos a mencionarlos al establecer su relacidén con los ingresos
de la empresa, para Vdetermi..nar el nivel der produccién en el cual ob

tiene los mayores beneficios.

Las cifras del cuadro muestran que el costo total fijo es el
mismo tanto al producir una, como diez unidades. En cambio, el -

costo variable va en aumento conforme se van produciendo mayor ni
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CUADRO 5.1
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Cantidad Costo total Costo total Costos Costos
producida Fijo Variable Totales Marginales

0 240 0 240
52

1 240 52 292
32

2 240 84 324
28

3 240 112 352
' 18

4 240 131 371
16

5 240 147 387
12

6 240 159 399
12

7 240 171 411
18

8 240 189 429
24

9 240 213 453
\ 32
10 240 245 485 :

mero de unidades y ello se debe, a que es necesario aumentar los

gastos en materias primas,

siendo mavyor el nivel de produccidn.

mano de obra,

etc.,, 2 medida que va -

El comportamiento de los cos

tos totales es el de ir aumentando en menor proporcién {por la re-

particién de los costos fijos entre un mayor nimero de unidades) o

aumentando en mayor proporciéon después de la sexta unidad produci

da, lo cual puede verse con mayor claridad si analizamos la colum
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na de costos marginales. Estos representan los incrementos en el

costo total al aumentar la produccién en una unidad.

La Figura 5.1 muestra los mismos costos, en forma grafi-
ca, usando los ejes coordenados; y asignando el eje de las "Y" a

los costos de produccidén y el de las "X" a las unidades produci-

das.

500

400

3001 - COSIOS ARIABLES
CO5TOS

DE . |

PRODUCCION :
200 | I

COSTOS FLI0S
1 2 3 4 5 6 7 & 9 ©

UNIDADES PRODUCIDAS
Figura 5.1

100

CGraficamente podemos observar que los costos fijos estédn
representados por una recta al nivel de 240 pesos, ya que estos -
no varfan al aumentar la cantidad producida. La curva representa

los costos totales y es igual a la suma del costo fijo mds el cos

to variable a cada nivel de produccién.
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Para completar nuestro andlisis y llegar a conocer el punte
gue deja el mayor beneficio a la empresa es conveniente elaborar -
otro cuadro en gue ge espec.ifiquen' los datos referentes a los ingre
sos recibidos por la empresa, incluyendo también los datos de cos-

tos, para poder hacer posible la comparacidén entre ellos.

En el Cuadro 5.2 se presentan nuevos datos que conviene -
explicar.  En la columna dos, se indican los precios a que se ven
de el producto en cada nivel de produccién. El ingreso total se ob
tiene multiplicando el nimero de unidades por el ﬁre-cio, La columna
cinco, muestra la utilidad total v se obtiene de la diferencia entre .
costos e ingresos totales, siendo negativa en un principio y llegan-
do a ser la mdxima en la octava y novena unidad producida. El cos
to e ingreso marginal de las columnas seis y siete, se obtienen de
las columnas de cogtos e ingresos, representando los incremen'tos‘en

ellos al aumentar la produccién en una unidad.

Se grafican los costos e ingresos totales en forma similar-
a la anterior (Figura 5.1). En un principio tanto los costos como -
los ingresos se irdn incrementando. La curva de costo total se ini
' cia en el nivel de 240 pesos, mientras que la de ingresos totales -
parte del origen. Entre la quinta y sexta unidad, las curvas se in-

tersectan, apareciendo después de ello, las utilidades de la empre-
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sa. Dichas utilidades se van incrementando, llegando a ser maxi-
mas entre la octava y novena unidades donde es\mayor la separacidn
de las curvas que representan a los costos e ingresos totales. A -
partir de este punto, laé utilidades decrecen nuevamente, llegando
a ser cero en el punto en que los costos e ingresos marginales son

iguales, como se observa en el Cuadro 5.2.

500
400|
3
costos 290
E
INGRES!
& 200
PRODUCCION
100

1 2 3 4 &5 6 7 8 9 10
UNIDADES PRODUCIDAS
Figura 5.2

f) Influencia de la demanda en los planes del empresario

No todos los bienes tienen el mismo grado de elasticidad en
su demanda, yva vimos en el capftule III que las variaciones que ex-
perimenta la cantidad demandada de un bien, comp consecuencia de -
una variacién en su precio, son diferentes para cada tipo de bienes.

Los bienes de primera necesidad tienen un menor grado de elasticidad
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"en comparacién con los de uso superfluo o secundario.

Cua-ndo se decide aumehtar el nivel de produccidén de una em
presa debe tomarse en cuenta el grado de elasticidad de la' demanda
porque si la' meta perseguida es aumentar los ingresos, en el caso -
de una demanda ineldstica no va a ser posible incrementarios, bajan
do los precios, porque la cantidad vendida no aumentard en la misma
0 mayor proporcidn, en este caso resulta m&s conveniente al empresa
rio aumentar los precios, reduciéndose la Cantidad demandada. Por el
contrario, si la empresa cuenta con una demanda eldstica, las reduc
ciones en‘ éllprecio producirén un aumento en la cantidad demandada

gque hard posible un incremento en los ingresos totales de la empresa.

También serd necesariorobservar las wvariaciones que experi-
menta la demanda en relacidén a los cambios en los ingresos de los
consumidores. Cuando los ingresos de los consumidores se incremen
tan: aumentara la demanda de aquellos bienes que tienen una elasti-
cidad-ingreso positiva, por ejemplo las golosinas, gastos de esparci
miento, etc. Disminuye en el caso de los bienes de elasticidad-in
greso negativa gque por lo general tienen los bienes gue proporcionan
una satisfaccién muy limitada y se mantiene constante la demanda de

los bienes de consumo indispensable cuya elasticidad-ingreso es cero.



149,

Las condiciones de demanda son distintas, si la empresa ope
ra en régimen de competehcia perfeét;a o imp;rfécta. En el primer ca
so, siendo muchos iés pfoductorés del mismo articulo, as{ como los
consumidores &el mi#mo, el empresario individual no tiene ninguna in
fluencia sobre la deménda y el precio, los cuales esj:arén determina~
dos por las curvas de oferta.yl dem_anda- totales del mercado. En él -
cas‘o de competencia imperfecta, ei‘empresario si{ puede ejercer cieria
influencia sobre el preb.io. o las cantidades que wvende, ofreciendo una
mayor o. menor cantidad, de acuerdo con las condicioneé de demanda

existentes en el mercado.

2. la empresa publica

En nuestra clasificacidén de unidades de produccidn se inclu
v a la empresa piblica. Puede designarse con este ncmbre al con
junto de actividades desarrolladas por el sector piblico dentro de la

actividad econdmica.

Actualmente el gobiermno de cada pais, desém;:eﬁa una gran ~
variedad de funciones que tienen mfiuencia direcfa soblré i@s activida
des econdmicas en que participa. ﬁn un pﬁncipiol, sﬁ a?:;ividad sdlo
se concretaba a reaiizar gastos de defensa, é;it.:lin;i.s.tracién. de 5u§;ii,

cia, relaciones con el extranjero, etc.
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En las economias de libre mercado, cada vez se concede ma
yor importancia a las funciones publicas, porque a través de sus gas
tos, el sector piblico interviene como un regulador del proceso econd
mico. | Dejemos el ana”iisis ‘de sus funéiones para ocuparnos de ellas
mas adelante y establezdamOs las razones por las cuales es beneficio

sa e inevitable su intervencién en todo sistema productivo.

a) Justificacidén de la actividad piblica

Dentro. de todo sistezﬁa econdmico se considera necesaria la
intervencién del sector piblico para que desempefie con mayor eficien
cia ciertas actividades que las unidades de produccién privada, no -
consideran beneficioso realizar y que cdntribuyen en alto grado a au-
mentar la satisfaccidén de toda comunidad; o cuando éstas actividades

sean mds eficientemente desarrolladas por la empresa publica.

En este caso quedarfa inclufida la produccién de todos aque
llos bienes y servicios gue por contar con cierfas caracteristicas ha-
cen practicamente 1rripc>sible su abastecimiento a través del mercado,
ya que tienen que' ser ofrecidos para qﬁe sean usados por toda la co
lectividad y no pueden dejar de ser ofrecidos a un solo individuo, -
que aun siendo de gran importancia para él mismo, puede rehusar pa

gar por ellos. Por lo tanto, la defensa, proteccién y administracidn
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de justicia, etc.; son servicios que no pueden ser creados en el mer.
cado libre, ni pueden ser adguiridos en forma individual por cada -

une de los miembros de la sociedad.

A la empresa privada comﬁnmente se le permite la creacidn
de aguellos bienes v servicios gque puede producir con eficacia: pero
existen actividades que deben ser desarrolladas exclusivamente por-
el gobierno en las gue se debe gastar sélo lo necesario; mantenien-
do un costo minimo de operaciones sin dejar de proporcionar el sérv_g

cio a los nieveles deseados.

En el caso en que existan grandes diferencias entre los cos
tos de produccién de bienes o servicios proporcionados por las émprg
sas privadas v el beneficio social de los mismos; se justificard la-
intervencién del gobierno para igualar el costo de produccién al bene
ficio social proporcionado, favoreciendo con ello al mayor nimero po
sible de miembros de la sociedad. Por ejemplo: una presa que abas
tezca de agua y energia a una determinada regién vy que la aprove-
chan un gran nimero de empresas v agricultores. 8i fuera propiedad
de una empresa privada que tratara de obtener con su explotacidén los
maximos beneficios, proporcionari’a esos servic-ios sdlo a las empresas
y agricultores que estuvieron en condiciones de pagar las tarifas co

rrespondientes, las cuales pueden ser elevadas; v se privaria de -
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ellos a todas aquellas personas que aun necesitdndolos no estdn en

condiciones de utilizarles.

El beneficio que puede obtenerse de la presa puede ser mu-
cho mayor si en mancs del gobierno se reglamenta su uso favorecien

do a todos aquellos, que necesitan de esos servicios en la regidn.

El sector pﬁb_lico desempefia el papel de inversionista cuan-
do los riesgos de produccién sdlo pueden ser soportados por el go
bierno quien cuenta coh mayores facilidades para esperar la recupera
cidén de las inversiones a largo plazo. En muchos casos, las compa
fifas priVadas*no estAn en condiciones de 'desa'rrollaf ciertas activida
des como por ejemplo la produccidn de energia atémica, como fuente
de energia eléctrica por los costos tan elevados que se requieren. -
Un empresario particular no puede obtener beneficios cuantiosos aun
gozando de condiciones monopolisticas en el mercado, ni aln contan
do con una patente que le permita obtener beneficios de su producto
por un determinado nimero de afiog. Ademds tiene que esperar posi
blemente mucho tiempo para recﬁperar sus inversiones. En este caso
el sector piablico puede intervenir de dos formas: desempefiando direc

tamente dichas actividades o dando concesiones a empresas privadas

mediante un contrato en el que se acepte previamente su control.
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La oferta de algunos servicios como electricidad, gas., dorr_e_
os, servicios telefdnicos, etc.; se realizard mas eficientemente si es
una sola organizacién la gue se eﬁcarga de su abastecimiento. Los -
costos se reducen considerablemente en el caso de gque sea una sola
empresa; va que si fueran dos o m&s actuando por separado, las in-
versiones en conjunto aumentarian y se desperdicia‘rfan las economias

! I

a escala.

Por ello, en muchos paises la explotacidén de dichos servi-
cios estdéd en manos del sector publico y reciben el nombre de mong
polios naturales, como el caso del petrdleo en México. En aquellos
en que son proporcionados por el sector privado, el gobierno no deja

de ejercer una poderosa influencia en el control de sus actividades.

En algunos casos el gobierno interviene modificando el patrén
de gastcs de leos consumidores. Ello ccurre, cuando realiza algunas
actividades como la construcciéon de wviviendas por ejemplo. El sector
piblico con fines de saneamiento, urbanizacién o renovacidén urbana;
puede desarrollar actividades de fomento a la vivienda, constmyéndé'
casas-habitacidén que estén mas de acuerdo con las necesidades de la
poblacidén y ponerlas a disposicién de las personas gque perciben ba-
ins ingresos. Para tales fines establece condiciones favorables de -*

sago mediante la creacién de préstamos en garantia y fondos hipote”
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carics.

b) Comparacidén entre las empresas privadas y piblicas

Las empresas privadas vy piblicas tienen varios puntos en ca
min, por su semejanza en el funcionamiento, pero también pueden ob

servarse entre ellas ciertas diferencias.

Son semejantes en cuanto producen bienes y servicios gue -
son demandadas en la sociedad vy la creacién de los mismos, en la ma
yorfa de los casos es idéntica. Cuando el sector privado establece
una linea de transportes para dar servicio. a la comunidad, este servi
cio es semejante al proporciornado por otros medios de traﬁsporte, que

pueden ser propiedad del sector piblico.

Son similares las acfividades pﬁblicas vy privadas en virtud -
de gque ambé.s tienen que incurrir en los mismos costos de produccidn
al crear los bienes o 'pro-porcionar igual tipo de servicios. ¢Qué dife
rencia existe entre los servicios de educacidn prestados por el gobier
no ¥ los que son proporcionados por instituciones particulares? Nin-
guna. Asi podemos seguir comparando otros servicios sin encontrar
ninguna diferencia notable entre los que son proporcionados por el sec

tor privado y el sector publico.
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Entre las diferencias més importantes, anotamos las siguientes:

i) En cuanto a la finalidad quekpercibern unas y otras, tene-
mos que la empresa privada, siempre persigue fines lucrativos o sea
la obtencién de utilidades; mientras que la actividad de la empresa pi
blica persigue f_inés de bienestar social, satisfaciendo necesidades de
orden colective. En el desarrollo de su actiVidad social incurre fre-
cﬁentemente en pérdidas, a ias gue no se concede mucha importancia

siempre que representen un beneficio para la sociedad.

ii) La émpre.sa. privada disminuvye su ni\}el de prc:;dl;lccién tan
pronto como deja de thener utilidades y se encgentra en libertad de
abandonar o permanecer dentro de la actividad econdmica en que se en
cuentra ocupada, cuando lo considere conveniente.’ En cambio, la em
presa publica estd obligada a propoi‘cionar determina&os servicios, aun

cuando su actividad no le resulte econdmicamente beneficiosga.

iii) Otfa diferencia radica en la forma en gue soﬁ pagados --
los bienes y servicios que proporcionan. La privada vende sus bienes,
sdlo a la persona gque los demande v tengé el poder adqﬁisitivo sufi-
ciente para pagarle. Adn cuando €sta es la forma en que realizan -
sus ventas algunas empresas pﬁbiicas, corvno'el correo, telégrafo, pe
troleo, etc.; la mayor parte de los servicios publicos son pagados en

forma colectiva a través de los impuestos. En este caso el pago a -
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través de ellos trae como resultado que algunos sectores de la
sociedad resultan mas beneficiados que otros en el uso de los

servicios.

Debido a las anteriores diferencias debe tenerse cuidado
al evaluar la actividad piblica, con los mismos principios que se

emplean para conocer el rendimiento de las empresas privadas.

Muchas veces se consideran improductivas e ineficientes
algunas actividades del sectof publico debido a los fuertes gastos
que realiza sin venir acompafiados de un beneficio palpable y se
usa este argumento en menosprecio de la actividad piblica y en
defensa de la actividad privada. Pero debe tenerse en cuem.:a que
muchos errores son cometidos por la actividad privada, al emplear
recursos relativamente escasos en la creacidén de ciertos bienes -
gue no son muy demandédo:-: por los consumidores y traen como -
consecuencia fuertes costos sociales; ya que dichos recursos pudie
ron haberse empleado en la creacién de aquellos bienes y servi-

cios que si hacfan falta dentro' de la sociedad.

c) Ingresos del sector piblico

i) Impuestos.- La principal fuente de ingresos del sector
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publico la constituyen los impuestos. Estos son pagos obligatorios
hechos por los contribuyentes para retribuir al gobierno por los servi
cios que les proporciona; o dicho de otra manera, son los pagos que

permiten al gobierno desarrollar sus mﬁli;iples funciones.

Los impuestos pueden ser directos e indirectos, Los prime
ros son los que gravan los ingresos de las personas y empresas y -
los impuestos indirectos son aguellos que afectan los ingresos, al -

gravarlos a través del consumo de ciertos bienes.

Los impuestos directos pueden ser: progesivos.y proporciona
les. Los primeros, son aguellos en que se aumenta la tasa impositi
va a medida que se incrementan los ingresos. En esta forma se gra
va en mayor proporcién a loé perceptores de altos ingresos y vicever
sa. Los proporcionales son los gue siempre gravan con la misma ta
sa a todos los niveles de ingresos. Este tipo dé impuesto carece -~
de equidad, que es uno de los principios que debe tener un buen sig
tema impositivo; yva que con la tasa de impuesto establecida resultan
perjudicados todos aquédllos que reciben relativamente menores nive-
les de ingresos. Debido a que se deducen en la misma proporcidn
en todos los niveles, representan un mavyor sacrificio para las cla-

ses perceptoras de bajos ingresos.
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Las crecientes necesidades de recaudacién, obligan a que pre
valezcan los impuestos progresivos, siempre y cuando no se desmora
licen ciertas actividades que, soportando fuertes riesgos, son gravadas
con altas tasas de impuesto. En los paises muy prosperos donde -
los impuestos directos ya han alcanzado _niveles muy altos, en el ca
so de que el gobierno desee aumentar su recaudacién, se deberdn au

mentar los impuestos indirectos.

Los impuestos indirectos como va se dijo anteriormente son
los que recaen sobre el consumo. Se calculan sobre los costos de
produccidén y sobre las ventas de las empresas y en la mayoria de -
los casos se transladan a los consumidores a través de los precios.
La principal caracteristica de los impuestos indirectos es un cardcter
regresivo, ya que gravan en mayor proporcién a las personas que re
ciben bajos ingresos. Por ejemplo: un impuesto de 1 peso sobre un
ingreso de 100 pesos, representa el 1 porciento; mientras que si se
calcula sobre un ingreso de 500 pesos, la proporcién disminuye a -

0.20 porciento.

Para conocer la medida de los impuestos nos podemos basar
en la relacién porcentual entre el ingreso fiscal y el ingreso nacio—
nal. En cada sociedad existe un cierto volumen de impuestos, el cual

es considerado suficiente por el sector piblico para realizar sus gas
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tos. Existen paises (los mas desarrollados econémica‘mente) eﬁ que
los impuestos répresentan un 30 porciento del ingreso nacional, debi
do a que tienen-muy fuertes gastos de defensa, ayuda externa, edu—
cacién, etc. Otlros pafses, con menor volumen de gastos plblicos,pe
ro con grandes necesidades de inversidén pablica en servicios socia-
les, tienen un sistema impositivo que varia entre un 10 v un 20“ pqé
ciento del ingresc nacional. Esto puede explicarse si pensamos en-

que dichos paises tienen niveles de ingreso per cédpita muy bajos por .

lo que no es posible gravarlos con mayor intensidad, sin afectar con

siderablemente sus niveles de vida.

Sie_mpre es conveniente elevar la carga impositiva cuando el
costo pafa los contribuyentes esté por debajo del benéficio social que
puede ser obtenido y sobre todo si el nivel de impuestos alcanza un
bajo porcentaje del ingreso nacional. Puede afirmarse, que para elca
so de los paises subdesarrcllados, es conveniente se eleven las ta-
sas impositivas, ya que puede logrargse con ello, un mayor desenvo}_
vimiente econémico mediante las inversiones del sector piblico, asf

como una més equitativa distribucién del ingreso entre los miembros

de la sociedad.

ii) La deuda piblica.- Otra forma mediante la cual el sector

publico obtiene ingresos es mediante los empréstitos que solicita a -



160.

los ciudadanos, a instituciones nacionales o extranjeras. Con estos
préstamos incurre en lo que se llama deuda piblica interna y deuda

pablica externa.

La deuda piblica interna tiene la ventaja de evitar presiones
de pagos al exterior ya que sdlo se movilizan los ingresos del pais.
Se produce una transferencia de dinero de los particulares al gobier
no. Sin embargo, puede traer consecuencias graves o negativas so-
bre el desarrolio del pais, si el gobiernc lo utiliza en actividades -

que representen un menor beneficio social, que aquél que podria pro

porcionar el sector privado.

La deuda publica externa puede traer consecuéncias graves a
1a economfa, por la entrada al pafs de un ingreso que no ha sido ge
nerado dentro del mismo. Puede producir una presién inflacionaria -
si todos los recursos de la economia se encuentran ocupados y no se
toman las medidas convenientes: ya que al incrementarse la cantidad
de dinero en circulacidn sin un aumento correspondiente en la produc
cidn de bienes y servicios, solo se producird .una elevacidén en el ni-

vel de precios.

iii) Las emisiones.- Otro recurso del sector piblico es la emi
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sién de dinero por el Banco Central*, Se utiliza frecuentemente cuan
do es dificil recurrir a las fuentes anteriores. Las emisiones de dine
ro se han utilizado en nuestros caéos, para el financiamiento de gran
des obras, como por ejemplo la construccidon de Brasilia. Su uso es
ventajoso en los casos en que el pafs se encuentre en una &poca d_g
presiva, porque acelera el ritmo de produccidén, poniendo en movimien
to a los recursos ociosos. Pero,debide a su cardcter altamente infla
cionario, puede producir graves trastornos econdmicos, por lo que es

conveniente recurrir a este medio sdlo en casos extremos.

d) Los gastos publicos

La actividad desarrollada por el sector piblico puede conocer
se a través de los gastos que realiza, los cuales se pueden agrupar

en la forma siguiente:
i) Gastos de operaciédn
ii) Gastos de transferencia

iii) Gastos de inversidn

i) Los gastos de operacién son todos aqué€llos que el gobier

* El Banco Central es la institucidén que rige la actividad monetaria del
pais, regularmente de acuerdo con las polfticas del gobierno.
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no realiza para adquirir los bienes necesarios para cumplir con sus -
funciones, sobre todo las de cardcter administrativo, como mdaquinas

de escribir, papelerfa, muebles, etc., asi{ como también se incluyen
. .

en este tjrupo los sueldos y salarios con que paga a todo tipo de em

pleados vy profesionisfas cuyos servicios requiere el gobiemo para -

cumplir con sus fines, como funcionarios plblicos, maestros, ingenie

ros, médicos, etc., a través de los cuales proporciona los servicios

de administracién, educacién, obras de ingenieria, salud piblica, -

etc.

ii) Los gastos de transferencia son aqu€llos que significan
un traslado de poder adquisitivo del sector piblico a ciertas unida-
des o individuos del sector privado. Los més conocidos son los si

guientes:

Transferencias personales.- Son ayudas a personas incapaci
tadas paré desemperfiar algGn trabajo; asi como también a todas aqu€
llas con quienes el gobiemo estd en deuda por haberles prestado sus
servicios; como los excombatientes de guerras pasadas y jubilados,
a quienes tiene el deber de entregar ciertas sumas de dinero o pen-

siones para sufragar sus gastos mds indispensables.

Subvenciones.- Asi se llama a todo tipo de ayuda que el
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gobierno realiza para hacer posibles las actividades de algunas institu
ciones educativas o de inve’stigaciones cientificas que carecen de los
medios suficientes y colaboran con el sector publico proporcionando
algunos servicios que no pueden ser proporcionados directamente por

él mismo.

Subsidios.~- Muy frecuentemente realiza este gasto para esti
mular el nivel de produccién de algunas industrias que tienen algunos
obstdculos que impiden su crecimiento autdnomo; desempefiando éstas
por lo general, actividades nuevas e incipientes. El gobierno subsi
dia también a las actividades agricolas, y regula los precics de cier
tos productos y para tal fin establece précios de garantia, para gque
se beneficien con ello los productores y al mismo tiempo los consu-

midores.

iii) Los gastos de inversidn, son también llamados gastos.
de capital. 8Son gastos en obras pidblicas y empresas estatales yv-
mediante ellos, el gobierno trabaja en forma coordinada con la em
presa privada para fortalecer la capacidad preoductiva del pais. Con
este fin-realiza los llamados gastos de infraestructura como vias -
de _comunicacién, reacondicionamiento de puertos, construccién de -

presas., etc.
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Son sin duda los gastos _més importantes por su gran impacto
sobre la economia; ya que son inversiones que contribuyen a elevar -
los indices de produccién, de ocup;acic'm y de ingreso; asi como cum
plir con la labor de canalizar los capitales hacia las actividadeé en
que mas se requiere, uséndose en forma mds productiva, benefician-

do a la sociedad en conjunto.

e) El presupuesto

Asi como la empresa privada elabora un estado de pérdidas
Yy ganancias para tener una idea de. sus costos e ingresos, el gobier
no elabora un documento semejante, en donde se desglosan los in-
gresos que obtiene a través de distintas formas y los gastos a que

los destina., recibiendo el nombre de presupuesto.

Este presupuesto de ingreso 'y egreso publico tiene que ser
sometidq a consideracién a los congresos gubermamentales y debe -
ser aprobado antes de llevarse a la practica. Por lo general no se
encuentra en equilib}'io, va que‘no es posible ajustar continuamente

los gastos y los ingresos.,

El sector piblico puede exhibir un déficit o un superdvit se

gin sea el grado de actividad que se desarrolla en el pais, en cuya
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regularizacidén participa continuamente. Cuando la écbnérﬂi’a sé enéue_rl
tra en un periodo de expansién, en que se estdn alcanzando los maxi
mos- niveles de prc_)dliccién, ocupaéién e ingreso, el gobierno debe Adi_s_
minuir su acfividad, feduciendo sus gastos para no competir con' el -
sector privédo por el uso de los recursos gque en la economia se van
haciendo cada vez mas escasos. Es entonces cuando le corivieﬁe pe_r

manecer en superavit.

En cambio, en una época depresiva, en la cual la. actividad
econdmica ha disminufdo sus niveles de produccidn, ocupacién e i‘ngrg
so, €s necesaria la- intervenc_:ién del gobierno, para qué a través“c:le
sus gastos y una politica bién elabbrada, conduzca a la .ec.r‘:‘an'c“u‘m’a ha

cia niveles mds altos de productividad, incurriendo en déficit si es -

preciso.

f) L'aé funciones generalles‘ del sector publico

Después de haber analizado sin detallar mucho la participa
cién del sector piblico dentro de la actividad econdmica, podemos -

referimos en forma general a sus funciones:

1) Proteger el desarrollo del proceso productivo evitando que

se produzcan variaciones gue obstruyah el buen funcionamiento del -
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sistema econdmico.

La economia puede sufrir serios problemas si su actividad
se eleva a niveles demasiado altos de produccién y se establece
una lucha por los factores productivos o si se estanca en un nivel

de baja actividad econdmica.

En el primer caso, el sector pablico debe intervenir median
te la politica fiscal aumentando los impuestos para disminuir el ni-
vel de compra del sector privado; yv a la vez, disminuir sus gastos
para no contribuir a la elevacidn de precios que se traducirfa en u

na inflacién. La inflacidén es el fendmeno que amenaza a la econo

mia en una situacién en que la actividad econdmica, despﬁés de ha
berse expandido hasta el mdximo permitido por la asignacidn de re-
cCursos, traté de alcanzar mayores niveles de produccidén y lo que-
por general se consigue, es el aumento de los precios vy costos de

produccién.

En una situacidn en que prevalezcan las condiciones contra
rias; es decir, existan bajos niveles de produccidén y la actividad e
conOmica esté desmoralizada por tales circunstancias, es necesario
y aconsejable la intervencién del gobierno desarrollando una serie -

de gastos que sirvan de impulso a la economia conduciéndola hacia



167.

niveles de produccién mds provechosos.

ii) Participar en la creacidon de aquellos bienes y servicios
que contribuyen a elevar la capacidad productiva del pafs. El sec
tor publico, junto a la iniciativa privada debe contribuir en la elabo
racidén de proyectos que en benefic_io de la economia, eleven la pro
ductividad de los distintos sec'tores como la _agricultura, industria, -

comercio, etc.

iii) Una de las funciones de mayor importancia es la gue -

realiza el sector publico para redistribuir el ingreso en la sociedad.

A través de los impuestos que recauda y de la manera en -
que distribuye sus gastos, cumple con la tarea de mejorar la distri
bucidén del ingreso entre los distintos grupos dé la poblacién. Ei ca
rdcter progresivo de los impuestos, trae consigo una redistribucidon
de los ingresocs; va que gravan mds intensamente a las personas -
que reciben mds altos ingresos, dejando un mayor volumen de ingre
sos al fisco, los cuales pueden ser transferidos a los individuosg -
que reciben escasa rernuneracién, en forma de servicios que elevan

su bienestar.
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CAPITULO: VI

INGRESO NACIONAL

A, Las cuentas nacionales

En un momento dado podriamos hacemos la pregunta de ¢cdmo
podemos medir el total de bienes y servicios que se producen dentro
'de un pais en un periodo determinado? hasta épocas muy recientes -
los economistas han desarrollado un sistema de contabilidad que co-
minmente se conoce con el nombre de SISTEMA DE CUENTAS REGIONA
LES, el cual es una herramienta 0til para evaluar v analizar la activi
dad econdémica. Su principal objetivo es medir el valor de los bienes
v servicios producidos por los habitaﬁtes activos en un periodo deter
minado (gque por lo general es de un afic) en cooperacién con los -
demés factores de la produccidén. Al conjunto de estos bienes y' ser

vicios se le conoce como el Producto Nacional.

El célculo del Producto Nacional nos provee de informacidén a
cerca del nivél de produccién de ingresos y ahorros totales. A su vez
esta informacidén es importante para los empresarios, gque la aprove-
chan como un iﬁdicador en la determinacidén de sus inversicones vy en
su estrategia de produccidén, para la fuerza de trabajo, a la cual mues

tra los niveles de salarios, y para el gobierno como gufa en sus polf
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ticas de crecimiento, fiscales v monetarias.

Estd ya casi generalizado v aceptado entre los economistas
que el mecanismo del mercado no es suficiente para conseguir que en
una economia en crecimiento se pueda mantener el pleno empleo de -
todos los factores de la produccién. En vista de este hecho, se ha
generalizado la idea en todos los gobiernos, de la necesidad de pro
mover el pleno empleo en periodos de depresién, lo cual demanda un
completo conocimiento de los medicﬂs‘ con que se cuenta © que se necesi
tan en la economia. Una parte muy‘ importante de la informacidon re-
querida nos la ofrecen las estadisticas de las cuentas nacionales, va
gue la mayor parte de las politicas de los gobiérnos para la reduccién
v aumento de los impuestos, asi como para la distribucién de sus -
gastos, se determinan ccn base en las cuentas nacionales. Ademés -
de los ya mencionados, dichas cuentas nos dan informacidén acerca-

del desarrcllo econdmico a largo plazo vy su planificacién.

B. La corriente circular producto ingreso en un modelo simple

Para un mejor entendimiento del propdsito de las cuentas na
cicnales, ejemplifiquemos un sistema en el cual se sefiala la importan
cia v la participacidén de cada uno de los sectores que quedan englo

bados dentro de las cuentas nacionales y su relacién en el funciona
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miento del sistema econdmico. Lllegado este punto conviene estable

cer los supuestos en que descansa dicho modelo:

1. Se traté de un modelo simple, en el cual se supone gue
no existe el sector gubernamental, por lo cual no incluimos ningun ti
po de impuestos, ni compras de este sector.

2, La produccidén es realizada Unicamente por las empresas.

3. La utilizacidén de los bienes materiales es realizada por-

las unidades familiares (bienes de consumo)} y por las empresas (bie

nes de produccidn).

4, Eliminamos el sector exterior, es decir, no se incluyen -

exXportaciones & importacicnes.

Con estos supuestos es posible la construccidén de un modelo
simple, cerrado, de circulacidén econdmica, en el cual se destacan -

dos importantes corrientes.

Una cormriente real de bienes v servicios que va de las em-
presas a los consumidores vy otra de factores productivos propiedad -
de los consumidores hacia las empresas. Otra corriente monetaria {(di
nero) de los consumidores a las empresas a cambio de bienes, las -

que a su vez entregan dinero a los consumidores en pagce de los fac

tores productivos que ellos les proporciconan.
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trativos, proporcionados
por los consumidores.

CONSUMIDORES

En la figura anterior puede observarse que la linea punteada
representa la corriente real de bienes y servicios de las empresas a
los consumidores, en cuya elaboracién participaron los factores produc
tivos proporcionados por los consumidores y puede considerarse como

el producto nacional. La linea continua a su vez representa la corrien

te monetaria que corresponde al pago de los factores productivos y es
igual a los ingresos de los consumidores, que lo destinan al pago de

los bienes y servicios que compran a las empresas. A esta corriente

monetaria puede considerdrsele como el ingreso nacional.
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El modelo anterior puede considerarse como una simple repre
sentacién de la forma en que opera el sistema econdmico, el cual -
posteriormente se acercard mas a la realidad al ser inclufda 1la _part_i
cipacidn del gobierno, que actﬁa como un regulador Vde la actividad
econdmica y del cual tuvimos obortunidad de ocuparnos en el capitulo

anterior, asi como el sector exterior.

C. Métodos para calcular el ingreso vy el producto nacicnal

Con los conceptos anteriormente expuestos, estamos yva en -
condiciones de establecer los métodos acostumbrados para calcular el

producto obtenido en la economia

1. Método del producto

Si sumamos todos los bienes (de consumo e inversién) y ser
vicios, que producen las empresas, expresados en términos de su va

lor monetario (el precio que cada cosa tiene en el mercado), llegamos

a conocer el producto nacional.®

* Nétese que lo que se estd haciendo, es expresar cada una de las uni
dades fisicas producidas (un automdvil, un litro de leche, una caja -
de botones, etc.) en términos de un denominador comiin, que permite
sumarlos unos con otros; dicho denominador es el dinero.

A}
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2. Método del ingreso

Para hacer posible la creacic"m de bienes y servicios fue nece
sario contratar todo tipo de factores productivos, los cuales reciben-
clerta remuneracidén. As{ por ejemplo: el trabajo percibe sueldos y sa °
larios, la tierra recibe rentas, el capital cobra intereses y los servi-
cios de los empresarios se remuneran a través de los beneficios o uti
lidades. 8Si sumamos todos estos ingresos, gue sbn generados duran-
te la creacidén del producto nacional, llegamos a conocer el ingreso na

cional.
Tanto al producto como al ingreso nacional, se les debe dar
la misma interpretacién, ya que ambos representan el valor de los bie

nes y servicios creados en la economia.

3. Igualdad entre el producto e ingreso nacional

Para complementar y justificar la igualdad que debe existir en
tre ellos, expondremos el siguiente ejemplo, donde presentamos cifras
del ingreso y producto nacional en México, para el afio de 1960; en el
gque la produccién de bienes y servicios_fue de 120 mil 100 millones -

de pesos, que generd a su vez la misma cantidad de ingresos.
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1/

PRODUCTO NACIONAL INGRESO NACIONAL

Valor de los bienes El ingreso nacional fue distribuido:

producidos: $ 120,100 en:

Sueldos, salarios y otros pagos
al factor trabajo. - § 37,743
Beneficios, intereses,
dividendos vy rentas. 51,205
Ingresos mixtos de traba
jo y capital, incluyen : o A
asignaciones a propieta
rios que trabajan. 31,152

$ 120,100 $ 120,100

Podemos concluir después de considerar el ejemplo anterior,

WG E el

que el valor del producto nacional es igual a la sﬁma de 'l‘o'sm pagos

: ’ 2 R
a los factores productivos: trabajo, tierra, capital v servicios adm

nistrativos, que hicieron posible la creacidn de dicho producto.,'

Los métodos anteriores implican que el producto nacional se
obtiene: sumando todos los gastos necesarios para crear los produc-

tos vendidos a los consumidores como bienes finales, y a las empre

| : SR LA el
sas como bienes de produccidén (materias primas y equipos) para usar
Comtinet aold

los en la creacidon de bienes finales, es decir, bienes de consumo -

como automéviles, harina, calzado, etc. y en bienes de inversién co

mo edificio, maquinaria, instalaciones, servicios profesionales, etc.

Sy v

Nétese que hemos empleado la palabra "bienes finales". (Co

1/ Zamora, Francisco. La Sociedad Econdmica Moderna, p.128.
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mo computarfamos entonces el valor de la produccion de trigo de un agri
cultor, que lo vende a un molino para que sea convertide en harina, -
que posteriormente es vendida para producir pan? ¢Debemos sumar los
valores del trigo, de la harina y del pan?, si esto ultimo se realiza,
estamos incurriendo en una doble o triple contabilizacién'del mismo -
bien, al sufrir varias transformaciones, todo puede evitarse si\ conside
ramos solamente el valor del producto final, en el cual se inclyen los
costos de todas las materias primas y el trabajo que fue necesario pa
ra su elaboracién. Puede darse el caso de que un articulo sea consi
derado como un bien final a la vez que intermedic: como por ejemplo -
el consumo de gas en el hogar para calefaccién y cocer alimentos, y es
te mismo articulo al ser usado en una factorfa para la elaboracidén de

bienes.

El método més eficiente para que la doble contabilizacién sea
evitada, es el de tomar sélo en cuenta el valor que en cada etapa de
produccién es incorporado a los bienes en via de transformacidén, vpor

los factores de la produccidn.

El siguiente ejemplo nos proporciona una idea méas clara de -

lo anterior.
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PRODUCCION DE PAN

Etapas de produccidn Valor de los|Valor agregado
bienes inter}en cada etapa
medios

la. Trigo $ 0.04 $ 0.04

Z2a. Harina 0.089 0.05

. 3a. Pan 0.14. : 0.05

4a. Distribucidén del pan 0.20 0.06

- 81 se suman los valores de las ventas de los bienes interme
dios en cada etapa de produccidn, se estard contabilizando al trige
cuatro veces, la harina tres veces, etc, y‘el valor del pan estaria- -
sobre-estimado, al tener un precio de $0.47. En la primera etapa se
tiene el precio del trigc que pudo haberse pfoducido en un periodo an
terior, a él se agrega el valor de los servicios del molinero que en -
la segunda etapa lo convierte en harina. En la misma ‘forma se agre

ga el valor de los servicios en las siguientes etapas y obtenemos {i-

nalmente su precio de $0.20.

D. Diferentes conceptos del ingreso nacional

El ingresc o producto nacional pueden ser presentados en dig
tintas formas, segin lo que en cada una de ellas se considera o se-

gin las partidas que incluyen. Entre los mds usados tenemos los si

guientes;
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1. El producto nacional bruto

El producto nacional bruto, témbién llamado algunas veces pro
duccién nacional bruta, es el valor en el mercado de todos los bienes
y servicios producidos en la economfa, en un periodo especifico, gene
ralmente de un afio. El producto nacional bruto principalmente inclu-
ve los bienes y servicios terminados que se encueniran a disposicidén
de los consumidores, de las empresas para sus inversiones, y del go
bierno. Ello es asi, para no incurrir en una doble suma o doble con
tabilizacidén que como ya quedd aclarade anteriormente consiste en to
mar varias veces el valor de un bien intermedio en el cdmputo de la-

produccidn.

2. Producto nacional neto

En el producto nacional bruto se incluye la produccidén total -
de bienes y servicios finales. También incluye algunos bienes de pro
duccién o de inversidén que solamente sirven para reemplazar a otros -
bienes que ya se tienen en existencia, pero que se estdn depreciando
0 que estdn proximos a quedar en desuso. Por ejemplo, si en la eco
nomia se tienen mil méquinas dentro del proceso productive con una-
duracién promedio de 10 afios, podemos afirmar que una décima parte

de las mismas se consume cada afio y es necesaria su reposicidn para
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gue continlde realizdndose normalmente la produccién. En la economia,
antes de que se piense aumentar la inversidén en maguinaria, una pa_r
te de las nuevas maquinas deberd destinarse a la substitucién de -

aquéllas que se deterioran y una vez hecha esta reposicidén se puede

hablar de una inversidén neta al referirnos a las méguinas nuevas que

realmente incrementan la capacidad de produccidén del sistema. Por lo
tanto, el producto nacional neto es la produccién neta de bienes o

servicios a precios de mercado, durante el periodo de un afio.

Se puede concluir que para pasar del producto nacional bruto
al producto nacional neto deben restarse al valor del primeroc, todos -

aquellos bienes que fueron creados para substituir a los edificios, ma

quinaria y equipos gue se depreciaron durante el afio.

3. El ingreso nacional

Se le dd el nombre de ingresc nacional a la suma de todos los
ingresos recibidos por los factorers de la produccidén: traba‘jo;'t'ierfa: n'cg
pital y servicios administrativos. Es decir, la suma de tod-c:)s'los 'sue_l
dos y salarios, rentas, beneficios y utilidades. Cominmente recibe el

nombre de ingreso nacional al costo de los factores, por representar las

remuneraciones a éstos. 8Se obtiene después de deducir del producto -

e

nacional neto, los impuestos indirectos. Las empresas que alguilan

factores productivos deben pagar ciertos impuestos indirectos al gobier



180.

no con lo que se reducen sus ingresos disponibles para pagar a los

factores productivos.

Del producto nacicnal bruto se necesitan deducir, ademds de
las asignaciones para consumo de capital, los impuestos indirectos,
va que estas partidas no deben formar parte del ingresc nacional por

no ser consideradas como ingresos de los factores de la produccidn.

4, El ingreso personal

Con este concepto nos aproximamos va a definir lo que co-
rresponde a las personas por su participacién en la produccién. El in
greso personal es el total de los ingresos recibidos por todas las per
sonas de la economfa y que lo van a emplear (después del pago de im
puestos sobre la renta) en gastos de consumo y en ahorros. La mag
nitud del ingreso personal serd méds pequefla en comparacidén al ingre
so nacional, porgue en el segundo se incluyen ciertas sumas como -
las utilidades de las empresas, de las cuales sdlo una parte (dividen
dos) va a formar parte del ingreso de las personas, otra queda en las
mismas empresas como fondos de reinversiones y otra va a manos del

gobierno, como el pago de impuestos sobre utilidades.

Entonces, para calcular el ingreso personal partiendo del in-

greso nacional, es necesario deducir:
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a). Las contribuciones al seguro social
_ : .

b). Las utilidades no distribuidas de las: emprésas V4

c). Los impuestos pagados por las empresas al gobierno, de a
cuerdo con las utilidades que obtuvieron durante al az’iol.

v debern sumarse:

d). Los pagos de transferencia que el gobierno realiza y van a
manos de los consumidores que no han proporcionado un trabajo o de
sempefiado algin servicio por lo cual deban recibir dichas remuneracio
nes; pero que de todas formas. constituyen un ingreso de quienes lo re

ciben durante el periodo.

e). Los pagos de intereses del gobiernc a los ciudadanos, por

los préstamos que éstos le conceden.

Los incisos a, b y ¢ anteriores se deducen del iﬁgreso nacio-
nal ya que las partidas que representan no forman parte ;ie los ingre-
sos que reciben las personas durante el afo. Eﬁ cambicl‘o, se agregén
las partidas de los incisos d v e, debido a que ellag si representan -

ingresos para los miembros de la sociedad.

5. El ingreso personal disponible

Este es el concepto final, y para llegar a él, es necesario -

que del ingreso personal se deduzcan las contribuciones al gobierno por
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concepto de impuestos sobre la renta o sobre ingresos.

Este ingreso es el que queda a disposicidén de cada uno de los

consumidores para ser distribuido entre el consumo y el ahorro.

Con el esquema que se presentard a continuacién podremos -
ver en forma més objetiva los pasos necesarios para el célculo del in

greso personal disponible, partiendo del producto nacional bruto:

Producto nacional bruto, menos: Depreciacién es igual al Pro-

ductoc nacicnal neto.

Producto nacicnal neto, menos: Impuestos indirectos es igual

al Ingreso nacional,

Ingreso nacional, menos: Contribuciones al Seguro Social, Im
puestos sobre utilidades de las empresas, Utilidades no distribuidas -
de las empresas, mds: Transferencias e intereses pagados por el go-—

biemo, es igual al Ingreso personal.

Ingreso personal, menos: Impuestos sobre la renta, es igual al

Ingreso personal disponible.

Ingreso personal disponible es igual a Consumo mas Ahorro.
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E. Andlisis del producto naéional bruto en términos reales y monetarios

ppsg B
4

Para tener una idea mas aproximada de la realidad presentamos

a continuacién cifras del producto nacional bruto en México para-los -

1

afios de 1950 a 1945, ‘

‘Cuando se analiza la forma en que se incrementa el producto

G - !
nacional bruto de un periodo a otro se debe tener cuidadec de no’confun

dir la expansién del volumen absoluto de bienes y servicios que se pro

ducen con un incremento en los precios. 8i el actual volumen dé-bie;—

nes y servicios se incrementa, se tendrd un aumento real en el produc
to nacional bruto; pero si el volumen de la produccibén permanec’:(a'*éong
tante ¥ su valor monetario es el que aumenta, sdlo se ha produacido un

) - . . Y
aumento en el nivel general de precios.

Durante los perfodos de inflacién, (si no se ha alcanzadéd el rg
vel de ocupacién plena) generalmente se produce tanto un aumentd reapl

como monetario en el producto nacional bruto. En los perfodos en: qde

. i
la actividad econdémica disminuye, es probable que se produzca ‘Una dis

¥

minucién en el valor monetario del producto nacional bruto que una éig

minucién en términos reales.

El Cuadro que se presenta enseguida establece un contraste en



CUADRO 6.1

PRODUCTO NACIONAL BRUTO EN MEXICO
(Millones de pesos)

Afios A precios A precios cons | Indice de
corrientes tantes de 1950 precios_l./
1950 40 577 40 577 100.0
1951 52 311 43 621 119.9
1952 58 643 45 366 129.3
1953 58 437 45618 128.1
1954 71 540 50 391 142.0
1955 87 349 54 767 159.5
1956 . 99 323 58 214 170.6
1857 114 225 62 708 182.2
1958 127 152 66 177 | . 192.1
1959 136 200 68 119 199.9
1960 154 137 73 482 209.8
1961 163 757 76 038 215.4
1962 177 533 _ 79 691 222.8
1963 | 192 200 84 700 226.9
1964 224 600 93 200 ~241.0
1965 242 700 98 200 247.1

FUENTE: Banco de México, S. A., Informe Anual, 1965, p.89.
De 1951 a 1965, estimaciones globales obtenidas con los indi
ces de volumen de la produccidén de bienes y servicios y con
los de precios {(mayoreo y menudeo).
_1_/ Dato que se agrega al cuadro, para la deflactacién del produc
to nacicnal.
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tre el producto nacional bruto real y el producto nacional bruto moneta
rio. Se listan en la primera columna los valcores para cada uno de los
afios en precios corrientes y en la segunda columna, su valor en pre-
cios constantes de 1950. En el cuadro aparece también un indice de
precios gue muestra el aumento en el nivel de precios de un afio a otro;
el cual es utilizado para obtener el producto nacional bruto a precios
constantes de 1950, eliminando en ésta forma la influencia de los pre

cios para obtener las cifras del producto nacional en términos reales.

Se puede observar, a través del periodo considerado, que la
primera columna muestra un incremento de 40,577 millones de pesos -
en 1950 a 242,700 millones de pesos en 1965 ;a precios corrientes. Pe
ro si con la ayuda del indice rde precios deflactamos las cifras vere
mos que el producto real solo aumentd de 40,577 millones de pesos a

98,200 millones de pesos en el periodo considerado.

La férmula que se emplea en este caso para obtener el produc
to real de cada afio, partiendo del producto nacional bruto monetarioc -

{a precios corrientes) es la que sigue:

P N B Real = PNB Monetari.o ‘X 100
: Indice de precios

Tomemos como un ejemplo el caso de 1963:

224,600

83,200 7410

X 100
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F. Contribucidén de los sectores en la creacidn del producto nacional

interno

Una de las formas en que se acostumbra a presentar el pro
ducto nacional es considerando las contribuciones que hacen los sec
tores en que se encuentra dividida la actividad econdmica. Estos sec

tores pueden clasificarse en forma general de la siguiente manera:

1. Actividades primarias

Entre ellas encontramos a la agricultura, ganaderia, silvicul

tura (explotacidén de bosques), caza v pesca; asi como la mineria.

2. Actividades secundarias

Forman parte de éstas, todas las industrias de transformacién

o manufactureras y generadoras de energia.

3. Actividades terciarias

Incluyen la prestacién de todo tipo de servicios tales como:
transportes, bancarios y financieros, profesionales, del gobiemo, co

mercio, etc.
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En el Cuadro 6.2 de la pagina anterior, vemos cudl es la -
contribucién de cada uno de estos sectores en la formacién del pro-

ducto bruto.

Se presentan cifras para 1950 y 1957 del producto interno en
- México, primero en nimeros absolutos en millones de pesos, asi como

en cifras porcentuales o relativas, para fines comparativos,

Podemos observar que de 1950 a 1957, la contribucién del sec
tor primario: agricultura y minerfa, disminuye y en cambio aumenta la
participacién de los sectores: manufacturas, electricidad y construccidn.
Algﬁnas de: las actividades terciarias como bancos Y seqguros y servi-
cios profesionales, también se incrementaron durante el pen;odo. Estas

cifras tendremos oportunidad de usarlas nuevamente para otros andlisis.

Es importante observar también a la fuerza de trabajo que es
absorbida en cada una de estas actividades. Es decir, conocer el ni
mero de personas econdmicamente activas que se encuentran desempe-

flando actividades agricolas, de manufactura, de transporte, etc.

En el cuadro siguiente se muestra en cifras de la distribucién
de la fuerza de trabajo por actividades para los mismos afios que en el

cuadro anterior y también en cifras absolutas y relativas, para hacer po



SOTOTAISS Ud

.mOOﬂHmWEOﬂv

sepeniejese A Sepeorjivadse OuU Sauoioednoo ’Ssyeldqi] Sauoysajold sAnjoul \ﬂ

Ly'd ‘7z°9 olpeny ‘wepl :IININJ

0°00T 588 01 0°00T L2 8 ‘Teiog
S°¢ I8¢ AR €82 ouIdIqon
9°¢€l G9LF 1 S'11 ‘ Z56 \ﬂ movmzﬁ SO0T01AI9G
PO 4 £°0 . 97 soimbas & sooueg
G*'¢ ¥8¢c 9°'7 | 112 sauojorsjunwod A sprodsuely
L8 6¥6 0°8 859 OFD1I8WOoY)
Z°t 16€ L2 YA ugTAonNsuay
£°0 43 £°0 Gz eo1N0gTe eibiouy
|4 EIE 1 L1 796 Seinjoenuep
Vo 144 £°0 L2 09191384
8°0 S8 6°0 84 BLISUTIN
G €S 78 S £°8S €28 ¥ eIn}noUbyY
aleiUe010g son[osqy afejusniog SOIN[OSqQy
TR "mmvmvtﬁo@

L S 61

(sojuatdiod A saiopeleqell ap ST} .

LS6T-0S61 SIAVAIALLOV ¥Od OIVEWML IA ¥ZYINd vI 3a NOIDNAWISIA

€£°9 Odavno




190,

sible posteriormente una relacidn entre las cifras de produccién y ocu

pacidén.

Podemos observar en el Cuadro 6.3 que es alta la propbrcién
de personas gue se encuentran ocupadas en las actividades agricolas,
en 1950 la agricultura absorbia 58.3 porciento de la fuerza de trabajo
v en 1957 disminuye a 53.5 porciento. Un poco méds del 50 porciento
de nuestra poblacién activa se dedica a desempefiar labores en el sec
tor primario. Entre todas las demds actividades se distribuye el resto
de la poblacidén activa, destacando manufactura y servicios privados,

actividades gue registran un ligero incremento de 1950 a 1957.

Con el uso de las cifras porcentuales que han sido presenta
das en los dos cuadros anteriores, podemos obtener un dato que es -
muy importante, ya que nos muestra la productividad de los sectores.
Si para cada uno de los afios, dividimos el porcentaje de producto ob
“tenido en cada sector, enfre el nimero de habitantes que intervino en
su elaboracién o estuvo ocupado en el mismo, podemos obtener la pro
ductividad media de la fuerza de frabajo por actividad y a la vez po-
dremos apreciar si se registré un aumento o una disminucién en la pro

ductividad de cada uno de ellos en el transcurso del periodo (Ver Cua

dro 6.4).
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Los sectores que registraron un aumento en la productividad

media de la fuerza de trabajo fueron: agricultura, energia eléctrica y

construccién.

G. El gasto nacicnal

El producto nacional bruto es comprado por los consumidores,
el gobierno, las empresas y el sector externo. 8i sumamos las com
pras de todos ellos, obtenemos un dato que se conoce con el mombre

de gasto nacional y ellos son sus componentes.

La cantidad de dinero que estos grupos pagan al comprar el
producto nacional bruto es la que posteriormente va a dar oi‘igen al in
greso nacional, las asignaciones para consumo de capital, impuestos
indirectos, etc. Nuevamente nos estamos aquf refiriendo a las corrien

tes de producto e ingreso que se realizan en la economia.

Segun estadisticas econdmicas de México de la Nacional Fi-

nanciera, el gasto bruto de los particulares v el Estado, en México el

2/

afio de 1960, fue como sigue, en millones de pesos:_

2/ Zamora, Francisco. Op. Cit., p.131.
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Inveréién privada bruta 12 435

Consumo privado - 109 162 121 597

" Inversioén pablica bruta 8 733

Consumo del Estado 6160 14 893
Gasto Nacional por esos conceptos 136 490

Es decir, el pais gastd en 1960 més de lo que produjo:

Gaste Nacional (incluidas las depreciaciones) 136 490
Producto nacional bruto 134 400
Diferencia Zz 090

Esta diferencia entre el gasto y el producto nacional se debe
al exceso de nuestras importaciones sobre lés exportaciones; 0 sea =
que nuestro pafs dispuso en ese afio de 2,176 millones de pesos (se
giin Informe del Banco de México)} provenientes del extranjero y que por
lo tantc no fueron producidos en nuestro pais. Tomando en considera
cidn esta cifra, encontramos que existe otra diferencia de 86 millones
de pesos que también estdn incluidos en las transacciones con el ex
terior y representan capitales prestados a nuestro pafs. El exceso de
bienes y servicios, asf{ como de capitales importados, cuyo valor as-
ciende a 2,176 millones de pesos deberd aparecer en el documento -
que muestra nuestras transacciones con el exterior vy se llama "Balan
za de Pagbs", con signos negativos, para indicar que estas cuentas

no estdn saldadas,
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Los consumidores, que son quienes compran la mayor parte del
producto nacional y lo disiribuyen en la compra de bienes y servicios,
ahorros y pago de impuestos lo obtie-nen en su mayoria del ingreso na
cional que estd formado por las remuneraciones a toda clase de frabajo

més las utilidades de las empresas y los pagos de transferencia e inte

reses recibidos del gobierno.

Los ingresos de las empresas estdn constituidos por las asig
naciones para consumo de capital, utilidades no distribuidas y présta-
mos por la venta de valores, los cuales son gastados en la adquisi-

cién de bienes de produccidn, fuerza de trabajo, etc. © inversiones.

El gobierno obtiene sus ingresos de los impuestos personales,
sobre utilidades de las empresas, e impuestos indirectos y contribucio
nes al seguro social; los que destina a la compra de bienes y servi-

cios y pagos de transferencia e intereses.

Los ingresos netos del sector externo los constituyen la dife
rencia entre las exportaciones menos las importaciones, tanto de bie-

nes v servicios, como de capitales.

Después de establecer el modo en que los componentes del -

producto nacional bruto reciben y gastan sus ingresos, analicemos una



caracteristica muy importante del gasto nacional. Este puede ser deg
tinado a la compra de bienes de consumo y de inversién. Los consu-
midores son los gque se encargan de :;ealizar el primer tipo de combfgs
vy ademds, postergan parte de su ingreso a la compra futura de bienes,

dando lugar con ello a que se realicen las inversiones de las empre-

sas y del sector piblico,

La forma en que los ahorros son convertidos en inversiones =
nos la explicamos por la actuacién vy existencia de las instituciones -
bancarias y financieras, asi como las de ahorro, en donde los consu-
midores invierten o depositan las cantidades que no destinaron al ‘con
sumo de bienes, obteniendo intereses. Dichas instituciones se enca_f
gan de canalizar los ahorros hacia las inversiones que realizan las em

presas dentro del proceso productivo.

En el caso de las empresas, las utilidades no distribuidas -
constituyen también una forma de ahorros, que posteriormente son usa

dos en la ampliacién y modernizacién de los equipos de produccién.

Finalmente, el gobierno junto con las empresas, son los prin
cipales agentes del ahorro. El gobierno recoge por medio de impues-

tos, empréétitos, etc., parte de los ingresos nacionales y puede gas

tarlos con fines de consumo o de inversidén, como yva se dijo en el ca
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pitulo V. Los primeros estdn representados por los gastos corrientes
de operacidén; y los gastos de inversidn son los que realiza en obras

publicas que también fueron llamados gastos de capital.
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CAPITULO: VII

DI NERDO

A. Importancia del dinero

Es frecuente que muchas personas desconozcan la importancia
gque tiene el dinero en la acfividad econdémica. Hasta nosotros mis-
mos, que constantemente nos preccupamos por adguirir una mayor cu_l
tura y un mayor numerc de conocimientoé para desempefiar mas eficien
temente nuestra actividad, ni siquiera, por un momento nos detenemos
a pensar en los servicios gque continuamente nos presta el dinero, adg_
mds de usarlo como medio de pago en la adQuiéicién de bienes y ser

vicios.

El dinero es el medio que permite en todo tipo de sociedad,
que se practique en alto grado grado la divisién del trabajo, al permi
tir que tanto los bienes terminados, como los gque se encuentran en -

proceso de produccién sean intercambiados unosg por otros.

En la economia modema, el dinero es considerado como el lu
bricante del sistema econdmico, ya que es el mecanismo que pone en
movimiento el proceso de produccidn, permitiendo la acumulacidn de -

capital por medio del ahorro y la inversién., que como va sabemos, -
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son factores de gran importancia para el crecimiento econémico.

B. Antecedentes histdricos

Para tener un mayor conocimiento de las funciones que desem
pefia el dinero, asf{ como el significado de cada una de ellas, es con
veniente trasladarnos a una etapa del desarrollo econdémico en que no
exist{a un medio de cambio aceptable, como el que actualmente per-
mite el intercambio. En una economia primitiva, se desconocia la mo
neda ya que las actividades econémicas no habian alcanzado un grado
de desarrollo, que hiciera necesario su uso. FEran tan escasos los-
medios de produccidén, que el producto obtenido en la sociec;iad, se -
distribuia de tal forma entre los miembros de la misma que a cada in
dividuo le correspondia una cantidad tan limitada, que solo le perrﬁ_i

tia un nivel de subsistencia.

Cuando en la economia fue posible la creacidn de una canti
dad mayor de bienes que la necesaria para subsistir, se empieza a -
practicar en forma muy rud’imeﬁtaria el intercambio de bienes, entregédn
dose unos a cambio de otros. Este sistema de cambio natural recibe
el nombre de truegue y era de préactica dificil, yva que requeria las -
condiciones siguientes: una completa coincidencia de desecs entre -
los que lo realizaban y la necesidad de estableqer los términos de in

tercambio mds convenientes para las partes que lo celebraban.
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Por ejemplo: si una persona se dedicaba dentro de la actividad
econdmica, a la produccidn de cereales, pero necesitaba tarﬁbién de -
ofros bienes como calzado y vestido; necesariamente tenfa que encon
trar a otra, que tuviera en exceso los bienes que necesitaba y al mis
mo tiempo deseara intercambiarlos por cereales. Al encontrarse estas
personas, se les presentaba una nueva dificultad: la de llegar a un -
acuerdo acerca de los términos en que se realizaria el intercambio; es
decir, establecer la proporcién en que calzado vy vestido habrian de -
cambiarse por los cereales. Cuando solo existen dos bienes para el
intercambio, no es tan grande el gradc de dificultad que como cuando
hay un numero superior de bienes para intercambiar. Muy pronto se -
observa que este sistema de cambio era bastante burdo y molesto pa
ra cualquier sistema econdmico, a menos que fuera practicado sobre -
bases bien organizadas. Por ello fue necesario abandonarlo y pensar
en adoptar como dinero alguna mercancia que gozara de aceptacién ge

neral en la comunidad,

Para facilitar el intercambioc se tratd de adoptar alguna éosa
gue simplificara sus fases y se empezaron a usar para ese fin, algu
nos bienes como: ganado, ciertos tipos de granos, tabaco, pieles, -
etc. Sin embargo, estos bienes seguian teniendo la caracteristica de
ser usados en el consu-mo‘y no reunian cualidades necesarias como -

las de tener aceptacidén general; ser duraderos (para permitir la acumu
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lacién de capital), ser divisibles y poder ser transportados con facili
dad.

Se llega a otra etapa de la evolucién del dinero, cuando em
piezan a usarse como medio de cambio, los metales preciosos, espe-
cialmente en forma de monedas de oro y plata. Esta forma de dinero
sf reunfa las cualidades necesarias; yva que s{ poseian valor por si -
mismas y tenfan aceptacidn general; pero tenian el inconveniente de -
gue su valor guardaba cierta relacién con ‘la abundancia y escasez de
los metales, ocasionando problemas monetaﬁos que conducian a cons
tantes crisis inflacionarias y deflacionarias, sobre todo durante el pe
ricdo en que prevalecid el patrdn oro, como-un sistema de pago inter
nacional. Todo ello contribuyd a que ese tipo de dinero fﬁera substi
tuido por el gque actualmente se conoce y estd constituido por billetes,

monedas y depdsitos en cuentas de cheques.

C. Composicidn actual del medio circulante

Actualmente el medio circulante estd constituido por:

1. Dinero en efectivo
a) Billetes

b) Moneda fraccionaria
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2. Depdsitos bancarios o dinero en cuenta de chedques

El primer tipo de dinero, es el generalmente ac::eptado como-
medio de cambio para toda clase de transacciones comeréiales. El c}i
nero bancario también es generalmente aceptado; aungue algunas ve-
ces la persona que lo recibe reguiere una cierta informacién o 'refe—

rencia de aquella que se lo entrega.

Los billetes son emitidos por el Banco Central de cada pais.
En el caso de México, la institucidén emisora es el Banco de México,

S. A., dgue cuenta con el respaldo del gobiernc, gque da curso legal

y obligatorio a los billetes que emite.

-

Las monedas metdlicas o fraccionarias son acufiadas por la
Casa de la Moneda (en México) vy son usadas principalmente para re

alizar transacciones menores, teniendo una capacidad limitada para -

el pago de deudas.

Tanto los billetes, como la moneda metdlica, reciben el =
nombre de dinero fiduciario; ya que por lo generall tienen un valor no

minal representativo mayor que su valor intrinseco, pero gozan de un

alto nivel de confianza.
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El dinero como depdsitos bancarios, también conocido como di
nero en cuenta de cheques o giral, es creado por los bancos comer—
ciales, quienes reconocen como un derecho de los clientes, el girar

en contra suya hasta por una cantidad igual a la que se tiene deposi

1

tada en ellos.

En algunos paises los depdsitos a la vista o cuentas de che
gques, son los que tienen mavor importancia y constituyen la mavyor -
parte del medio circulante. Eso se debe a que es mds pricticoy efi
ciente su uso, por razones como la seguridad en su manejo, servir co
fno comprobantes de pago, la de poder girar por la cantidad exacta los
pagos dque se realizan y poder ser canceladas en caso de ser extravia

das las formas en gue se expiden.

En el Cuadro 7.1 observamos la composicién del medio CircH

lante en México en los aflos de 1959 y 1960.

En las cifras de dicho cuadro podemos apreciar que un poco
més de la mitad de nuestro medio circulante estd constituido por de-
pdsitos en cuenta de cheques. En otros pafses, como los Estados -
Unidos, la proporcién del medio circulante en cheques es de 80 por

ciento, y ello se debe a que este pais cuenta con un sistema moneta

rio vy financiero mas desarrollado.
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CUADRO 7.1

MEDIO CIRCULANTE
(Millones de. pesos)

Concepto Diciembre % | Diciembre % Variacidn
31/59 31/60*

Total: ' 15 434.3{100,0¢f 16 909,3 | 100.0 1475.0
Billetes y mone

da metdlica 7 250.4| 47.0f 7 871.7 46.6 621.3
Cuenta de cheques| 8 183.9] 53.0] 9 037.6 53.4 853.7
Mon. Nacional ; ‘ :

]

" FUENTE: Banco de México, S. A. Informe Anual de 1960, p.52.

* Con cifras del Banco Nacional de Crédito Ejidal, S. A., a
 noviembre. '

D. Puncicnes del dinero

Antes de analizar las funciones que el dinero desempefia den

tro de la actividad econdémica, es conveniente dejar establecido un =

concepto claro del mismo. Podemos definirlo como todo aguello que

es generalmente aceptado como un instrumento de cambiq .en la trans

ferencia de bienes. Sus funciones se pueden agrupar en dos categor{

as:

1. Funciones esencidles que son las de servir como:

a) Medio de cambio

b) Medida de valor o unidad de cuenta
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2. Funciones secundarias que son las de servir como:
¢) Portador de valor

d) Instrumento de pagos diferidos

a) El dinero como medio de cambio.- Esta funcién del dinero

hace innecesario que cada individuo tenga que conseguir un comprador
para las mercancias de que dispone y que cuente con los articulos -
que el primero necesita y en las cantidades apropiadas para intercam
biarios. Es el dinero, el que pone fin a la necesidad de que exista
coincidencia en los deseos de quienes realizan el intercambio y el -
gue permite gque se practique la divisidén del trabajo al ser usado como
un instrumento indirecto de cambio. En esta forma todo individuo ven
de su trabajo o los bienes que produce por dinero, y con éste, ad-—

quiere todos aquellos artfculos que necesita para su consumo.

b) El dinero como medida de valor o unidad de cuenta.- Esta

funcién responde a la necesidad de que todos los bienes tienen que
ser expresados en relacién a una unidad monetaria. El dineroc como -
medida de valor o como unidad de cuenta, permite que todos los bie
nes de tan diferentes naturaleza producidos en la‘economfa, sean ex
presados en una unidad comin. Esto hace posible que se establezcan
comparaciénes relativas entre los precios de distintos bienes con ba

se en la utilidad proporcionada por ellos.
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¢) Servir como portador de wvalor.- El dinero proporciona PO

der de consumo general. Esto quiere decir que es més conveniente -
contar con él, para hacer compras o pagos en cualguier lugar v tiem
po dados, que el tener gue traer consigo mercancias para el intercam
bic. Esta funcién permite _la acumulacidén de dinero, para que sea -

gastada en el futuro en forma planificada.

d) El dinero como patrdn de pagos diferidos.- Muchas tran
sacciones comerciales son realizadas mediante el crédito v el dinero
es el instrumento que permite expresar las condiciones de pago, no-
habiendc yva necesidad de hacerlo con base en otro tipo de bienes -
que no tienen la cualidad de conservar su valo>r nominal a través del
tiempo. Esta cualidad del dinero, permite que se fealicen en el pre
sente, en términos de pagos futuros, teodas aquellas operaciQﬁes gue

no pueden ser liquidadas en efectivo en el momento en que se realiza

el intercambio.

E. La Teoria Cuantitativa del dinero

Ahora consideramos algunos puntos importantes de la teorfa
monetaria. El valor del dinero puede analizarse desde dos puntos de
vista: uno que se refiere a su valor nominal y otro a su valor real -

o poder adquisitivo. Posiblemente todos nosotros hemos tenido opor
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tunidad de escuchar el siguiente comentario: "Los pesos de hoy dia
compran una menor cantidad de bienes en comparacién con aquella -
gue podia adquirirse hace algunos aﬁbs". ¢ Cbébmo es ello posible, si
sigue siendo igual la cantidad de dinero dedicada a la compra de bie
neg?. La respuesta la encontramos si establecemos una comparacidon
entre los precios a que se compraban los bienes hace algunos arfios,
con los precios a que se compran actualmente. Por lo general é&stos

se han elevado. Los pesos actuales siguen teniendo el mismo valor

nominal, pero su poder de compra o valor real ha disminuido.

Parte de la teorfa monetaria trata de explicar el fendmeno re
lativo a las variaciones en el nivel de precios. Dentro de las teor__i’
as monetarias se encuentra la Teoria Cuantitativa que es una de las
mds generalmente aceptadas para explicar dicho fenémeno. Esta teé

rfa tuvo su origen en el Siglo XVIII, durante la formacidén de la Escue

la Clasica.

La Teoria Cuantitativa, también llamada "método de transac-
ciones", fue desarrollada por Irving Fisher y otros economistas norte
americanos. Toma como base para su andlisis la corriente de dinero
que circula durante un periodo determinado y el nivel de produccién

alcanzado en ese mismo periodo.
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1. Ecuacidén de cambio

Fisher formuld una ecuacién de cambio en la que usa los mis

mos términos en gue fue planteada por los pensadores de la Escuela

Clasica, sobre todo Stwart Mill. La ecuacidn es como sigue:

MV=PT

donde cada uno de sus términos representa a las variablés gue inter-
vienen en la determinacidén del nivel de precios.

M representa la cantidad de dinero que se encuentra en cir-
culacién en un momento dado, es decir, billetes, moneda y depdsitos
en cuenta de cheques.

V es la velocidad media de circulacidén del dinero. Es decir,

el nimerc de veces que un peso pasa de mano en mano durante la com

pra de bienes,
P es el nivel medio de precios.

T Es el volumen fisico del mercado, o sea el volumen de bie

nes y servicios sujetos a transacciones.

Si analizamos cada uno de los miembros de la ecuacidén, en-
contramos que: M V es la cantidad de dinero en circulacién multipli-
cada por su velocidad media, y es igual a P T, que representa el pro

ducto del nivel medio de precios por el volumen de bienes y servicios

sujetos a la compra y venta.
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M V representa la dgmanda de bienes en el mercado o la ofer
ta de dinerc a cambioc de bienes; mientras que P T nos presenta la -
oferta de bienes por dinero o la demanda por dinero. Haciendo uso de
las reglas bajo las cuales funcionan la oferta v la demanda, dque va
tuvimos oportunidad de estudiar en el capfitulo III, podemos afirmar -
que si M V es mayor que P T, perdiéndose la relacidén de. cambio que
las iguala, el efecto que se producird serd un aumento en los precios
para restablecer el equilibrio, independientemente de que el aumento
en M V haya sido producido por un aumento en la cantidad de dinero,

en la velocidad de circulacién o en ambas variables a la vez.

La teoria cuantitativa afirma que el nivel de precios varia en
razdn directa con la cantidad de dinero en circulacidn, sierr;pre que se
mantengan constantes la velocidad media de circulacién del dineroy -
el volumen dé los bienes del mercado. También varfa en razdn direc
ta con la velocidad media de circulacidén del dinero si se mantiene -
constante la cantidad de dinero y el volumen de bienes. Las variacio
nes en T que representan al volumen de bienes y servicios en el mer
cado, producen variaciones inversas en el nivel de precios yva que -
cuando éste aumenta y permanecen constantes M y V, el nivel de pre

cios disminuye y viceversa.

La ecuacidén de cambio puede ser transformada para que nos
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e

presente objetivamente la forma en que influyen las variables, M Vy

T en la determinacién del nivel de precios, presentdndose de la si-

guiente manera:

Veamos el siguiente ejemplo de una economia imaginaria don

de:

g
n

250 pesos

Vv = 4

P = 2 pesos

T = 500

La cantidad de dinero en circulaciénlesl igual a 250 pesos -
dﬁrante el peri’c;do. .El nﬁme;"o medio de veces que‘ se gasta cada pe
so durante el perfodo es igual la cuatro. El nimero de bienes y ser
vicios que se vende én el mercado es de 500 )4 él precio prorﬁedio al
cual se venden es igual a 2 pesos.

Sustituyendo estas cifras en la ecuécic'm de cambio, tienemos
que:

M vV = P T

(250) (4)

1]

(2) (500)

1000

1000

_Ahcra vamos a suponer que la cantidad de dinero se incremen
ta al doble durante el periodo. ¢(Qué efectos produce?. Se rompe la -

igualdad en la ecuacidon de cambio ya que la cantidad de dinero que -
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ancra es igual a 500 pesos, al ser multiplicada por cuatro, que es la
velocidad de circulacidén, dard un producto de 2 mil pesos quedando

la ecuacién en la forma siguiente:

M \ P T

(500) (4) (2) (500)

2000 = 1000

cCull va a ser el efecto de ese incremento en la cantidad -
de dinero, gue es semejante a un aumento en lé demanda de bienes?.
Segun las afirmaciones de la teorfa, el nivel de precios tendrd que au
mentar al doble, siempre gue permanezcan constantes la velocidad de
circulacidén y el volumen fisico del mercado, los cuales tienen mayor

dificultad para incrementarse a corto plazo.

Entonces el equilibrio se restablece en la siguiente forma:

M Vv = P T

(500) (4) (4) (500)

2000 2000

Podemos suponer también que sea la velocidad de circulacidén
la que se incrementa, mientras permanecen constantes M y T. El au—

mento en V, traerd consigo un aumento semejante en P.

Lo mismo sucede si por algin motivo es T la variable que -

disminuye mientras permanecen constantes las variables M y V.
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Dzspués de analizar la forma en que M, V v T determinan
el nivel de precios, es conveniente que mencionemos los determinan

tes que operan a través de cada una de esas variables.

2. Determinantes de la cantidad de dinero en poder del piblico

Entre los més importantes factores que influyen en la deter-
minacién de la cantidad de dinerc, podemos enumerar los siguientes:

a) Las cantidades de dinero que el gobierno, a través del -

Banco Central lanza a la circulacidén.

b) El volumen del crédito otorgado por los bancos comercia~

les, el cual estd determinado por la tasa de reserva legal estableci

da por el Banco Central.

3. Determinantes de la velocidad de circulacidén del dinero

¢

Influyen en la velocidad de cirCulaéién del dinero:

a) El estado de desarrollo del sistema financiero y de crédito,
as{ como el grado en que es utilizado por la comunidad.

b) La facilidad de obténer préstamos y realizar inversiorlies'.

- ¢) Las costumbres de ahorro y consumo existentes en la socie
dad; segin sea la frecuencia con la que se reciban ingresos y se reali

cen gastos.
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d) El sistema de pagos en la comunidad; ya sea que se reali
cen por periodos mensuales, quincenales, semanales, etc.
e) La rapidez del transporte del dinero y el estado de previ

sién de la sociedad respecto a los ingresos y gastos futuros.

4, Determinantes de la cantidad de bienes y servicios produ

cidos

El volumen de la produccidn estara determinado por:

a) El monto de la poblacién activa, as{ como por su capaci-
dad para crear bienes y servicios.

b) Las existencias de capital lq’ue pﬁermitan un mayor © menor
desarrollo técnico.

c) El grado en que se emplean los factores productivos, as{i
como el grado de especializacidn alcanzado‘en el sistema de produc-
cién.

d) ﬁl volumen de las inversiones, asf como de mercancias y

valores provenientes de periodos anteriores.

F. Sistema bancario y mecanismo monetario

El medio circulante: billetes, monedas y depdsitos bancarios,

necesita ser controlado por un sistema monetario que siempre respon-
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da a las necesidades de la produccién dentro de la economia. Si ca
da empresa o unidades familiares, asi como el gobierno, emitiesen la
cantidad de dinero necesaria para realizar su.si gastos, el dinero circu
laria en tan grandes proporciones y de una manera tan desorganizada
que indudablemente perderia sus funciones. Por ese motivo en cada -
pafs existe un sistema monetario, que se =ncarga de regular las exis
tencias de dinero en circulacién, aumentandolas o disminuyéndolas de

acuerdo con las polfticas de crecimiento y desarrollo en cada uno de

ellos.

1. Bancos Centrales

La mayoria de los pafises, desarrolla sus activiciades moneta
rias, con base en el sistema de bancos centrales, que son institucio
nes creadas por el Estado, para que se encarguen de realizar las tran
sacciones finandieras del mismo Estado y para coordinar y controlarl-

las actividades de los bancos privados.

La funcién mds importante del Banco Central es la de regular
las existencias monetarias del pa:_fs Y las‘condiciones del crédito. A
la vez influifr a través de las institucioﬁes financieras, para desarro-
llar una politica monetaria que vava de acuerdo con la politica econd

mica del gobierno.
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De acuerdo con la estructura financiera de cada pais, el Ban
co Central dirige sus politicas de tal manera gque se man:enga estable
el valor de la moneda, conduciendo los recursos monetarios que se en
cuentran en manos de particulares hacia operaciones que contribuyen a

elevar el nivel general de produccidn.

En un principio no se les llamd bancos centrales, sino ban-
co8 nacionales o de emisién, teniendo entre sus funciones principa—
les la de regular la emisién de billetes, estando sujetos a las limita
ciones impuestas por el gobierno. Paulatinamente fueron adguiriendo
importancia llegando a desempefiar funciones tan importantes gue los

ameritan para recibir actualmente el nombre de bancos centrales.

Las operaciones de los bancos centrales son generalmente -
distintas a las que realizan los deméds bancos y han desarrollado sus
propias leyes y prdcticas, llegando a definirse como aquéllos que rea

lizan en beneficio del interés nacional, las siguientes funciones:

a) Emitir papel moneda en relacién con las necesidades eco
némicas del pais y del piblico en general.

b) Desempefiar funciones de banco general y agente de los
ser{ficios del gobierno.

c) Custodiar las reservas en efectivo, de los bancos comer
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ciale:

d) Guardar las reservas metdlicas de la nacidén.

e) Redescontar documentos gque le ofrezcan los bancos comer

ciales y otras instituciones financieras.

f} La liquidacién de saldos de compensacién entre los ban-

cos.

g) Establecer y regular la reserva legal a que deben someter

se los bancos comerciales.

h) Aceptar la responsabilidad de ser prestamista de dltima -

instancia.

Los bancos centrales deben concentrar su atencién en contro

lar el crédito en la economia, regulando los depdsitos o reservas de

los bancos comerciales, dejando a la banca privada el desempefio

de otras funciones como las de administrar depdsitos y realizar ope-

raciones de financiamiento.

2. Bancos comerciales y la creacidén de dinero

La diferencia entre los bancos centrales y los bancos comer
ciales, la encontramos en primer lugar en sus objetivos. Los bancos

comerciales tienen como finalidad principal obtener utilidades, mien-

tras que el Banco Central, se interesa principalmente por los efectos
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que sus operaciones. producen en el sistema bancario. El Banco Cen
tral mantiene muy poca relacién con el piblico, siendo éste con quie
nes los bancos comerciales realizan sus operaciones. Los bancos co
merciales se encargan de recibir dinero del piblico en forma de depd
sitos que les permiten la creacién de un mayor volumen de medio cir

culante, al realizar préstamos a corto plazo.

Para ilustrar la forma en que los bancos comerciales crean -
dinero, vamos a suponer que sdlo existe un banco comercial que rea
liza operaciones con el publico. En este banco se deposita inicial-
mente una cantidad de 10 mil pesos que representa el depdsito de u
no lde sus clientes. Si la reserva legal establecida por el Banco Cen
tral es del 15 porciento sobre los depdsitos que recibe vy édemés es
td8 obligado a separar 5 porciento para reservas de ventanilla (con la
que hace frente a los retiros de depdsitos), se le estd obligando a -
mantener sblo una quinta parte de los depdsitos, guedando en situa-
cién de conceder préstamos por las 4/5 partes restantes que son 8 -

mil pesos.

~Con este dinero puede conceder préstamos poniendo a dispo
sicién de los prestatarios una cuenta de cheques por el monto del -
préstamo solicitado y sobre la cual tienen el poder de girar. En esta

forma, deja en circulacién una cantidad de dinerc mayor que la que-
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fue depositada originalmente sin necesidad de haber empleado ningu-

na parte' de su efectivo.

Siempre que un nuevo cliente o los ya existentes depositen
dinero, se puede repetir el mismo proceso de otorgar préstamos en la
proporcién que se lo permitan las reservas legales, sin la preocupa-

cidn de que los clientes se presenten a un mismo tiempo con el fin

de retirar sus depdsitos.

Cuando los bancos comerciales desean conceder un mayor vo
lumen de crédito que el permitido por la reserva legal, tienen gque re
currir al Banco Central para que les sean re-descontados algunos do

cumentos, descontades por sus clientes y con ese efectivo, poder au

mentar el volumen de crédito.

En la creacidén de dineroc por los bancos comerciales influyen:

el pablico, quien guarda dinerco en forma de depdsitos a la vista: los
bancos, que retienen en el Banco Central, sdlo una parte de los depd
sitos que se les confian; las empresas e instituciones, que solicitan
crédito v el Banco Central, cuyas actividades de re-descuento hacen

posible gque aumenten los recursos de los bancos comerciales.

Con el fin de regular las actividades de la banca comercial
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en un margen mayor que el permitido por la reserva legal, el Banco
Central exige a aquélla, que dirija sus créditos sdlo a financiar la

produccion corriente de las “empresas, por ser autoliquidable y contri
buir al desarrollo de la produccidén y el comercio, prohibiéndoles que

concedan préstamos con fines de inversién.

3. Los instrumentos del Banco Central para influir sobre la

cantidad de dinero en circulacién .

Los instrumentos que, en forma general, son usados en la -
mayoria de los bancos centrales para influfr en la expansion y reduc

 cién del crédito, son los siguientes:

a) Variacién de la reserva legal

El Banco Central puede elevar o disminuir la reserva legal
segin lo requiera la actividad econdémica. Se discutié en puntos an
teriores, que en épocas de gran actividad econdmica, puede aumen-
tar mucho la cantidad de dinero en circulacién y producir fenémenos
inflacionarios. Mediante la elevacidon de la reserva legal, se limi-—
ta la cantidad de dinero ya que disminuye la poténcialidad de crea
cién de dinero de los bancos comerciales. En épocas en que preva
lezca la lsituacién opuesta, deberd disminuirse la reserva legal para
aumentar la cantidad de dinero en circulacidén a f.ravés del mecanis-

mo bancario.
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"b) La tasa de re-descuento

Tanto la tasa de interés como las tasas de re-descuento pue
dien ser elevadas durante los periodos en que sea necesario disminuir
21 crédito va que al hacerlo mds caro serd solicitado en menor escala
por el piblico. Durante los periodos en que sea aconsejable y nece
saria una gran cantidad de dinero en circulacién, deberdn establecer-
se tasas de interés y de redescuentomés bajas. El objetivo principal -
de la politica de redescuento consiste en afectar ténto el costo co-
mo la disponibilidad del crédito bancario. 8u influencia depende del
grado en que los bancos comerciales soliciten préstamos.del‘ Banco -

Central.

c) Las operaciones de mercado abierto

Estas consisten en la compra y venta de valores por parte -
del Banco Central a los bancos comerciales, también con la ihtencién
de aumentar o disminufr el medio circulante. Este instrumento ha teni
do mucho éxito en su aplicacidén, en los paises que han alcanzado un
alto grado de des_arrollo y cuentan con un sistema financiero muy di-

versificado que facilita la obtencién de buenos resultados.

G. Fendmenos inflacionarios vy deflacionarios

Con la ayuda de la ecuacidén de cambio ya expuesta, pode-
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mos dirigir nuestra atencién a observar con mavyor detenimiento, los -
problemas inflacionarios y deflacionarios gue pueden presentarse en la
economia y a los cuales ya nos heﬁos referido en otra parte de nues
tro estudio perb sin profundizar mucho en las causas que los producen.
Antes de referirnos con mds detalles a las causas y efectos de la in
flacién y la deflacién, conviene dejar aclarados algunos conceptos re

ferentes al valor del dinero.

El valor del dinero varia en forma inversa al nivel medio de
precios. Supongambs gue todos los precios se elevan al doble, ello
traerd como consecuencia, que con una cierta cantidad de dinero sdlo
nos sea posible comprar la mitad de los bienes que compréba_mos an-
tes del aumento en el nivel general de precios. El poder de compra
de nuestro dinero se ha reducido a la mitad, disminuyendo su pode-r
adquisitivo., Pero también podemos suponer el caso contrario: gue se
disminuya a la mitad la generalidad de los precios y en este caso -~
tendrembs un mayof poder adguisitivo; ya due podemos comprar el do-
ble de la cantidad del bienes que comprdbamos anteriormente. El dine
ro tiene valor por lo que se puede comprar con él; por lo que en el pri
mer caso gue planteamos, decimos que el dineré se ha devaluado vy -

en el segundo, que se ha sobrevaluado.
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1. Inflacidén

Se puede definir la inflacidén somo el proceso mediante el

cual se elevan. los precios de la mayor parte de los bienes y servi

{

1

cios de que se dispone en la economia.  Una ligera inflacién o un
moderado aumento de los precios, favorece al sistema productivo cuan
do adn no 'se estan utilizando todos los recursos,’ eievando los nive-
les de produccidn -e ingreso. Mas cuando en el sistema econdmico’

va se ha alcanzado la ocupacidon plena, 'ios aumentos de precio se van

a registrar con mayor intensidad, produciendo efectos desastrosos so-

bre el valér del dinero.

Entre las causas que producen la inflacién se pueden mencio

nar.:

* Un aumento en la cantidad de dinero en circulacidén.

* Un aumento en la velocidad de circulacién del dinero.

* Un aumento en ambas variables.

* Una disminuciéh en la cantidad de bienes y servicios, que

dando por debajo del nivel en que se encuentra la cantidad de dinero

que los pone en circulacidn.

Cuando en el mercado hay abundancia de medios de pago Vv
éstos crecen en mayor proporcidén que la disponibilidad de bienes y -

servicios en la economia; o sea que cada vez es mayor la demanda
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por bienes, es inevitable que se produzca un ascenso en el nivel de

precios, ocasionando un fendmeno inflacionario.

a) Efectos de la inflacién a corto_plazo

Es muy posible que antes de que se llegue al nivel de ocu-
pacién plena, la inflacién produzca efectos favorables al aumentar la
produccién, la ocupacidén, los ingresos y el consumo. Después de al
canzado dich_o nivel, pue.de tornarse desfavorable, al producir sélo au
mentos en el nivel general de precios y no incrementos reales en la

produccidn.,

b} Efectos a largo plazo

La inflai:ién disminuye los niveles de ahorro y en consecuen
cia los niveles de inversidén, va que el ahorro no ofrecera atractivos,
porgue el ciinero estd perdiendo continuamente poder adquisitivo, afec
tdndose de igual manera el nivel de la inversidén. A largo plazo, la
inflacién ejerce una funcidon redistributiva del ingreso, favoreciendo a
los deudores a expensas de los acreedores a quienes cancelan sus -
deudas con dinero que tiene menor poder adquisitivo. Supongamos, -
gue una ﬁersoﬂa presta hoy mil pesos que le van a ser pagados den

tro de un afio. Si durante ese tiempo los precios se duplican, el -
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deudor solo devolverd una mitad aproximada del poder adquistitivo real

gue a él se le habfa dado. También resultan perjudicados durante n

periodo inflacionaric todos aduellos grupos de la poblacién que perci

ben ingrescs fijos; mientras que aquéllos que reciben ingresos varia-

bles no ven reducidos en forma considerable, sus ingresos reales.

c) Politicas anti-inflacionistas

Existen algunos medios gue atenlian los efectos d-é la infl.é-
'ién y se conocen con el némbre de politicas anti—inﬂacionist-és. Es
:as peoliticas son desarrolladas por el gobierno vy las instituciones“ mo
1etar1§s, por lo que pueden ser fiscales y monetarias.. El gobiemo,
dara &etener lé inflacién o influir péra que .no alcance grandes propor
ciones, interviene mediante la ﬁolftica fiscal-aumentanclio los i_rnpules-'—
tos, vendiendo boneos v disiminuyendo sus gastos, con el fin de di‘sn

minu{r la cantidad de dinero circulante en manos del piblico, que co

mo va se anotd anteriormente, es la causa del problema inflacionaric.

El gobierno, a través de la politica monetaria dirigida pc;r edll
Banco Central, también puede influir sobre la cantidad de dinero en -
circulacién de las siguientes maneras: reduciendo el crédito e intensi
ticando lag operaciones de mercado abierto. La primera, me&iante el

aumento de las reservas legales que los bancos comerciales estdn obli
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gados a mantener en el Banco Centi-al, asi como con la elevacién de
las tasas de interés. La segunda, impulsando la venta de valores -

del Banco Central y de los bancos privados.
2. Deflacidn

Analicemos ahora, el fenémeno completamente opuesto al an
terior. Las causas de la deflacidn generalmente son inversas a las
gue originan la inflacidén y producen efectos opuestos a los que se -

observan durante una crigis inflaciconaria,

Geﬁeralmente durante la deflacidn, '—exi-ste un reduc;do medio
circulante, produciendo una baja en el nivel de precios con la conse
cuente sobrevaluacién de la moneda. No pensemos que los bajos pre
cios y'elraument;a'del poder adquisitivo del dinero, son favorables -
para la‘ economia, sino al contrario; ya que una deflacién produce e
fectos tan desfavorables en el proceso de produccidén, que en la mayo

ria de los casos es preferible una inflacidén ligera y moderada.

¢ Qué efectos produce el bajo nivel de precios? En primer 1u
gar, trae consigo una desmoralizacidén por parte de los empresarios,
que reducen sus niveles de produccidén por no recuperar todos sus -

costos o al menos no recibir utilidades alentadoras. Esa disminucidn
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en los niveles de produccién viene acompafiada de bajos niveles de [}
cupacidn, ingreso y consumo que llevan a la economia a situaclones
tan deplorables que es necesario evitarlas para Qque no se precipite a

un grado de desempleo tal, que sea perjudicial para todos los miem-

bros de la sociedad.

Como un ejercicio bastante (Gtil, pensemos cudles sectores o

grupos de personas se perjudican o benefician relativamente, durante

a deflacién. (Qué sucede con los deudores?, ;los acreedores?, -
la defl iQué ed 1 deud ?, ¢los acreedores?

¢los perceptores de rentas fijas?, ¢qué influencia tiene sobre el aho

rTo?, etc.

Las politicas fiscales y monetarias en este caso se aplican
inversamente con respecto a la forma en gque fueron usadas durante -l,a
inflacién. Es decir, el gobierno no aumenta los impuestos sino por -
el contrario, los disminuye y ahora es él quien debe comprar los bo
nos en poder del piblico, aumentando as{ la cantidad de dinero en cir
culacién., Al mismo tiempo el gobiermno debe desarrollar uha politica

de gastos e inversiones, para conducir a la economia a mas altos ni

veles de pfoduccién, tratando de lograr al maximo, el emplec de los

TECUrsoOs OCiosos.

Lo mismo puede decirse con respecto a la aplicaciéon de las
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olitica i
P cas monetarias, las cuales pueden producir efectos muy favorables

por lo que respecta al fomento del crédito y las inversiones



APENDICE DEL CAPITULO VII

ESTRUCTURA DEL SISTEMA BANCARIO MEXICANO

A, Composicién del Sistema Bancario

Nuestro sistema bancario, como en otros.muchos paises, esté
regulado por un Banco Cem;ral, el Banco de México, S.A. Lo consti
tuyen también los bancos nacionales, que deselﬂpeﬁan fuﬁcioﬁes espe
cificas, entre los que se encuentran la Nacional f‘?nanciera, el. Banco
Nacional Agricola, el Banco Nacional Hipotecario, etc.; asf como la -
banca privada, cuyas actividades se pueden clasificar en monetarias,
que las desempefian los bancos de depésito' Y én ihtermediarios no mo
netarios como los bancos de inversién. Estos estdn constituidos por:
béncos de ahorro, sociedades financieras, sociedades de crédito hipo
tecario, sociedades fiduciarias, bancos capitalizadores y bancos de -

ahorro v préstamo para la vivienda popular.

Analizaremos las funciones, en forma breve, de cada uno de

ellos v posteriormente la actuacidén del Banco de México, en el control

del sistema bancario.

1. La Banc;a Comercial

Estd formada por los bancos' privados de depdsito que son los
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intermediarios monetarios, al desempefar funciones semejantes a las
del Banco Central para la creacidén de dinero. Se les asigna princi-
palmente la funcidén de recibir depdsitos bancarios del publico y otor

gar créditos dentro del ciclo de produccidén normal.

Para garantizar su liquidez, la Legislacién Bancaria estable-
ce que dichas instituciones deben realizar operaciones a corto plazo,

prohibiendo que concedan préstamos para fines de inversién a largo -

plazo.

2. Los Bancos de Inversidn

A éstos les corresponde realizar operaciones de crédito a me
diano y largo plazo, especialmente encaminadas al financiamiento de
inversiones en bienes de capital. Estas instituciones captan ahorros

del pablico mediante la emisién de bonos y otros tipos de valores.

En México, segin los estudios sobre el sistema b-anqario, se
ha .observado que los bancoé de inversion han estado adquiriendo ma
yor _importancia que los bancos de depdsito, en lo que respecta a su
participacién en el manejo de capitales, debiéndose principalmente a

la creciente participacidédn de las sociedades financieras.



223,

Los componentes de la banca de inversidén son los siguientes:

a) Bancos_de Ahorro.- No operan en forma aislada sino como

departamentos de otras instituciones de crédito, como los bancos de -

depdsito. Su fuente de recursos la constituyen las cuentas de ahorro

del piblico. Tienen la facultad para otorgar préstamos a corto plazo,
inversiones en valores piblicos y privados, préstamos scbre valores

piblicos v privados, préstamos sobre valores propics ¥y ajenos y pré_s__

tamos de avio y refaccionarios con plazo de tres, cinco y diez afios.

Estdn obligados a constituir en el Banco de México, una re-

serva proporcional a sus pasivos originados por depdsitos en cuentas

de ahorros.

Debido al control que el Banco de México, ejerce sobre ellos,
asl como por su operacidén conjunta con los bancos de depdsito, co-

munmente se les denomina bancos de depdsito y ahorro.

Los depdsitos de ahorro son atractivos para el piblico porque
tienen un rendimiento de un 4.5 porciento énﬁal y son muy féci@esl dga
liquidar. Estdn exentos de impuéstos las .sumas hasta la qantid-aé -_de
15 mil pesos; y las menores de 50 mil pesos no son susceptibles ‘c‘ie

embargo porgue se consideran como patrimonio de familia.
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Son atractivas para los bancos, ya que éstos obtienen gran-
des beneficios al captar ahorros por los qure pagan bajas tasas de in
terés, prestdndolos a tasas superiores al 10 porciento, dejandoles un
buen margen de utilidades. Han logrado incrementar mucho las canti
dades en ellos depositadas por la razén de que la mavoria de sus -
clientes no consiglien ahorrar cantidades que alcancen el minimo para
ser invertidas en otras instituciones que inclusive ofrecen mds altas
tasas de interds pero que ignoran muchos de los ahorradores; o por-
que viven en entidades a las cuales no llegan a establecerse sucursa

les de las instituciones financieras.

Las autoridades monetarias, al observar gue una gran parte -
de los recursos monetarios se dirigfa a erste tipo de bancos, que no
la destinaba al mercado de capitales, optaron por elevar la proporcidn
de sus depdsitos guardados en el Banco Central en efectivo y en bo
nos gubernamentales, ademds de obligarlos a conceder présfamos a -

mediano v largo plazo.

b) Bancos Hipotecarios.- Es otro tipo de bancos de inversién

que tiene por finalidad otorgar préstamos a largo plazo, hasta con un
vencimiento de 20 afios amparados con la garantia de inmuebles, es-
tando autorizados para emitir bonos hipotecarios y para garantizar cé

dulas hipotecarias son muy seguras para los inversionistas al estar -



231.

respaldadas por los inmuebles o los titulos que los representan.

Los préstamos. q'ue conceden tienen la finalidéd de contribuir
il incremento de la capacidad productiva del pais. Los fécﬁrsos de-
cen ser canalizados hacia inversiones en obras piblicas, vivienda fé

miliar v fomento a la agricultura e industria.

¢) Bancos Capitalizadores.- Son sociedades autorizadas para

contratar la formacién de capitales pagaderos a fecha fija o eventual,
a cambio del pago de primas periddicas o {nicas, ofreciendo estos -

®

contratos al pdblico, mediante la emisidn de titulos de capitalizacidn

a plazos.

Para atraer los recursos del plblico, ademds de pagar un in
terés determinado por las sumas ahorradas, realizan sorteos periddi-—

cos, cuyos premios consisten en la capitalizacién anticipada.

Estas instituciones no tienen gran significacidén vy contribu~

yen en pequefla proporcidén a la creacidén de préstamos a medianc y -

largo plazo.

El financiamiento que pueden otorgar estas instituciones debe

szzlizarse dentro de los limites y requisitos que sefala la ley, la -
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cual reglamenta el sistema de reservas que deben constituir y mante
ner para hacer frente con eficacia a sus obligaciones. Pueden inver
tir en valores y estdn obligados a mantener parte de los recursos que

se les confian, en valores gubernamentales.

d) Sociedades Financieras.- Son las instituciones de crédito

més impo;'tantes de la banca de inversidn privada, por el monto de los
recursos que manejan, asi como por el campo tan amplio de accidn -
que les permiten las leyes bancarias. Se ha pretendido que sus ope
raciones se orienten especificamente al mercado de capitales, coope-
rando a que el pafs se desarrolle mediante créditos e inversiones a -

largo plazo con los recursos que obtienen en la emisidén de titulos.

Sus inversiones en valores se reducen preferentemente a la -
compra de acciqnes de las empresas que controlan y a la de valores
gubernamentales que el Banco Central les vende a través del depdsito
obligatoriol. Son la base de la banca de inversidén por ser ellas las
que realizan la politica financiera de la banca privada, en cuanto a

" promocidén y financiamiento de empresas.

e) Sociedades Fiduciarias.- Operan en México como departa

mentos de los bancos de depédsito. Su finalidad es captar recursos

mediante fideicomisos e invertirlos con el fin que designe el fideico
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mitente. El fideicomi_so es un acto por el cual el fideicomitente, con
personalidad juridica para hacerlo, destina ciertos bienes o derechos a

un fin licito y determinado, encomendando la realizacidén de ese fin a

una institucidn bancaria o financiera.

Su importancia radica en la posibilidad potencial gue tienen,

para financiar la actividad econdmica que deseen. Dada la flexibili-—

dad que confiere el uso de los fideicomisos, estos bancos pueden cap

tar ahorros del piblico y destinarlos a multiples fines que contribuyan

al desarrollo econdémico.

f) Bancos de Ahorro v Préstamo para la Vivienda Familiar. -

Son instituciones de crédito que financian la construccidén de viviendas

mediante planes de amortizacién a largo plazo. No pueden cata‘logar—

se como instituciones bancarias de importancia que favorezcan el desa

rrollo econdmico.

B. Instrumentos de control del Banco de México

"En paises de incipiente desarrollo como el nuestro, en donde

todavia no estd suficientemente organizado el mercado de dinero y ca-

pitales y en el cual los bancos, no recurren en gran escala al crédito
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del Banco Central, las operaciones de mercado abierto y las variacio

nes en la tasa y volumen del redescuento no son controles muy efecti

1/

vos que afecten al costo y la disponibilidad del crédito". Por esta
razdén, el instrumento mds utilizado por el Banco de México para con

trolarlo es el del encaje legal o reservas obligatorias.

1. Ia reserva legal obligatoria

El instrumento que generalmente se utiliza para ejercer un -
control sobre el crédito y en general, sobre el medio circulante, es
el mecanismo de la reserva legal, el cual, ademds de permitir la com
pra vy venta de valores, da oportunidad de Que el credito sea canali-

zado hacia inversiones de mayor productividad.

Los bancos de depésito y a_horro segin la Legislacién Banca
ria, estan obligados a mantener en el Banco de México, una parte de
los recursos captados del pablico. Esa reserva puede variar entre un
15 porciento v un 50 porciento de los depdsitos, pero puede, segun

las necesidades monetarias, ser elevada al méximo de 100 porciento.

Actualmente los bancos de depdsito estdn obligados a mante
ner el 15 porciento de los depdsitos en el Banco Central y después

de deducir las existencias en caja estdn autorizados para invertir el

_1_/ Campos Andapia, Carlos. Las Sociedades Financieras Privadas en Mé
Xico, p.179.
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'resto de los depdsitos en: valores del Estado, valores industriales,
6réditos a actividades colectivasr v en otros créditos seleccionados

por los bancos. En caso de qu-e no realicen las inversiones en la for
e'st‘ablecida por el. Banco Central, se hacen acreedores a fuertes san
ciones consistentes en el pago de altas tasas de interés s-obre la can

tidad de dinero -que no hayan invertido en la forma establecida.

El Banco de México, con el uso de los depésitos obligato—
rios canaliza parte de las inversiones de las instituciones de crédito

del pais, a financiar la inversidén del sector piblico. Con tal fin,
entre las inversiones autorizadas para cubrir el depédsito obligatorig,

estdn las que se dedican a adquirir valores del Estado (bonos de ca

minos, de electrificacién, ferrocarriles, etc.). Ademds de las inver
siones en valores gubema-mentale.s, existe otro grupc de valores del
Estado cuyoe financiamiento se destina a actividades productivas pri-
vadas, en las cuales se invierte su respectiva reserva obligatoria,-

los bancos de depdsito, de ahorro v las sociedades financieras. Con

estos fondos se conceden recursos prestables al Fondo de Garantia v

Fomento de la Agricultura, Ganaderia y Avicultura.

Con estas politicas de operaciones de depdsito obligatorio y
redescuento, se ha inducido a los bancos del pais a financiar impor

tantes actividades, que beneficien en conjunto a todo el territorio vy
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no se concentren los recursos financieros en determinados centros de

poblacién.

A los bancos de capitalizacién, compafiias de seguros y de-
finanzas, también se les ha sometido a un determinado control en -
nuestro sistema bancario, obligdndolos a destinar parte de sus recur
sos a la obtencidén de valores piblicos. Con la inversidon obligatoria
de una parte de los recursos del sistema bancario en valores pdbli-
cos, se consigue una canalizacién de los ahorros del piblico al mis
mo tiempo que contrarrestar el efecto inflacionario de eventuales finan
ciamientos directos del Banco de México al gobiemo federal. Ade
méds ello permite que sea posible practicar las operaciones de merca

do abierto con los valores gubernamentales.

Desde-el afio de 1958 el Banco de México ha establecido un
mecanismo especial en el sistema del depdsito obligatorio, de los ban
cos de depdsito, para regular el crédito y garantizar un moderado in-~
cremento en sus operaciones activas. Con ello se pretende que las
disminuciones regionales y temporales de los depdsitos, no afecten -
el ritmo normal del crédito y perjudique la expansién de la economia.
Mediante este mecanismo se autoriza a los bancos de depdsito a con
tinuar expandiendo su crédito con recursos del Banco Central, cuando

su ritmo de crecimiento disminuya respecto al que hubiesen tenido en
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periodos superiores.

2. La tasa de redéscuento

Este instrumento de control es muy poco u;s,ado por el Banco

de México, ya que las tasas de interés, cominmente son tan eleva-

LA

das que no dejan mucho margen para que se alteren con fines de au

mentar o disminuir el crédito.

El banco de México ha venido otorgando redescuento a los
bancos dé ciepésito, para facilitar el financiamiento a c'ortb“ plazo de
algunos. productos ,agrfcola.é, haciendo atract.iva' esta operaci‘c")n‘“;lucél
brar bajés tasas de ‘redescuento, éue ihﬂuyen ‘a su vez para unef.sean
bajas las tasas‘de interés pagadas con esoé fihes de prodﬁcjcién. '—
Ello es con el fin de abasfecer all mvercad.o inj:e;’ho de ‘dicho;lﬂiér‘bdug'

tos, permitiendo gue las cosechas se realicen de una manera satis-

ALY T
factoria.

Otras operaciones de redescuento las realiza el Banco de -.
México, cuando los bancos de depdsito atraviesan por situaciones di
ficiles, ya sea por una baja extracrdinaria de los depdsitos-u otras.

S T
L

Con esta politica se mantiene la estabilidad de las instifu@;i’ones que

sufren retiros extracrdinarios de depdsitos, as{ como la del mismo -
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Banco Central. Esta ayuda del Banco Central, contribuye a que se
restablezca la confianza del publico en los bancos, evitando con -

esas medidas que se presenten frecuentes guiebras bancarias.

3. Operaciones de mercado abierto

Nuestro mercado de valores asi como el de capitales, se en
cuentran tan poco desarrollados que no permiten que se realicen efi

cientemente las operaciones de mercado abierto.

Por lo general se realizan compras de valores encaminadas -
frecuentementé a proporcionar directa o indirectamente los fondos ne
cesarios a los organismos gubernamentales. En algunos casos, di-
chas compras no parecen haberse realizado para influir sobre el costo
o disponibilidad del crédito, sino para apoyar los precios de los valo
res a fin de estimular el desarrollo de un més eficiente mercado de -

capitales.
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