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PROLOGDO

Algunas decisicnes de financiamiento consisten -
en determinar las necesidades de efectivo a corto y a lar-=
go plazo, fijando los porcentajes de pasivos y/o capital -
contable con que seran cubiertos. En lo relativo a los pa-
sivos, se deben definir las fuentes especificas de obten--
cidén, en este aspecto es donde adquiere importancia el fi-

nanciamiento con Instituciones de Crédito.

El interés de nuestra investigacidn se enfocs en
el estudio de las fuentes de pasivo provenientes de Insti-
tuciones de Cré&dito, y en los factores de mayor relevancia
susceptibles a negociacidn en la contratacidn formal del -
préstamo, pero considereamos pertienente iniciar nuestro -
estudio definiendo los origenes de las necesidades de efec
tivo, y el comportamiento posterior con diferentes medios
va que en funcidn de estos aspectos, se delimita el monto
y el plazo de pago de los préstamos gue cubre tal necesi--

dad.

En la elaboracidn de nuestro trabajo empleamos -
varios métodos; en lo relativo a la estructuracidn, acudi-
mos a la investigacidn bibliogr&fica; en la determinacibn

del comportamiento de las necesidades de efectivo, utiliza
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mos el método inductivo, y para la obtencidn de informa---
cidn acerca del funcionamiento de los tipos de crédito, --
fondos de fomento y factores que deben considerarse en 1la
negociacidn del crédito; recurrimos a las entrevistas per-

sonales.

Se utilizd la secuencia gue se presenta a conti-

nuacidn:

Para el primer capitulo intentamos definir la ~-
funcidn de financiamiento; para lo cual tuvimos que seha--
lar los objetivos de la empresa y el papel gue desempena -
el area de finanzas dentro de ellas. Posteriormente a tra
vés de un razonamiento inductivo determinamos el comporta-
miento de las necesidades de efectivo, con respecto al Ca-

pital Neto de trabajo y en financiamiento de activos fijos.

En el capitulo siguiente describimos las diferen
tes operaciones que utilizan las instituciones de crédito,
por medio de las cuales las empresas pueden obtener recur-

505.

La inguietud de conocer los fondos creados por -
el gobierno federal, (que proporcionan financiamientos ba-
ratos) origind que en el capitulo tercero recopilaramos da

tos explicando sus caracteristicas y funcionamiento.

Con base en el razonamiento desarrollado en los
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capitulos anteriores, en el capitulo cuarto analizamos 13
contratacidn del crédito, enfatizando en los factores suje

tos a negociacidn.

Como limitaciones a nuestro trabajo se encuen-—-
tran nuestra falta de experiencia en la contratacidn de --
préstamos; y la temporalidad de las operaciones de crédito
vy fondos, va que estin sujetos a nuevas reglamentaciones -
que los actualicen y los pongan a tono con las necesidades

existentes.

Deseamos hacer patente nuestro agradecimiento a
todas las personas que hicieron posible la realizacibdn de
nuestro trabajo, y en forma muy especial al Sr. Humberto -
Jasso, C.P. y M.A., por su buena disposicidn en su labor -
de asesor, al Lic. Enrique C&rdenas, C.P. y M.A. y al Sr.
Jorge Vargas, C.P. y M.A., por su desinteresada colabora--

cién y acertadas sugerencias.

X.D.G.



CAPITUILO I

CONCEPTOS DE FINANCIAMIENTO

1.1.- ANTECEDENTES

El florecimiento que tuvo su origen en la Revolu
cidn Industrial, nace en el siglo antepasado. En opinidn
de muchos historiadores, se debid a la aplicacién de la -~
fuerza del vapor a la despepitadora de algodén, lo que pos
teriormente trajo consigo una serie de inventos y descubri
mientos en todos los &rdenes técnicos, con implicaciones .-
econdmicas, politicas y sociales, gue permitieron la crea-

cidn de grandes centros de trabajo.

En la época actual, la repercusidn que ha tenido
esta evolucidn dentro del campo mercantil, ha hecho indis-
pensable la creacidn de té&cnicas de anflisis cada vez més
complejas, encontrandose entre ellas; las té&cnicas gue se
utilizan en las finanzas, funcidn que ha tomado singular -
importancia en las filtimas décadas especialmente en nues--

tros dias.

Para fines de nuestro estudio utilizaremos el ~--
concepto de finanzas en forma general, analizando primero
cudles son los objetivos de la empresa. Posteriormente si

tuaremos las metas y funciones de las finanzas y asi des--



prender la funcidn de financiamiento, en la cual centrare-

mos nuestra atencidn.

1.2.- OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

Desde el momento de su formacidn, toda empresa -
se encamina hacia una meta, la que se desglosa en propdsi-

tos particulares.

En opinién de Robichek y Myeres, (1) existen - -
tres tipos de objetivos: Los ideoldgicos, los orientados -
en el sentido de los ejecutivos, y los enfocados a los ac-

cionistas.

Por objetivos ideolbgicos se entiende "dirigir -
los asuntos de la sociedad de un modo tal gque, se manten--
gan un equilibrio equitativo y viable entre las distintas
pretenciones de los diversosigrupos directamente interesa-
dos: accionistas, empleados, clientes y el pGblico en gene

ral®. (2)

En lo tocante a los objetivos orientados hacia =-
los ejecutivos, comentan en forma amplia que esta situa---
¢ibn se presenta cuando los accionistas estéin dispersos, y

por consecuencia no ejercen control sobre la administra---

(1) ROBICHEK, Alexander y STEWARD C. Myeres. Decisiones Op
timas Financieras. Editorial Herrero Hnos., Sucs. Méxi
co, 1968, pp. 3-6. -

(2) Oop. cit. p. 4.
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cidn. Afhaden que aln cuando dicha situacibén se presentara

en la vida real, seria anormal.

Por Gltimo, el objetivo enfocado a los accionis-
tas, que en su opinidn es el mas correcto, consiste en di-
rigir todo el interés de la empresa hacia la maximizacidn

de las utilidades.

Por otra parte, en la actualidad existen dos teo
rias opuestas en cuanto a la determinacidn de los objeti--
vos de la empresa; una de ellas establece, que la meta de
la empresa es la obtencidn de utilidades. La otra afirma -
que el cbjetivo principal es servir a la comunidad. A. Ca-
rridn explica el origen de esta controversia, asentando --
gue en un régimen de propiedad privada de los bienes de -
produccidn, el objetivo de una empresa "es la obtencidn -
de una utilidad gue remunere a quienes la operan y la po-
seen, Y que son, en fltimo t&rmino, guienes corren el ries
go de perder su inversidn si la empresa fracasa'". (3) Ade-
lante anade gque la posicidn contraria, es la reaccidn de -
los capitalistas ante la constante presidn socialista y co
munista, de que la creacidn de las utilidades son en detri
mento del trabajador, (la explicacidn racional de este pun

to de vista lo encontramos en la teoria de la plusvalia -

(3) CARRION, Serna Asencio. "Las Funciones del Contralor y
su lugar en la Organizacidn de la Empresa". Revista ~-
E.C.E.A. Vol. XV (Julio de 1963) I.T.E.S5.M., Monterrey,
N.L. 1963. p. 163.




de Marx)" (4). Por ello, se ha guerido restar importancia
a la obtencidn y maximizacidn de utilidades, con el argu—--
mento de gque la meta primordial de la empresa, es prestar

un servicio a la comunidad.

1.3.- PROPOSITOS Y FUNCIONES DE FINANZAS.

Continuando el orden expresado, describiremos --
cuéles son los propdsitos de las finanzas, apoyandonos en
la opinidn de algunos autores, y en las funciones que son

necesarias para lograrla.

Seglin Robichek y Myeres, las finanzas estén enca
minadas a "elevar el maximo valor que tiene la firma para
sus accionistas" (5) y para el logro de ésto, se adhieren
a Ezra Solomon (6) quien sostiene que en el planteamiento
moderno la funcidn de finanzas estd encaminada a la solu--

cidn de tres problemas:

l.- ¢Qué activos se deber&n adgquirir?
2.— ¢A gué volumen de fondos se deberd comprometer -
la empresa?

3.- ¢Cobmo se financiarin estos fondos?

{(4) Cfr. BERNI, Giorgio. Evolucidén del Pensamiento Econdmi
co. Editorial Herrero Hnos. México, 1968. p. 192.

(5) Op. cit. p. 3.

(6) SOLOMON, Ezra. The Theory of Financial Management. Co-
lombia University Press. New York, 1963. p. 8.




Por su parte Van Horne (7), alin cuando no esta--
blece explicitamente cull es el objetivo de las finanzas,
de su razonamiento se puede deducir que es el mismo que el
que le fija a la empresa, que es la maximizacidn de la ri=-
queza del accionista, que se obtiene a través de tres decl

siones: la de inversidtn, de financiamiento v de dividendos.

La decisidn de inversidn, que consiste en la se-
leccidn 6ptima de proyectos, cuyos beneficios se recibirin

a largo plazo.

La decisidn de financiamiento tiene como fin, de
terminar la mezcla &ptima del pasivo y capital; lo gue se .

conoce también como estructura de capital.

Por filtimo, la decisidn de dividendos, incluye -
cuatro problemas: La determinacidn del porcentaje de utili
dades gque se les va a entregar a los accionistas en efecti
vo por concepto de dividendos; la estabilidad del valor de
los dividendos a través del tiempo; la situacidn en gque es
conveniente repartir dividendos en acciones, y la circuns-
tancia O6ptima para comprar acciones propias del mercado. -

(Esto iltimo no es posible en México).

Discrepando de lo anterior, Solomon afirma que -

(7) VAN HORNE, James. Financial Management and Policy. - -
Prentice Hall, (2a. Edicidn). Englewood Cliffs, N.J. -
1968, pp. 9-11.




el objetivo de las finanzas est8 enfocado a la maximiza---
cidn de la riqueza de la empresa, y esta es una condicién
sin la cual no se puede maximizar la riqueza del accionis-

ta, ni optimizar la rigqueza de la comunidad. (8)

Por su parte, Johnson (9) sostiene que la fun---
cidén de finanzas estd encaminada a lograr un equilibrio en
tre dos propdsitos antagdnicos, uno de ellos es obtener el
efectivo para pagar las cuentas a su tiempo, y el otro, =--
elevar al maximo la rigueza de la empresa. Podemos agre--—
gar a la primera de las ideas enunciadas, la cual incluye
el hecho de la obtencitn de fondos para pago de las deﬁdas
a su vencimiento, que deber& hacerse sin afectar la opera-
cidn normal de la empresa. En lo que se refiere a la mane
ra de cumplir estas metas fijadas por la empresa, este au-
tor opina que se logra mediante tres funciones, a saber: -
Planeacidn y control financiero; consecucidén de fondos e -

inversidtn de dichos fondos.

De la descripcibn expuesta logramos las siguien-—

tes conclusiones:

Creemos que el enfoque empleado por E. Solomon,

(8) SOLOMON, Ezra. Sobre: Keith B. Johnson y Donald E. Fis
her, The Objetive of Financial Management: "Readings =
in Contemporary Financial Management". Editorial Scott,
Foreman and Cd. Glenview, Ill. 1969. pp. 2-6.

{9) JOHNSON, Robert. Administracidn Financiera. Editorial
C.E.C.S.A. (3a. Edicidn), México, 1971. pp. 27-30.




decisiones de financiamiento el criterio gue privari, seré
el de escoger agquellos proyectos gque mayor servicio pres--

ten a la comunidad, y no los que optimicen la utilidad.

1.4.- FUNCION DE FINANCIAMIENTO.

Una vez descrito el concepto de finanzas, dirigi

remos nuestra atenciédn a la funcidn de financiamiento.

Para toda empresa en operacidn, las necesidades
de fondos provienen de sus operaciones normales, ademis de
las gue surgen de los proyectos de inversidn gque se pla---
neen llevar en el periodo a presupuestar. Al proceso de -
determinar la forma de obtener tales fondos, se le conoce
como decisidn de financiamiento. Hunt sostiene que "con~--
templada en su aspecto mas limitado, la funcién de finan--
ciamiento es sencillamente el esfuerzo para proporcionar -
los fondos que necesita la empresa en las mas favorables -

condiciones a la luz de los objetivos del negocio". (10)

Esta decisibn, guarda una relacidn muy estrecha
con la decisidbn de inversidn porgue una vez determinados -
los proyectos rentables, deberi hacerse una seleccidn pos-
terior para decir en culles se aplicarén los recursos con

gue se cuente. (rara vez los recursos son ilimitados}.

(10) HUNT Pearson, CHARLES M. Williams, GORDON Donalson. -
Financiacidn Basica de los Negocios. Editorial U.T.E.
H.A. México, 1970. p. 3.




1.5.- FUENTES DE FINANCIAMIENTO Y FACTORES DE SELECCION.

La empresa satisface sus necesidades de efectivo,
acudiendo a diversas fuentes; siendo las m&s usadas, el fi
nanciamiento por proveedores, acreedores, bancos de depdsi

to vy financieras.

Para poder seleccionar adecuadamente las fuentes,
se deben equilibrar los siguientes factores: riesgo, venta

ja fiscal, control y costo.

a) Riesgo.

El factor riesgo se considera de dos maneras: co
mo un riesgo de operacidn, el cual lo corre la empresa - -
cuando sus ventas caen debajo de su punto de equilibrio; o
un riesgo financiero, consistente en que los flujos de - -
efectivo generados por la empresa, no alcanzan a cubrir el

pago de los intereses y la amortizacidn de la deuda.

b) Ventaja fiscal.

En relacidn con lo anterior, la ventaja fiscal -
que opera cuando se pagan intereses, se define como el aho
rro en el pago de impuestos, como consecuencia de que el -
fisco los considere deducibles (L.I.S.R. Art. 26 Frac. X).
Dicha caracteristica no la posee el pago de dividendos, =--

pues la ley del Impuesto sobre la Renta no permite su de--



10

duccidn de los ingresos de la empresa. (L.I.S.R. Art, 27 -

Frac. I1X).

Suponiendo que los Gnicos factores a considerar
fueran los dos mencionados, la decisidn Sptima de financia
miento consistiria en fijar un nivel de endeudamiento por
pasivo, que se obtenga la maxima ventaja fiscal, sin 1lle--

gar a incurrir en el riesgo de insolvencia técnica.

c) Control a la empresa.

Con respecto al factor control, éste serida rele--
vante (nicamente cuando se hace el financiamiento por me--
dio del Capital Social, y los accionistas no pueden hacer
uso del derecho de tanto, el cual les confiere el articulo

132 de la Ley General de Sociedades Mercantiles. (11)

En tal situacidn este factor puede condicionar -
el crecimiento de la empresa, ya que los accionistas al no

poder aportar nuevos recursos la restringen.
d) Costo.

El costo, es de suma importancia, ya que es un -

(11) El1 derecho de tanto consiste en poder suscribir las -
acciones que se emitan en caso de aumento de Capital
Social. Este derecho deber& ejercerse dentro de los -
quince dias siguientes a la publicacidn, en el Peri6-
dico Oficial del domicilio de la Sociedad, del acuer-
do de la Asamblea sobre aumento de capital.
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factor a ponderar al momento de seleccionar las diversas -

fuentes de financiamiento descritas.

Estos factores recibiran diferente valuacién, de
pendiendo de la situacidn especifica gque se trate para se-
leccionar una estructura financiera Sptima, es decir, gqué
proporcién de la necesidad total de efectivo serd financia

do por pasivo o por capital.

1.6.—- COMPORTAMIENTO DE LAS NECESIDADES DE EFECTIVO EN BA-

SE AL DESFAZAMIENTO DE INGRESOS ¥ GASTOS.

Una vez establecida la funcidn de financiamiento,
se debe analizar qué comportamiento presentan las necesida
des de efectivo para ser clasificadas como de corto, media
no o largo plazo. Entendiendo por el primero el lapso gque
comprende las operaciones de una empresa durante un ano; -
por el segundo un periodo mayor de un aho pero menor que -

tres, y el 4ltimo agquel gque cubre més de tres anos.

Para efecto de este anflisis partiremos de un es
quema simplificado, enfocado al comportamiento de las par-
tidas del capital en trabajo. Posteriormente se complica-
rda el esquema hasta tratar de aproximarla a la realidad, =
suponiendo en todos los esquemas una unidad monetaria esta
ble y una situacidn de certidumbre en las entradas y sali-

das de efectivo.
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a) Planteamiento del esguema.

Supongamos una empresa con las siguientes carac-
teristicas: La inversidn en activos fijos es minima, su --
produccidn es igual a sus ventas, ambas se mantienen cons-
tantes; las utilidades se reparten entre los accionistas,
el fisco y los trabajadores hasta el segundo ano de opera-
cidn. Existe un plazo para la produccidn, venta y cobro,
el costo del producto implica el valor de materiales y ma-
no de cbra. Por dltimo, el precio de venta recobra los --

costos e incluye un porcentaje de utilidad.

b} Esquema con Ingresos constantes.

Tomando la situacidn anterior, bajo el supuesto
de que el pago de materiales y mano de obra se difiere has
ta que se cobren las ventas, el financiamiento de la inver
sidén en activo circulante, serd cubierto por el pasivo ge-
nerado, y €l remanente de efectivo es la utilidad corres--

pondiente a los trabajadores, accionistas y fisco.

Si se modifica para dque exista un plazo en el pa
go de proveedores, y la mano de obra se pague en el mes =--
que se utiliza, el ciclo de produccidn, venta y cobro oca-
siona un faltante, para efecto visualizar dicho faltante -
lo ilustramos en la Figura 1. Observando esta gr&fica de-

ducimos que mientras prevalezca el desfazamiento indicado
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como K, habrd necesidad de financiar el capital en trabajo
en forma indefinida. Dirigiéndonos a la Figura 1.A vemos

cbmo se cubre esta necesidad. El intervalo h representa -
el faltante por tres meses de operacidn, y como Q, es el -
saldo de efectivo promedio para el cuarto mes. La suma de
ambos representa el préstamos necesario para financiar el

inicio de operaciones, gue muestra 2.

Los fondos gue permiten el pago del pré&stamo que
cubre el area J, se obtienen de la siguiente manera: Cada
vez gue hay una venta, automiticamente se c¢rea un derecho
a repartir la utilidad entre los accionistas, el fisco y -
los trabajadores. Los recursos para pagar estos derechos
se obtienen mediante su cobro, pero se distribuyen en fe--
cha posterior, lo cual permite financiar el capital de tra

bajo.

En lo gque concierne al plazo para cubfir el prés
tamo inicial, estd en funcidn de los fondos liberados, que
a su vez dependen del periodo de produccidn, wventa, cobro
y a los pagos de materiales, accionistas, fisco, reparto -

de utilidades a trabajadores y el porcentaje de utilidad.

Los tres primeros factores, disminuyen los fon--
dos obtenidos de las utilidades y por tanto aumentan el --
plazo de liquidacidn del préstamo, mientras gque las cuatro

restantes incrementan los recursos acortando el plazo de -
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pago del crédito.

c¢) Esquema con crecimiento en ingresos.

Anadiendo al esquema anterior un ritmo de creci-
miento constante en ingresos manteniendo las demés condi--
ciones iguales, se obtiene el comportamiento de entradas y

salidas de efectivo que se muestra en la figura 2.

Bajo esta situacidn se muestra el comportamiento
de los saldos de efectivo en la Figura 2.A de la misma p&a-
gina y deducimos que el efecto del crecimiento es dismi--
nuir los fondos provenientes de las utilidades, aumentando

el plazo para pagar el crédito.

Con fundamento en lo anterior, llegamos al razo-
namiento de que para este caso, el plazo de un financia---
miento dependeri de la pendiente que siga el crecimiento.
Cuando ésta fuera muy pronunciada, no se presentaria el --

punto de cruce N, de las curvas I y E, de la Figura 2.

d) Esguema con adgquisicidén de Activo Fijo.

En este caso, eliminaremos los supuestos de dque
la inversidn en activos fijos es minima, y el crecimiento
ilimitado, por circunscribirnos a la capacidad que tendré
la planta. Para ello planteamos una situacidn, en gue se

adquiere un terreno y una planta en el primer y tercer ano
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respectivamente. El proyecto inicia operaciones el cuarto
aho, el plazo de producir, vender y cobrar es de seis me--
ses y se cuenta con 25 millones de pesos, que se obtuvie--

ron de la emisidn de acciones y de préstamos a largo plazo.

Consideramos prudente recordar gque toda inver—---
sidén en activos fijos genera flujos de efectivo, cubriendo
tanto la inversidn original, como el beneficio de llevar--
los a cabo, y que incdluyen un periodo que comprenaen desde
su operacidn hasta estar disponibles para operar, el cual

generalmente es mayor de un afo.

En la figura 3, se muestra el comportamiento de
las entradas y salidas de efectivo. Se puede observar una
nueva variable que afecta las recuperaciones de los fondos
invertidos, esta proviene del plazo gque toma poner el pro-
yecto en operacidén. En la Figura 3 a dicha variable se le
denomina H. También sobresalen los puntos T y P, que mues

tran las necesidades mas importantes de efectivo al “inis~

ciarse el proyecto.

El comportamiento de los saldos de efectivo se -
analiza en la Figura 3.3, de ella se desprende gque "N" re-
presenta los recursos que se obtienen del proyecto, los —-
cuales estin compuestos de: Las recuperaciones del capital
invertido y de la utilidad de llevarse a cabo. La recupe-

racidn de capital se reconoce por la depreciacién, guedan-
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do a disposicidn de la empresa, y no son repartidas como -
utilidades, yva gque las partidas que formaron la deprecia—-
cidn tendrén dos finalidades: una amortizar el principal -
del préstamo obtenido, la otra la recuperacidn de los fon-
dos que aportan los accilionistas como Capital Social, y gque
estdn disponibles en la empresa para realizar nuevos pro--

yectos.

Por su parte, los fondos correspondientes a la -
utilidad sirven para el pago de intereses sobre el présta-
mo, y también para el pago del fisco y reparto de utilida-
des a los trabajadores y accionistas, c¢on la caracteristi-
ca de que existe un periodo desde que se generan estos fon
dos, hasta gue se pagan. Durante ese lapso, quedan a dis-
posicidn de la empresa, y se usan para €l financiamiento -

de capital en trabajo.

e) Conclusiones obtenidas del andlisis de esguemas.

Se puede observar en el desarrcllo del esquema -

el comportamiento de los faltantes de efectivo derivados

del capital en trabajo, son ocasionados por factores muy -
diferentes, a los gue condicionan el financiamiento de 1la

adquisicidn de activos fijos.

En los préstamos para financiar el capital en --

trabajo, los plazos de produccidn, venta y cobro, asi como
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el crecimiento en ingresos, guardan una relacidn directa -
con el tiempo en que se inicia la amortizacidn del princi-
pal e intereses, y con el periodo en el cual gueda cubier-
to dicho crédito. Al mismo tiempo existen varios factores
que actlian en relacidn inversa a los perfiodos mencionados,
siendo éstos: el plazo gue permite financiar el proveedor,
el retardo en el pago al fisco, reparto de utilidades a -~
trabajadores y a los accionistas, y el porcentaje de utili

dad en el precio de venta.

En lo referente al financiamiento de activos fi-
jos, el plazo de amortizacidn de los cré&ditos estd en fun-
cidn del tiempo en el cual se tenga capacidad de operacidn
del proyecto, y del comportamiento que sigan los flujos --

gue recuperan la inversidn.

Se debe aclarar gue aungque estos andlisis se hi-
cieron partiendo de una empresa que inicia sus operaciones
en situaciones aisladas, los comportamientos obtenidos son
perfectamente aplicables a una empresa en marcha, cuando -
cualgquiera de los factores descritos los modifica la compa
fila, o en el caso de incrementar su produccidn con una o -

varias lineas de productos.

La forma de determinar sus necesidades de finan-

ciar el canital en trabajo y activo fijo, se determinan me
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diante los presupuestos, especificamente con el de efecti-
vo, que refleja las condiciones econdmicas propias de la -

empresa.



CAPITULO II

TIPOS DE CREDITO BANCARIO

2.1.- INTRODUCCION.

Las necesidades de financiamiento nacieron con -
el hombre. En nuestro pais se tiene datos desde 1la cultu
ra azteca y la época de la conquista, en ambas situaciones
histbricas existen vestigios de que se "efectuaron impor--
tantes operaciones de crédito hasta la acuniaci®fn de moneda
regular hacia el ano de 1537". (12) 8Sin embargo, se desco
nocen la reglamentacidn de tales actividades y su forma de

operacidn.

El desarrollo de las Instituciones de Cré&dito du
rante el periodo colonial se debe al auge industrial, co--
mercial y agricola, tal hecho lo comprueba la configura---
cidn de una auténtica institucidn refaccionaria en el afio
de 1750, que tenia por objeto, aviar las minas de cual---

quier tipo de metal.

Si nosotros aplicamos la aseveracidn de gque '"no
hay efecto sin causa", el hecho descrito se debe a que - =

existia en esa época un florecimiento en las minas, Y que

(12) BAUCHE Garcia, Diego Mario. Operaciones Bancarias. --
Editorial Porrfia, S.A. México, D.F. 1967. p. 19.
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para su explotacidn adecuada se presentaron la necesidad -
de financiarse. Con base a este razonamiento, podemos ex-
plicar gue actualmente las instituciones de cré&dito de 1la
mds diversa naturaleza, se han multiplicado de modo extra-
ordinario, principalmente en los (Gltimos ahos, como conse-
cuencia del nivel de florecimiento de la actualidad, donde

el requerimiento de dinero es ilimitado.
2.2.- OPERACIONES DE LA BANCA.

La funcidn de la banca de depbsito y de las insti
tuciones financieras, es la de captar recursos del plblico
ahorrador, para canalizarlos en operaciones de cré&dito en

favor del pGblico demandante de recursos.

La diferencia entre los bancos de depbsito y de -
la banca de inversibn, consiste en que las operaciocones me-
diante las cuales la banca de depdsito obtiene fondos, son
de operaciones a la vista (cuenta de ahorros y de cheques),
por lo que su capacidad de préstamo es a corto o mediano -
plazo. En tanto gue la banca de capitales obtiene recur-—-
sos a largo.plazo, lo que permite tener capacidad de prés-—

tamo a corto,mediano y largo plazo.

Para que se logre lo anterior, se requieren dos -
aspectos: primero deberd existit confianza del pGblico en

las instituciones de crédito, para poner a su disposicidn
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los fondos ociosos; y segundo, las instituciones tendréan -
la confianza en las personas solicitantes del créditoc, pu-

diendo asi, transferirles los recursos requeridos.

2.3.— CONCEPTO DE CREDITO.

El concepto de crédito incluye dos aspectos, co-
mo atributo y como acto. El crédito de atributo consiste
en la reputacidn de solvencia de la persona, que sSea reco-
nocida en este hecho por terceros. El crédito como acto -
se entiende como la relacibn socioeconbdmica, por medio de
la cual unos permiten a otros el aprovechamiento temporal

de su riqueza.

En nuestro palis, el sistema bancario ha creado -
créditos para cubrir la necesidad de financiamiento en el
corto, mediano ¥y largo plazo, los cuales son regulados en
los articulos 10 y 26 de la Ley General de Instituciones -

de Crédito.
Para nuestros fines los hemos dividido en:

Créditos a corto plazo.

a) Préstamos directos.
b) Descuento.
c) Apertura de crédito simple o en cuenta

corriente.
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d) Carta de Crédito.

Créditos a medianoc y largo plazo.

a) Prendario.
b) Habilitacidn o avio.
¢) Refaccionario.

d) Hipotecario Industrial.

A continuacidn hacemos referencia a cada una de esta ope--

raciones.

2.4.- CREDITOS A CORTO PLAZO.

a) Préstamos Directos.

Consiste en la concesibdn de un préstamo en forma
directa a un sujeto contra la firma de un pagaré, se otor-
ga a clientes gue comprueben su capacidad econdmica y mo--
ral. Tambi&n se les conoce como préstamos en "blanco" o --

"quirografarios”.

El plazo maximo al que los pueden conceder los -
bancos de depdsito, es de 180 dias renovables una o més ve
ces, hasta un maximo de 360 dfas, a contar de 1la fecha de
otorgamiento (L.G.I.C. Y O.A. Art. 10 Fracc. III). Para fi
nancieras, la Ley establece un ano como plazo maximo, siem

pre que se cubra por lo menos la mitad de su importe.
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La garantia consiste en la firma de la persona -
gue recibe el cré&dito, o por la firma de un tercero conocl

do incorrectamente como "aval'.

Los intereses se cubren mensualmente por el acre
ditado ya sea anticipados o vencidos, dependiendo de su ne

gociacidn.

b) Descuento.

Es una operacidn de cré&dito, mediante la cual --
una institucidn crediticia adquiere en propiedad letras de
cambio o pagarés de cuyo valor nominal descuentan una suma
equivalente a los intereses que devengaran entre la fecha

en que se reciben y su vencimiento.

Este crédito es concedido en base a la linea de

crédito, que se haya autorizado.

Con respecto al plazo, la prictica tanto de las
instituciones financieras como los bancos de depbsito, es
la de aceptar documentos con vencimiento hasta 90 dias, --
aunque la legislacidn establezca para los bancos descontar
documentos hasta 180 dias renovables una o mas veces, pe-
ro sin exceder de 360 dias a contar de su fecha de otorga-
miento, (L.G.I.C. Y O.A. Art. 10 Fr. III) y para las finan

cieras no regula un plazo maximo.
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Las instituciones banacarias mencionadas, tienen
como norma aceptar preferentemente documentos de ventas a
crédito. La garantfa exigida es la propiedad del documen=-
to descontado, con accidn directa para hacerlos efectivo a
su vencimiento, con el aceptante o suscriptor y accidn cam

biaria en contra del descontatario y dem&s obligados del -

documento.

c)} Apertura de Crédito Simple y en Cuenta Corrien-

te.

Estos tipos de cré&dito se realizan mediante un -
contrato en el cual la institucidn de cré&dito se obliga a
poner una suma de dinero a disposicidn de un cliente, el -
uso de dicha suma debe hacerse de acuerdo a la obligacidn
contraida, quedando el acreditado obligado a restituir di-
cho crédito tanto en el cual la institucidn de crédito se
obliga a conceder una suma de dinero a disposicibn de un -
cliente, para que haga uso del mismo, de acuerdo a la obli
gacidén contraida, quedando el acreditado obligado a resti-
tuir dicho crédito junto con sus intereses, comisidn y de-

més gastos gque se pudieran presentar.

Existen dos tipos de apertura de cré&dito, la —--=

"simple" y en "cuenta corriente".

El préstamo de apertura de cré&dito simple, eg --
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aquel en el cual se estipula en el contrato, que el acredi
tado s6lo podri disponer en una ocasidn de los fondos gque

la institucidn ha puesto a su disposicidn, y no podra re--
disponer de las sumas gue abone a su adeudo antes de gque -

termine su obligacidn.

Por el contrario, la apertura de crédito en cuen
ta corriente, es aquella operacidn cual el acreditado po-
dr& hacer uso de los fondos concedidos por la institucidn,
una o mas veces, entendiendo por ello, que se puede dispo-
ner de las cantidades gue abone a su cuenta, antes de que

termine la obligacid®n del contrato.

En lo referente a plazo, en ambos tipos de crédi

to es igual al gque se aplica al préstamo directo.

La forma como se garantizan estos créditos, es -
con la firma de la persona acreditada, o por garantia real,
siendo &sta prendaria o hipotecaria a favor de la institu-
cidén, sobre bienes del acreditado o de terceros otorgantes

de garantia.

El pago de intereses para el "simple" se fija de
comn acuerdo de las partes, y en el de "cuenta corriente”,
se calculan sobre los saldos diarios gque resulten a cargo.

del acreditado, siendo pagaderos por meses vencidos.
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d) Carta de Crédito.

Es un instrumento expedido por una institucidn -
de crédito a cuenta de uno de sus clientes, autorizando a
un individuo © a una firma a girar contra dicha institu---
cidn o contra uno de sus corresponsales por cuenta del —---
cliente, bajo determinadas condiciones senaladas en el con

texto.

La préctica comln es que los clientes tanto loca
les como extranjeros, pidan a los bancos mexicanos para --
gue @&stos pagen a los vendedores de productos determinados
sumas de dinero, contra la entrega de documentos o titulos

gue amparen aquellos productos.

El art. 311 de la L.G.T.0.C. reglamenta que no -
se pueden expedir cartas de crédito al portador, sino a --

una persocna determinada, que no seran negociables.

Esta operacidn de financiamiento, tiene la carac
teristica de que el beneficiario de una carta de crédito -
dirigida por un banco mexicano y otro banco extranjero, en
cuentra mayores facilidades, ya gque el banco extranijero --

trata de ayudarlo como si fuera cliente propio.

2.5.- CREDITOS A MEDIANO Y LARGO PLAZO.

a) Prendarios.

Es la operacibn de crédito mediante la cual la -
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institucidn otorga al acreditado, un préstamo cuyo pado --
queda garantizado con la firma del deduor y la prenda so-
bre determinados bienes muebles enajenables. El acto que -
el prestatario (cliente) efectfia, consiste en la entrega -
de mercancfia o valores que sirve de garantia al pré&stamo,

a .esta operacidn se le conoce como "pignoracibn".

Existen diferentes bienes gque pueden formar la -
prenda. Como requisito fundamental deber& estar libre de -
todo gravamen. En la préctica bancaria las prendas mds usa

das son:

a) Productos agricolas, que generalmente se en--
tregan en Almacenes Generales de Depdsito, los cuales expi
den certificados de depdsito con los que se obtienen los -

préstamos.

b) Documentos Mercantiles, provenientes de finan
ciamientos de operaciones de compra~venta de mercancia en

abonos.

c) Productos terminados o materia prima, que si-

guen el mismo procedimiento de los productos agricolas.

d) Titulos-valores, ya sean acciones, bonos u --

obligaciones, entregados fisicamente.

Este crédito no tiene limite de plazo, pues se —
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establece de acuerdo al objeto de la operacidn y al riesgo

gue incorporen los bienes.

Los intereses son cubiertos al celebrarse la ope

racidn, o mensualmente, pueden ser anticipados o vencidos.

b) Préstamo de Habilitacidn o Avio.

Esta operacibén es una variante de la apertura de
crédito en cuenta corriente, porque opera tambié&n mediante
la celebracién de un contrato, pero con la catacterfistica
de que los fondos concedidos por la institucidn al acredi-
tante, deberan ser invertidos en la adquisicidn de mate=--
rias primas, materiales, pago de jornales, salarios y gas-
tos directos de explotacidn indispensables para los fines

de la empresa que represente. (L.T. Y O.C. Art. 321)

La garantia del crédito estard representada con
la materia prima y materiales adquiridos, asi también con
los frutos y productos o artefactos que se obtengan con -
el crédito, aunque éstos sean futuros o pendientes. (L.G.T.
Y O0.C. Art. 322) ademéds podrén pactarse garantias adiciona

les sobre los activos del negocio del acreditado.

Para este pré&stamo los plazos otorgados por la -
banca de depdsito, son a uno o dos anos (L.G.I.C. Art. 10

(Fracc. IV y V) v las financieras est&in facultadas para --
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concederlos hasta por tres anos (L.G.I.C. ART. 28 Fracc. -

VIiI).

El tipo de interé&s es muy variable e incluso pue
den abatirse considerablemente, ya que son susceptibles de
descuento en los diferentes fondos que al efecto tiene es-

tablecido el Gobierno Federal.

c) Refaccionario.

El cré&dito refaccionario es también un préstamo
condicionado, que opera bajo un contrato, en el que la Ins
titucidn de Crédito pone a disposicidn del acreditado, de-
terminada cantidad de dinero, quedando &sta obligado a in-
vertir su importe precisamente en la adquisicidén de aperos,
instrumentos, Gtiles de labranza, abonos, ganado o anima--
les de cria; en la realizacidn de plantaciones o cultivos
variables o permanentes, en apertura de tierra para culti-
vo; en la compra o instalaci®én de maguinaria y en la cons-
truccidn o realizacidn de obras materiales necesarias para
el fomento de la empresa del acreditado (L.G.T. ¥ 0.C. Art.

323).

Se garantizan simultdneamente o separadamente --—
con las fincas, construcciones, edificaciones, magquinarias,
aperos, instrumentos, muebles y Gtiles; ademds con los fru

tos y productos pendientes o ya obtenidos por la empresa -
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a cuyo fomento haya sido destinado el préstamo (L.G.T. ¥ -

0.C. Art. 332).

Seré&n sujetos a este crédito, finicamente perso-~-
nas fisicas, agrupaciones o sociedades cuya actividad esté
comprendida dentro de los sectores econdmicos relacionados

directamente con la produccidn.

En lo que concierne al plazo de este crédito, se
rd8 de cinco anos, tanto en los bancos de dep&sito como en

las financieras.

d) Hipotecario Industrial.

Por medio de este préstamo, la Institucibn Finan
ciera pone a disposicidén del acreditado determinada suma -
de dinero, la cual seri invertida en el fomento de opera--
ciones propias de la empresa, como inversiones en activo =
fijo, necesidades de capital en trabajo, consolidacidn de

pasivo vy otras.

La garantia comprende todos los elementos mate—-
riales, muebles o inmuebles afectos a la explotacidn, con-
siderados en su unidad, y ademés podr& comprender el dine-
ro en caja de la explotacidn corriente y los créditos a fa
vor de la empresa, nacidos directamente de las operaciones
del acreditado, tambi&n se podran negociar garantias adi-

cionales scobre bienes de terceros.
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La Ley General de Titulos y Operaciones de Crédi
to en su Art. 28 Fracc. VIII, establece gue el importe de

este préstamo nce excederia del 50% del valor en garantia.

El plazo ser& de quince anos, pero tratindose de
préstamos agricolas o ganaderos, no seri mayor de cinco --
aflos. Las amortizaciones seréan anuales, con periodos de --
gracia de un afo para préstamos agricolas y ganaderocs, y -

de dos anos para los industriales.

Este crédito deberi celebrarse bajo contrato en
el gue se estipulen las caracteristicas de las operaciones
y las garantias pactadas, y aclararse si se desea descon--
tarse en cualquiera de los fondos promocionales creados --—
por instituciones pfiblicas gue se describen en el siguien-

te capitulo.



CAPITULO IIX

FONDOS PUBLICOS DE FOMENTO

La administracidn pliblica federal, consciente de
gue para alcanzar un desarrollo equilibrado en la economia
del pais, es necesario impulsar regiones y sectores econd-
micos atrasados o marginados del progreso general, y tam=--
bién a concentraciones industriales, con el objeto de ele-
var su nivel competitivo que beneficie al consumidor nacio
nal y ademas estar en posibilidades de vender sus produc--
tos y servicios a mercadeos internacioconales. Por tal motivoe
desde 1952 se han creado diferentes fondos promocionales -
de fideicomisos contratados entre el Gobierno Federal, Na-

cional Financiera, S.A. y el Banco de México, S.A.

Las caracteristicas generales de estos fondos --
los cuales investigamos en cada una de las dependencias an

tes citadas son:

- Fomentar la mediana y pequefa industria.

- Complementar en forma temporal o parcial capi-
tal para industrias de nueva creacidn gue se -
consideren convenientes y necesarias.

- Promover industrias agropecuarias.
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- Desarrollar centros turisticos y promover los
existentes.

- Favorecer exportaciones de articulos manufactu
rados y servicios.

- Equipar, ampliar © modernizar empresas indus—-
triales y de servicio para substituir importa-
ciones.

- Elaborar estudios de preinversidn de proyectos
de grandes cualidades desde el punto de vista

de factibilidad econfmica y social.

Como se puede observar, el objeto de los fondos
estid enfocado al desarrollo y fomento de la agricultura, -
ganaderia, avicultura, viviendas, turismo e industria a --
cualgquier nivel, por medio de asistencia técnica, tasas de
interés preferenciales y canalizacifn de créditos hacia zo

nas de menor desarrollo econdmico.

Para fines de exposicidn hemos dividido los fon-

dos de acuerdo a la institucifén gue los administra.

En Fideicomiso en Nacional Financiera, S5.A.
a) Fondos Mixtos Revolventes para estudios de Preinver
sidn.
b) Fondo de Garantia y Fomento de la Industria Me---

diana y Pequena.
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¢) Fondo de Garantia v Fomento del Turismo.

d) Fondo de Fomento Industrial.

En Fideicomiso en el Banco de Mé&xico, S.A.

a) Fondo de Garantia y Fomento para la Agricultura,
Ganaderia y Avicultura.

b) Fondo de Garantia y apoyo a los créditos de la Vi-
vienda.

c) Fondo de Operacidn y Descuento Bancario de la Vi--
vienda.

d) Fondo para el Fomento de las Exportaciones de Pro-
ductos Manufacturados.

e) Fondo de Equipamiento Industrial.
3.2.— FONDOS EN FIDEICOMISO DE NACIONAL FINANCIERA.

a) Fondos Mixtos Revolventes para estudios de —-

Preinversidn.

Este fondo ha sido creado como un instrumento me
diante el cual el Gobierno estatal, en unidn con particula
res y organismos gubernamentales federales, facilita en --
forma adecuada el establecimiento o0 expansidn de la indus-

tria en sus entidades respectivas.

Su funcidn especifica es identificar, promover y

elaborar provectos industriales y realizar los estudios de



38

preinversibn para fomentar la pequena y mediana industria
en cada entidad federativa, definiendo también las necesi-
dades de inversidn plblica que faciliten el mejoramiento -

del nivel de wvida.

Aungue los fondos dan preferencia a los ejidata-
rios y pequenos propietarios, cualquier persona con inicia
tiva puede utilizar los servicios que proporcionan ain ---

siendo propietaric de una industria.

Los interesados en utilizarlos presentan su pro-
yecto o proponen su idea. Los especilistas en este organis

mo las estudian y dictaminan sobre su viabilidad.

En caso de que el proyecto se apruebe, se presen
ta y promueve ante los inversionistas locales, a fin de que
participen en el Capital Social del proyecto, y lo canali-
zan a las instituciones plblicas o privadas de crédito, pa
ra gque lo descuenten en algunos de los fondos en gue el --

proyecto se encuentre clasificado.

La aportacidn que se recibe de Nacional Financie

ra, es en especie, consiste en:

1) Asesoria técnica permanente en investigacidn, pro-
mocidn y financiamiento de proyectos de inversidn.

2) Asesoria técnica eventual, por personal especiali-
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zado que manejan, asesorias externas, material de
estudios, investigaciones y archivos bibliogr&afi--

cos de la institucidn.

Los estudios de preinversidn, se pagan cuando —-
las empresas creadas entran en operacibn, o por acuerdo de

las partes, con objeto de no elevar los costos iniciales -

de la empresa.

b) Fondo de Garantia y Fomento de la Industria -

Mediana y Peguehna.

La finalidad de este fondo es cubrir las necesi-
dades de financiamiento de los pequenos y medianos indus—--
triales, y prestan asesoria técnica en los aspectos de pro

duccibn, organizacién y finanzas.

Quedan comprendidos en la clasificacidn de media
nos y pequehios industriales, aquellos cuyo capital conta--
ble no exceda de $25,000.000.00 ni sea inferior a 44*97*43
$300,000.00 en lo gue ' Sse refiere a zonas de concentracidn
industrial, no consideradas, el fondo estd autorizado para
otorgar créditos a agquellas cuyo capital contable sea por

lo menos de $25,000.00 (*).

(*) Para efecto de este fondo, se hace referencia a un De~--
creto Presidencial publicado en el Diario Oficial de -
la Federacidn del 20 de Julio de 1972, el cual divide
al pais en tres zonas, tomando como base el grado de -
industrializacidn gue hay en ellos.
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El fondo canaliza el crédito preferentemente ha-
cia las zonas de menor concentracién industrial en dos for

mas:

- Aplicando tasas de menor interés.

- Exigiendo menor capital contable.

Este organismo realiza diversas operaciones y -
actividades, sin embargo, la mas comin, es la que efectia
con Instituciones de Cré&dito Privadas, gue consiste en el
descuento de titulos de crédito emitidos por industriales
medianos y pequenos, derivados de contratos de Habilita---
cidén o Avio, Refaccionarios y con garantia hipotecaria o -

fiduciaria.
Otras operaciones que realiza son:

- Garantizar a las instituciones el pago de crédito -
gue otorgan a las industrias en cuestidn.

- Garantizar la amortizacifn y pago de intereses de -
obligaciones, gque emitan estas industrias, con in--
tervencidn de instituciones de crédito, en las que
aparezca como representante comin.

- Conceder lineas de crédito de caré&cter general a --
las instituciones crediticias, nacionales o priva--

das para el posterior otorgamiento de cré&ditos.
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- Disehar proyectos de inversidn que posteriormente -
sean susceptibles de ser financiados por institucio

nes crediticias.
- Promover, dentro de las condiciones gue senala el -
fideicomitente, la realizacidn de programas crediti

cios especiales en beneficio de este tipo de indus-

tria.

Los limites de monto y plazo para descontar créditos

de fondo son:

Monto Amortizacidn
a) Habilitacidn o Avio $ 2.500,000.00 3 anos
b) Refaccionario 3.500,000.00 io0 "
c) Hipotecario Industrial 6.000,000.00 i0 "

Las tasas de interés ser&n cobradas en forma men
sual, trimestral o semestral, sobre saldos insolutos esta-

blecidos de la siguiente manera.

Para empresas ubicadas en zonas de concentracidn
serida del 11%, en las localizadas en zonas de mediana con--

centracidn 10%, y para las zonas de promocidn industrial -

9%.

c} Fondo de Garantia y Fomento del Turismo

La creacidn de este fondo tiene por objeto el fi
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nanciamiento para estudio y desarrcllo de nuevos centros -
turisticos, el fomento de los existentes, el estimulo de -
la afluencia turistica nacional o actividades relacionadas
con ellas, tratando preferencialmente a aquellos que deman

dan una atencidn o impulso perentorio.

Podra&n hacer uso de este fondo todas aquellas --
personas fisicas o morales que se dediquen a la industria
turistica y actividades conexas; concretamente las que ---

construyan hoteles y moteles.

La operacidn mas com@in, es la que realiza con --
las instituciones de crédito, gque consiste en el descuento
de titulos provenientes de créditos de empresas dedicadas

a este ramo. Sin embargo otras actividades son:

-~ Garantizar a las instituciones de cré&dito privadas,
los créditos que se otorgan con los fines sefialados
anteriormente.

- Garantizar la amortizacidn y pago de intereses de -
obligaciones o valores que emitan empresas dedica--
das a las actividades turisticas con intervencidn -
de instituciones de crédito.

-~ Suscribir transitoriamente acciones de sociedades -
dedicadas a actividades del turismo cuando a juicio

de fondo puedan proceder.
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Adquirir obligaciones y valores de diversa natura--
leza que para el fomento del turismo sean emitidas

por instituciones de crédito privadas y por perso--
na fisica o moral.

Abrir créditos u otrogar préstamos a Instituciones
de Crédito Privados, para que éstas a su vez lo ---
otorguen a personas dedicadas al turismo.

Emitir certificados de participacidn.

Aprobar y garantizar los valores o créditos interna
cionales dedicados a la adquisicidn de equipo para

el fomento del turismo.

Con respecto a las operaciones citadas, el fondo

tiene las siguientes limitaciones.

a)

b)

c)

En garantia de cré&ditos refaccionarios de habilita
cidn o avio o hipotecarios a favor de una misma -~
persona hasta por la cantidad de $1.000,000.00, --
sin gue pueda exceder la garantfa del 50% de la --
suerte del principal del crédito otorgado.

En garantia de la amortizacidn e intereses de obli
gaciones y valores hasta por $5.000,000.00.

En suscripciones transitorias de acciones hasta --

por $5.000,000.00
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d) En descuento de crédito refaccionario a cargo de -

una misma empresa turistica hasta por $1.500,000.00.

El tipo de interés que hasta el momento opera en

cualquier regidn es del 11%.

d) Fondo de Fomento Industrial.

Este fondo se destina a promover la creacidn de
nueva capacidad productiva industrial, o a la ampliacidn o
mejoramiento de la existente por medio de aportaciones tem
porales de capital social, representados por acciones comu
nes o preferentes, en preparacidn no mayor del 33% de la -
totalidad, y alentari y apoyara principalmente el desarro-
llo de industrias que por su tamano no cuentan con medios

econdmicos y técnicas para lograrlos.

El fondo darid preferencia a aquellas empresas --
que constribuyan a generar mayor empleo, a utilizar mejor
e incluso a favorecer y desarrocllar los recursos naturales
de la regidn, a complementar o integrar actividades econd-
micas existentes, a solucionar problemas presentes y futu-
ros del medio ambiente humano, y en forma especial la des-
centralizacidn de la produccidn, y la creacibdn de oportuni

dades de exportar manufacturas.

Al participar el fondo como accionista, se toman

precauciones y se val@a la capacidad de la gerencia, la ad



45

guisicidn de maquinaria, la viabilidad de los productos --

que se fabricaran, etc.
Las operaciones de este fondo son:

Garantizar en forma temporal y parcial las com—-—
pras de las inversiones que hagan en el capital social de
empresas gue necesitan apoyo; las instituciones privadas -

de crédito, asi como la participacidn de particulares.

Motivard la incorporacidn a las empresas gque es-
t4d financiando con el caricter de socios té&€cnicos gue ne-
cesite la misma, ©O personas que por sus relaciones institu
cionales, profesionales o comerciales puedan serle benefi-

closas.

Las solicitudes de los industriales después de -
revenir todos los requisitos, ir&én acomparnadas de su res-—-
pectivo estudio de preinversidn que le proporcionan a los
fondos mixtos, pero existiridn casos gue por incosteabilidad
de un estudio exhaustivo, el comité t&cnico de este orga--
nismo acepta opiniones calificadas que desmuestren la via-

bilidad del proyecto.

Como se puede ver, este fondo actlia como un socio

transitorio, ya que una vez hecho el estudio y que conside
re favorable, adquiere parte de las acciones, y en el mo--

mento que a juicio del Comité& Técnico sea conveniente se -
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venden. El criterio gue generalmente se usa, es el de ven-
derlas cuando su valor de mercado es superior al nominal,

como consecuencia de gque la empresa opere con utilidad.

3.3.- FONDOS EN FIDEICOMISO DEL BANCO DE MEXICO.

a) Fondo de Garantia y Fomento para la Agricultu-

ra, Ganaderia y Avicultura.

Con objeto de atender las necesidades de agricul
tores, ganaderos y avicultores, el Banco de Mé&xico se ha -
constituido en fiudiciario en tres fondos provenientes, =--
del Gobiernc Federal, Banco Interamericano de Desarrollo -
(BID) y del Banco Internacional de Reconstruccidn y Fomen-
to (B.I.R.F.) teniendo cada uno de ellos su propia regla=--

mentacidn.

Los fondos mencionados tienen por objeto comin,
el fomento de las actividades agropecuarias a efecto de in
crementar la produccidn de articulos bisicos o de exporta-
cidn que apruebe el comité& técnico, canalizando recursos -
internos y del exterior hacia la agricultura y la ganade--
ria, mediante el otorgamiento de préstamos tanto a la pro-
duccidn como a la industrializacidn de productos agropecua

rios.

1.- Operaciones del Fondo de Garantia y Fomento

para la Agricultura, Ganaderfa y Avicultura.
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Para el mejor aprovechamiento de los recursos se

nalados, se tomarid en cuenta lo siguiente:

Que los créditos sean otorgados a productores =--
agropecuarios para incrementar su explotacidn, ya sea con
créditos de Habilitacidn o Avio (para capital en trabajo)
o créditos refaccionarios (para activos fijos). Especial--
mente se aceptard que estos filtimos destinen un 25% del im
porte del crédito al pago de pasivo cuya antiguedad no sea

mayor de seis meses.

Los créditos individuales de Habilitacidén o Avio
se podran conceder hasta por $150,000.00 traté&ndose de la
agricultura, y hasta por $500,000.00 traténdose de la gana

deria.

Los créditos refaccionarios podr&n concederse a
la agricultura hasta por un monto de $200,000.00 y hasta -

por $500,000.00 a la ganaderia.

En créditos mixtos de Habilitacién y Refacciona-
rio el Limite Méximo serd de $250,000.00 para la agricultu

ra y de $500,000.00 para la ganaderia.

Las amortizaciones se negociarin de acuerdo a 1la
recuperacidn de la inversidn a la que se destinen los cré&-

ditos.
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El tipo de interé&s a cargo del beneficiario serd
del 10% anual en los cré&ditos refaccionarios y del 12% en

los de Habilitacidn.

IT.- Operaciones del Fondo con recursos del Ban-

co Interamericano de Desarrollo.

Con los recursos de este Fondo se pueden conce--
der créditos refaccionarios hasta por $150,000.00 previa =-
evaluacidn del Fondo del Banco de México, S.A. Los crédi-
tos producen un interés del 7% a pequencs y medianos agri-

cultores y ganaderos, siempre y cuando sean sujetos de cré

dito, para ello se requiere:

a) Ser productor agropecuario y gue sus principales -
ingresos provengan de actividades agropecuarias y
gue viva de su explotacidn.

b) Que su activo total no sea superior a $500,000.00.

¢) Ser peguenos propietario de acuerde con el Cédigo
Agrario.

d) Que sus ingresos netos de operacidn no sean supe--
riores a $100,000.00 anuales considerando todas sus

actividades.

ITIT.- Operaciones del Fondo de Recursos del Ban-

co Internacional de Reconstruccidn y Fomento.

Son sujetos de crédito para operar con este fon-
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do todas los productores agropecuarios, con el (Gnico requi
sito de que su principal actividad sea la produccidn o la

industrializacidn de productos agropecuarios.

Solo se opera con créditos refaccionarios, ¥y no
existe limite sobre el importe que se otorgue al produc—--
tor. En todos los casos serd necesario la valuacidn pre--
via del fondo de garantia del Banco de México. Sin embargo
cuando los créditos excedan de $1.500,000.00 deberin ser -
presentados a consideracidn del Comité&€ Té&cnico del Fondo ~
Especial para financiamientos agropecuarios, y si son mayo
res de $2.500,000.00 se requiere ademés, la aprobacidédn del
Banco Internacional de Reconstruccidn y Fomento. La (Gnica
limitacidn es que los recursos no se destinen a pagos de -

pasivo.

Las tasas maximas de interés son:
Hasta $250,000.00 del 10% anual.
De 8250,000.00 a $1.500,000.00 el 10.5% anual.

De $1.500,000.00 en adelante el 11% anual.

b) Fondo de Garantia y Apoyo a los Créditos para

la Vivienda. (FOGA)

Tiene por objeto apoyar a las instituciones de -
crédito hipotecarias o a cualquier otra facultada para ope

rar dentro de este organismo, en la recuperacidén de los fi
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nanciamientos relacionados con operaciones de la vivienda

de interés social.

El apoyo a que nos referimos, s6lo podr& otorgar

se en los créditos que re@inan los siguientes requisitos.

a) Que el crédito se destine a la adquisicién o
construccidn de viviendas de interés social, cuyo valor --
por unidad no exceda de $55,000.00 incluyendo el valor del
terreno. En los centros urbanos gque se localicen en una fa
ja de 100 kildmetros a lo largo de nuestra frontera con Es
tados Unidos, el valor podra ser hasta de $66,000.00 y en
caso de encontrarse en el area del Valle de Mé&xico, el Es-
tado de Baja California y Ciudad Juarez, Chih. dicho wvalor

podra ascender hasta $80,000.00.

El plazo de amortizacidn sera no menor de diez -

anos, y los intereses menores al 9% para cualquier regibn.

La garantia de estos cré&ditos es el inmueble. -
En caso de incumplimiento del dedudor, se venderi la pro--
piedad y del importe recuperado se deduciari el monto to-=-

tal del préstamo, intereses y demd3s gastos ocasionados.

Este fondeo trabaja en combinacidn con el de Ope-
raciones y Descuentos Bancarios de la Vivienda que expone-

mos a continuacidn.
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¢) Fondo de Operacidn y Descuento Bancario de la

Vivienda.

Los créditos que ofrece este fondo se otorgan a
cualquier persona cuyos ingresos no excedan de $3,000.00 -
mensuales, con el fin de destinarlo a la construccidn o --
compra de una casa-habitacidn, siempre y cuando su monto -

total no exceda de $55,000.00, incluyendo el terreno.

El importe del crédito, es hasta el 80% del va--
lor del inmueble. La tasa de interés, no deberd ser mayor
del 9% sobre saldos insolutos. El plazc de diez a quince -

anos. La amortizacidn se hace mediante pagos mensuales.

En la actualidad, este fondo ha perdide importan
cia, igual gue el F.0.G.A. a causa de la reciente creacidn
del Instituto del Fondo Nacional de la Vivienda para los -
trabajadores (INFONAVIT), pero se espera que puedan opera-

ciones de este fondo utilizarse en forma complementaria.

d) Fondo para el Fomento de las Exportaciones de

Productos Manufacutrados.

Este fondo se ha constituido, principalmente con
el producto de un impuesto del 10% ad-valorem, que grava la
importacidn de ciertos productos considerados como de lujo

O no necesarios.
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Tiene por objeto:

- Colocar al exportador mexicano de articulos manufac
turados y de servicios, en posibilidad de competir
con exportadores de otros paises, por cuanto se re-
fiere al financiamiento de operaciones.

- Proteger al exportador de mercancias y servicios =--
contra ciertos riesgos a gue est@n expuestos los —-—
créditos derivados de su exportacidn.

- Apovar ciertas ventas en el mercado doméstico de 1la
industria mexicana, Fabricante de equipos e linstala
ciones que se hubieren realizado en competencia con
proveedores extranjeros.

- Proporcionar cierto tipo de ayuda a los exportado—-
res y a los proveedores nacionales de equipos e 1ins
talaciones, los cuales deberdn ser aprobados por la

Secretaria de Hacienda y Cré&dito Pablico.
Los créditos que otorga se destinarén:

a) Refinanciamiento de la produccidn y/o existencias
de bienes que se destinen a la venta al exterior.

b) Refinanciamiento de la prestacidn de servicios al
extranjero.

c) Redescuento de documentos correspondientes a ven-—-

tas a plazos al extranjero.



d) Otorgamiento de garantias para proteger a los ex--
portadores o a las Institucicnes de Crédito contra
ciertos riesgos a que estdn expuestos los cré&ditos
derivados de exportaciones.

e) Apoyo financiero para la produccidn de equipos e -
instalaciones cuando su venta en el mercado nacio-
nal sustituya importaciones de bienes semejantes -
de procedencia extranjera.

f) Apoyo financiero a las operaciones de compra-venta
en el mercado doméstico, de 1la industria mexicana,
fabricante de equipos e instalaciones que se hubie
ren realizado en competencia con proveedores del -

exXxtranjero.

Todas estas operaciones se pueden efectuar inde-

pendientemente unas de otras.

Para obtener el apoyo de fondo, son requisitos -
fundamentales, gque al tratarse de la produccidn o existen-
cia de bienes destinados a la exportacidn, o de ventas a -
plazos al exterior de dichos bienes, que é&stos sean manu—--
facturados y de fabricacidn mexicana, consider&ndose que -
por lo menos el 50% de su costo directo, estd constituido
por insumos de origen nacional. 8i se trata de un servicio
en el extranjero, que se preste por una empresa mexicana,

Y que su pago represente un ingreso de divisas para México.
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Las tasa de interés guardan el siguiente compor-

tamiento:

1} Para financiamiento de Ventas a Plazos al ex-

terior.
PLAZQOS CON RESPONSABILIDAD SIN RESPONSABE

DEL EXPORTADOR LIDAD DEL EX--

PORTADOS.
Hasta un ano 6% 7.5% anual
De mas de un ano 7% 8.5% v
o dos.
8% 10.0% "

De mis de dos
afios.

2) Para financiamiento a la produccidn o existen

cias la tasa maxima aplicable es del 8%, incluyendo comi--

siones.

3) Para operaciones de Garantia de Cré&dito y de
apoyo a la sustitucién de Importaciones de equipos e insta
laciones, en este tipo de operaciones, las tasas mdximas -
aplicadas se determinar&@n para cada solicitud, previa con-

sulta al Fondo, ya que se toma en cuenta el pais al gue se

exporta y el plazo de crédito.

Los plazos usuales son los siguientes:

a) Para materias primas y productos semi-elabora

dos se venden a un plazo maximo de 3 meses, y ocasionalmen

te a un plazo no mayor de 6 meses.
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b) Los articulos destinados al consumo final se
venden a 6 meses, exceptuando los de consumo duradero, gue

pueden llegar a 12 meses.

¢) La maguinaria y herramientas se venden a un -~

plazo gue no exceda su vida econdmica.

e) Fondo de Equipamiento Industrial.

Este fondo es de creacidn mls reciente, y tiene
como finalidad financiera la instalacidn, ampliacifén y mo-
dernizacidn de empresas econdSmicamente competitivas, que -
en base al mercado nacional, puedan producir productos gque
compitan en el exterior; y gque sustituyan importaciones en

forma eficiente, en lo que se refiere a calidad y precio.

La forma como proporciona su apoyo financiero es
te fondo, es mediante el otorgamiento de créditos destina-
dos, a la adquisicidn de equipo y pago de instalaciones Yy
edificios de las plantas industriales destinadas a los ob-
jetivos mencionados en el p&rrafo anterior, y a la formula
cidén de estudidn de factibilidad técnica y econbdmica de -
provectos que pueden ser apoyados con cargo a los recursos

del fondo.

Ambos financiamientos se otorgan a través de las
instituciones de crédito que operen en el pais, quienes -

proporcionan una pegquena parte de los recursos destinados
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a los activos fijos: a la formulacidn de estudios, y el ca

pital de trabajo gue reguieren las personas interesadas.

Los porcentajes de participacidn de cada elemento

para cualquiera de los casos se distribuyen en la siguien-

te manera:

a) Para nuevos proyectos, los activos serdn financia-

dos:

EMPresariO eecevsersssesassncecsaos 25%

Intermediario financiera mas ca-—

pital en trabajo requerido ..... 10%
FONEI ---------- » o ° 8 & & LI N B B B I - 65%_
1002

b) Para modernizacidn o ampliaciones:

EMPTLESETIOS o v o e o e e e s s i e e e s 20%

Intermediario mé&s capital en tra

bajo requeridO c.ceccesceacessss 7 8%
FONEI ..¢.ove.n e e W SRR % 72%
100%

c) Para estudios.
EMpresarioSeceee ... SR E RS w R 15%

Intermediario més capital en tra

bajo regquerido ....... cae e 5%
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El monto mfnimo de cada uno de los financiamien-—

tos serd de $3.500,000 y su limite méximo de $37.500,000.00.
El plazo maximo a que se puede facilitar los recursos, es

de trece anos, incluyendo en dicho lapso un perfodo de gra

cia de tres anos.

La tasa de interés gque pagarédn los interesados -

seria del 11% anual.

Las operaciones de este fondo, tendrén como re--
sultado un beneficio en la balanza de pagos, un incremento
de nuevos empleos, mejorar la calidad de la produccién pa-
ra beneficio del consumidor y en forma general, modernizan

la industria establecida.



CAPITULO IV

NEGOCIACIONES DEL CREDITO

El material de este capitulo se integrd con va--
rios contratos de diferentes tipos de cré&dito gque propor--
ciond el Registro Piblico de la Propiedad y del Comercio,

Yy entrevistas con ejecutivos de Instituciones Financieras.

Queremos enfatizar lo que se menciond en el capi
tulo primero, al senalar que al determinarse el plazo de -
produccidn, venta y cobro, crecimiento en ingresos, plazos
para liquidar a los proveedores, accionistas, fisco y re--
parto de utilidades, gueda condicionada la necesidad de --
efectivo, el plazo en gque se pague el préstamo, y el perio

do de gracia.

Por ello, una vez que se ha determinado el monto
Yy plazo del requerimiento de efectivo, se acude a una ins-
titucidn crediticia, en donde se negocian los tipos de --
crédito, su monto, garantias, reciprocidad, tasa de inte--
rés, restricciones, periodo de gracia y tipo de moneda a =
contratar. Al acuerdo final quedard asentado en un contra
to, que debe cumplir con una serie de formalidades legales,
siendo las m&s notables gque sea celebrado ante Notario PG-

blico, si se trata de préstamos de Habilitacidén o Avio, Re
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faccionarios, Hiptecarios y Prendarios, ya que éste verifi
ca ante el Registro Pidblico de la Propiedad la situacidn -
gue guardan los bienes inmuebles dados en garantia, asi --
como la capacidad juridica de ios contratantes, el objeto

y demas elementos del contrato.

4.1.- FACTORES SUSCEPTIBLES A NEGOCIACION EN LOS CONTRATOS

DE CREDITO.

a) Tipo de Crédito.

El tipo de crédito a solicitar, puede ser deter-
minado por la institucidn o por el particular. El primer -
caso se presenta cuando el cliente desconoce los diversos
tipos de préstamos'que pueden satisfacer sus necesidades,
asi por ejemplco, un cliente gue desee adgquirir magquinaria,
va a solicita un préstamo directo, porgue ignora que exis-—
te el crédito refaccionario, que se adapta mejor: a su ne-
cesidad vy es mas barato. Por el contrario, cuando el soli-
citante conoce la réglamentacién, el decide el cré&dito, ¥y
el papel de la institucidn para este caso, es comprobar --

que refina los requisitos legales.

El criterio de seleccidn de préstamos estd en --
funcién de su destino, y de los bienes muebles o inmuebles
que puedan garantizarlo. Cabe hacer notar gque en cré&ditos

de destino semejante, las tasas de interés son iguales, --
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por lo gque el Banco no tiene ninguna preferencia en otor—--

gar un tipo de cré&dito u otro.
b) El1 monto.

Este elemento, aln cuando ya esti determinado --
por el solicitante, queda sujeto a negociacidn, pues se en
cuentra intimamente relacionado con la capacidad de pago -
y las garantias ofrecidas. Para su obtencidn se puede pre-
sentar los siguientes dos casos, en uno el monto deseado -
puede cubrirse con un mismo crédito y las garantias ofreci

das son satisfactorias.

Otro aparece cuando un mismo crédito no satisfa-
ce el monto, pero existe la posibilidad de contratar otros
tipos de crédito, con ello gquedando el monto cubierto con
dos o mas créditos. Por ejemplo: una empresa necesita fi--
nanciamiento para la adgquisicidn de nueva maguinaria y su
necesidad de efectivo es en forma parcial, ya dque el tiempo
de compra hasta la instalacidn tiene un periodo de ocho me
ses. En este caso es prudente que la compania no le sugiera
la totalidad del monto bajo un s6lo tipo de crédito, pues
empezaria pagando intereses de dinero dque no utiliza, por
lo tanto, lo mas adecuado es conseguir un cré&dito a corto
pPlazo para los pagos iniciales de regular cuantia y un cré

dito refaccionario, en la adguisicidén del activo, y que con
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la utilizacidén de éste se pague las amortizaciones del -~-—-

préstamo.

También se puede presentar el caso de que la em-
presa solicitante no cubra el reguisito de las garantias,
pero gue tenga capacidad de pago. Bajo esta situacidn si -
la Institucidn se interesa en el cliente, realizard un ana
lisis para comprobar la facticidad del proyecto, y si es =
satisfactorio, estari dispuesta a conceder el monto reque-
rido, pero exigiendo mas restricciones en su contratacidn
gue en una situacidn normal, es decir, interviniendo la --
institucién en forma muy directa sobre la empresa en lo re
ferente a la garantia y operaciones de la empresa acredita

da.

¢) Garantfas.

La finalidad de las garantias es cubrir la even-—
tualidad de que el préstamo no pueda pagarse en la forma -
convenida, asi se disminuye el riesgo que corre la institu
cidn de crédito, bajo esta hipdtesis el Banco en alguna --
forma debe asegurar la recuperacibn de la cantidad presta-
da. La razdn de las garantias se debe a que los fondos ---
prestados provienen de terceras personas, (depositantes o
inversionistas) y ademds la institucidn debera permanecer
siempre en condiciones para seguir otorgando cré&ditos, (Pa-

lanqueo Financiero).
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Si es cierto que la exigencia de este factor es
necesaria, también lo es la posibilidad de que la recupera
cidn del crédito se demore. Esto es reducido considerable-
mente por medio de una valuacidn cuidadosa del sujeto a =-
guien se presta, y de la rentabilidad del proyecto al cual
seran asignados los recursos. Con ello se nota que la men-
talidad del bangquero no estid enfocada a tratar de adgquirir
la propiedad de las garantias, pues en el caso de hacerlo
actuaria de mala fe y sus objetivos serfan diferentes de -

los reglamentados en su ordenamiento legal.

Los limites minimos de garantia los establece la
Legislacidn Bancaria y se mencionaron en el capitulo segun

do al tratar los diversos tipos de crédito.

Las garantias cobran especial relevancia en los
préstamos a Largo Plazo, dado que sus montos de &stos lle-~
gan a ser considerables y es mas diffcil calcular el ries-
go, por lo cual los garantias deberén estar representadas
en unidades totales, es decir, evitar que al dividir di---

chas totalidades pierdan el valor econdmico gque poseen.

Es conveniente mencionar que cuando la institu--
cidn crediticia tiene elementos de juicio para suponer la
posibilidad de que el crédito serd cubierto en el plazo es

tipulado, libera parcialmente el gravamen gque tiene sobre
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la unidad econdmica, (suponiendo que puedan dividirse) de-

jando ésta en condiciones de contratar nuevos préstamos.

d) Avales.

Aunque éste es un tipo de garantia, lo tratamos
en forma separada por ser muy usado en el caso en gque la -
empresa presenta un rendimiento minimo en su inversibn y -
se considera desequilibrada su estructura de capital (rela
cidn de pasivo a capital), por lo tanto la institucifn cre
diticia pide como garantia adicional un aval, que puede --
ser cualquier persona que refina los requisitos, normalmen-
te es el propietario de la empresa © cualguier miembros de

su Consejo de Administracidn.

Este requisito adicional tiene la caracteristica
de cancelarse automiaticamente cuando la empresa ha saneado
su estructura de capital y su rendimiento llega a ser sa--

tisfactoria.

e) Reciprocidades.

Se entiende por reciprocidad a la existencia por
parte del Banco de mantener un saldo minimo, bien sea en -
efectivo (cuenta corriente) o en inversiones de titulos-va
lores (bonos), siendo este requisito exclusiveo de los Ban-~

cos de depbsito.
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La reciprocidad es negociable en funcibén de la -
relacidn que guarda el Banco con el cliente, asi como la -
oferta y la demanda de dineroc. Con respecto a la filtima -
se puede decir que cuando existe escasez en el mercado de
dinero, el banco exige alta reciprocidad y tiene la oportu
nidad de seleccionar los clientes y las condiciones mas fa
vorables para &l1. Por el contrario, al existir agundancia
de dinero, el Banco cede a las condiciones citadas con ob-
jeto de atraer clientes y disminuye las reciprocidad. En -
esta circunstancia no es conveniente para el banco que las
cantidades prestadas sean pagadas antes de su vencimiento,
pues en caso de hacerlo, el cliente se le cobra un porcen-

taje estipulado en el contrato.

f) Tasa de Interés.

Se define ordinariamente la tasa de interé&s como
la cantidad a pagar (expresada en porcentaje), por el uso
del dinero tomado en préstamo. Esta puede ser "nominal" o
"real"; la primera es la sujeta a negociacibn, sin embargo,

la que representa el costo en que se incurre es la "real".

La tasa real se encuentra determinada por los si
guientes elementos: La tasa nominal, el hecho que los inte
reses sean pagados por anticipado o conforme el principal

se va amortizando; los gastos para la obtencidn del présta



65

—

me ¥ la reciprocidad exigida que contempla dos asepctos:

su monto, y el que se estid en efectivo o titulos-valor.

De esta manera la tasa real se obtiene de la di-

visidn del interé&s entre la cantidad recibida como présta-

mo:

m 1 = Interés
fag reas = Cantidad recibida.

Veamos cdmo afectan los elementosya enumerados -

en la determinacitn de la tasa real.

El interé&s (numerador) se obtiene por el produc-
to de tres factores; la tasa nominal, el pré&stamo y el pla

z0, Y Se puede reducir a la siguiente f&rmula:

Interés = Préstamo x tiempo x tasa.

Asi para un préstamo de $100,000.00 al 15% en un

ano, el interés sera de $15,000.00.

El1 pago de intereses por anticipado y los gastos
para la obtencidn del cré&dito por cuenta del acreditado, -

disminuyen la cantidad recibida, incrementando la tasa --

real.

A continuacidn lo podemos apreciar:
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En un préstamo de $100,000.00 al 10% anual.

10,000

30,000 1.1

Tasa real =

Este ejemplo demuestra que el verdadero costo =--
del préstamo no es del 10% anual de interés, sino de 11.1%.
El mismo efecto se presenta al pactarse la reciprocidad en
efectivo, cuando el solicitante no maneja cuenta de cheques
o ahorros en el Banco otorgante del crédito. Por el contra
rio, si el solicitante independientemente de gestionar un
préstamo, mantiene en el Banco una cuenta de cheques para
su uso, la reciprocidad que le exiden ho le representard -
costo alguno, siempre que su saldo promedio en cuenta sea

igual o superior a lo exigido.

El Gltimo caso por analizar es cuando se pacta -
la reciprocidad con bonos,,los cuales implican una disminu
cién en el numerador, al restar del interé&s del préstamo
el producto de la reciprocidad por la tasa de interé&s que
devengan los titulos-valores, supongamos un cré&dito de -—-
$1.000,000.00 al 15% con una reciprocidad exigida de ~~---—
$300,000.00 en bonos financieros de un rendimiento neto de
7.25% el costo seria:

150,000 - 21,750

Tasa real = - 700,000 = 18.32%
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El comportamiento de la tasa real, deberd ser --
comprendido por la persona encargada de contratar el prés-
tamo a hombre de la empresa, porque las diferentes opcio—--
nes que ofrezca el Banco deberan ser reducidas a un factor

comn (tasa real) para poder ser comarables.

En lo que se refiere a las instituciones finan--
cieras se conocen tres tipos de tasas nominales, de las --
cuales dos poseen caracteristicas especiales gque la dife--
rencian de la normal, a saber: la sujeta a descuentos en -
los fondos de promocidn (esta también opera en Bancos de -
depdsito) y la susceptible a incorporarse en la cobertura
de Bonos Financieros de la institucidén. Ambas tasas son me
nores de las que fija la financiera en condiciones norma—--
les, gue es de un trece a guince por ciento, sblo gque para
obtenerlas en el primer caso, los créditos solicitados de~
beran ser aprobados por su fondo correspondiente, y su ta-
sa fluctGa entre un siete a once por ciento, mientras gque
para el segundo caso los créditos que son susceptibles a -
la cobertura son el de Habilitacidn o Avio, el Refacciona-
rio y el Hipotecario Industrial ademés el solicitante del
crédito deberi comprobar gue lo invertird en un negocio sa
no, de rentabilidad satisfactoria, y que traeri consigo un
desarrollo industrial, la tasa tiene un valor aproximado -

de un doce por ciento.
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g) Restricciones.

Las restricciones en los contratos estan enfoca-
das a los derechos que se reserva la institucidn otorgante
de intervenir en las decisiones que pongan en peligro el =

pago del préstamo.

Asi exiten cliusulas enfocadas a determinar la -
correcta utilizacidn del préstamo concedido. Por ejemplo -
la institucidn podri realizar inspecciones periddicas, con
objeto de revisar o auditar los libros de contabilidad del
acreditado u observar fisicamente los avances del proyecto

en que se invirtid el crédito.

Otro tipo de restricciones son los gue tratan de
evitar el deterioro tanto legal como fisico de la capaci--
dad de pago y las garantias. Por ejemplo, el derecho que -
tiene la institucidn acreditante de que el deudor no podréa
contratar nuevos préstamos, sin autorizacidn previa del --
acreditante. Otro caso es, el derecho de rescindir el con-
trato cuando las garantias pierden valor,; salvo que la com
pania contratante las sustituya por otras de igual valor o

mayor.

Existen también las restricciones gque tienden a
evitar la disminucidn en las operaciones normales gue com

prometen su capacidad de pago. Un ejemplo es, la clausula
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gue impide la remocidén de cualgquiera de las integrantes de
su cuerpo ejecutivo de alta gerencia, sin la previa consul
ta con la institucidén, y &sta decidiri si interviene en la
administracidn de la empresa o aprueba un nuevo candidato

a ocupar el puesto vacante.

Por Gltimo podemos senalar, restricciones que --
aseguran la existencia de fondos suficientes para el pago
del préstamo e intereses; una muy comin es la que permite
a la institucidn fijar un limite maximo de dividendos a re

partir.

h) Pericdos de Gracia.

Al igual que el monto, este factor estd determi-~-
nado por las caracteristicas del proyecto, por lo cual si
se llega a negociar un plazo de gracia menor, no podran ser
cubiertos los pagos iniciales, incurriendo en intereses mo
ratorios. Lo que se acostumbra en las instituciones finan
cieras es concederle plazos de gracia a un plazo no mayor
de dos ahos. Sin embargo, en casos excepcionales se puede
conceder a un plazo maycr. Aungue yva lo comentamos en las
figuras del capfitulo primero, deseamos citar un ejemplo, -
en el gque se va a adquirir una maguinaria para la produc--
cidn de una nueva linea de productos. Es l1lé6gico pensar que
el intérvalo de la compra del activo hasta que é&ste produz

ca ingresos, tomard un periodo de erogaciones. Este es el
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lapso que la institucidén acreditante considera de gracia,
va gque el nuevo activo no ha generado ingresos para empe--

zar a pagar las amortizaciones del principal.

I) Tipo de Moneda.

En nuestro medio, s®lo se acostumbran negociar -
los contratos en pesos mexicanos o en ddlares americanos,
en ocasiones esporiddicas se presentan casos de contrata--
cidn con otros tipos de moneda, pero &€stos son producto de
negociaciones de empresas del pals con instituciones extran
jeras, y el papel que desemperia la banca local en tales si

tuaciones, se reduce a corresponsalias o asesoria en finan

ciamiento.

Cuando una empresa piensa contratar un préstamo
en moneda diferente de la mexicana, deberd valuar cuidado-
samente el mercadco internacional monetario, considerando
el riesgo de revaluacidn de la moneda extranjera de gue se
trate, asi como la devaluacidn del peso contra un menor --
costo de capital, va que la relacidn del cambio del peso -
mexicano con los demés estd en funcidn de la oferta y la -

demanda monetaria internacional.
4.2.—- PONDERACION DE LOS FACTORES.

En la celebracidn del contrato, la institucidn -

crediticia persiguen en la operacidn obtener un rédito jus
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to por el manejo de su dinero y asegurar la devolucidn de

la cantidad prestada.

Por su parte la compania trata de equilibrar la
rentabilidad, liquidez y el "leverage", entendiendo &ste -
iltimo, como todo lo que tiende a mantener a la empresa -
en situacidn de seguir obteniendo recursos, ya sea que pre

venga de accionistas o de pasivo.

La ponderacidn que recibird cada uno de los fac-
tores dependerid de los objetivos que pretenda cada uno de

los contratantes.

La oferta y la demanda monetaria condic¢ionan 1la
abundancia y escasez de dinero; si la contratacidn se rea-
liza en cualguiera de las dos situaciones y que la empresa
Yy el banco se encuentren en igualdad de circunstancias, la
contratacidn es favorable para el banco en é&poca de esca--
sez, en tanto que es favorable para la empresa en &pocas -

de abundancia.

Cuando existe escasez de dinero se puede presen-
tar el hecho de gque la contratacidén de un crédito se reali
ce en términos mis desfavorables gue los normales, debido a
que el banco tiende a darle m&s importancia al riesgo de -
insolvencia, desestimando la rentabilidad del proyecto en

el cual se van a invertir los fondos prestados. Cuando el
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banco sigue este enfoque, el préstamo contratado se encuen
tra garantizado en forma m&s gue proporcional y/o cuenta -
con restricciones que le restan agilidad a sus operaciones,

impidiéndole un crecimiento normal.

También se presentan situaciones al margen de la
oferta y demanda de dinero, en que la contratacidn del cré
dito es desfavorable para la empresa, &sto se presenta -—-
cuando el representante de la empresa carece de experiencia
o desconoce la legislacidn respectiva, el cdlculo de la ta
sa real de interé&s, la forma como le pueden afectar la ¥res
triccidén y por tGltimo la falta de conocimiento de las téc-
nicas para Seleccionar los proyectos de inversifn. En es-
te caso creemos que el Banco tiene la responsabilidad de -
actuar como asesor, Ya que aprovechar la ignorancia del --

cliente para obtener mayores beneficios ser8 poco é&tico.
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